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Modelltörvény 
-aláírásra 


Az ENSZ és a mobiiteleton-gyártók 
tégymástói függeten 
sel azzal kecsegtetnek. hogy együttes 
hatásuk etősegit az elektronikus ke 
roskedelem fejédését 

Már egy ideje 


olyü 


relben egy elekíronikus aláírási 
deltön ha enek szövegébe 
ogy a vág országai már 


2001 közepére élogadhatják a 4 
vényjavastatot 
mufatásokai tartalmaz arra nézve, 


hogy mi tekinthető elektr 


kora érvényt $ 
írott 
A megfogalmazás sze 

felhasználható az aláíró a 


zatának 


ra az üzenet 
nak jelzésére, 
ja az üzenet tartalmá 
mációr 

Az ENSZ uz 


tális aláírási 
gába foglalhas 
rikus eljár 
kiegészítené az 
delemre vonatko; 
eddíg már 14 


a WAP-a és a Biuj 
do a felhasználó az 
égy dígítáls aldírásként 


zolgál. (JOGNS, Lönőoy 


Mindent 
az inlormatikáról! 
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Küszöbön a harmadik generáció 


Az egyesült kír 


Ti Datamo thx 


jelentése szerint 200$-ben legk ) 4. 
bb 270 milli on Úz is 
mel majd Eurói ül e 
fon-használók A n 
igénybe WAP alá igáltatás R 
kat. A londoni cég : 
az európai mobil-előfizetők A 
IG (third-generation) mobilt keresik 
kommunikáció: lóg: k k 
döntő mértékben befolyásoln A 
Az új, főleg multin hi 
égek tömegesen vonzzák r 
lőfizetők k 
yt a (ávköZ 
atok között, az ala k 
újabb és újubb felhasználói körök 
hösz juttatják el a 3G tech át. A f 
Datámonitor b x 
től te több. mir 
WAPra felkészítem mobilkészülék 
kerül majd forgalornt 
A mobiltávközlési piac Nyu 
Európában mutatja ah k 
sabb növekedi követi D 
Észak-Európa, 


ma is bátran trendnek nevezhe 


Értekezés digitális technikáról, humanizmusról 


Kell egy szék is, amin odaül az ember 


Az informatika nem csak az informatikusoknak szól, a köznapi ember éppen úgy ré 
szese — élvezője, szenvedője — lehet korunk digitális forradalmának. Hát még egy 
művész, aki sokszoros érzékenységgel reagál az őt érő minden rezdülésre! Mit jelent 
számára a számítástechnika, miként jutott el egy misztikus gépteremből a digitális 
orgona mellé? Varnus Xavérral Mártonffy Attíla beszélgetett 


Ön dbában a lyukkárt c íz : 
előszőr. kapcsola tt egy ató köpködte tonna- . kisdiákként már mut 
kával leporellót, hogy legalább s rászerek né 1bor 
Azt hiszem, én ahhoz a; gy s0c hasznos információt ki 

generációhoz tartozom, akinek már hessen olvasni a halmazból. Miv jé. 

jelent valamit a számítástochnika. A . gépteremben steril viszonyok ur 

amám a hetvenes évek legelején  kodtak, mindenkinek úrhajósrubár 
programozó. matematikusként dol- emlékeztető öltözékbe kellett bűj 7 

gözott, s mivel este kapott gépidőt, — nia; persze. számomra csináltatni lotte már ilyenről. Bizony, ő sem 

gyakran engem ís elvitt magával a kellett egyet. hiszen nem volt gye per ádartn 

munkahelyére. ahol számomra le.  rekméret hogy  korúp 4 4 
nyűgöző dolgak tő Emlék Ez a misztikum megszerette F 8. kél f! 
mek végtelennek tűnő sorára. ahol a. nesen elbi e £ té ON at 

sz jép terpeszkedett. Az egyik A mamán egyetlen mondata ie A ár k 


HIRDETÉS 


MATÁV (re MATÁV(Z tel 


kézenfekvő megoldás az internetes költségek kézben 
tartására! MATÁVnet átalánydíjas bérelt 
vonali internet-hozzáférés. 


AZ AZONNALI MEGOLDÁS; 


ánydíjas bérelt vo. 


Vnettől, akkor a 


amelynek 
Önt 


ovábbi ked 


e-mail: vipsalesomatavnet.hu 
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MTÖGEN Át 


"TARTALOM 


ven közé, egészen ponosan 


Jén a pimcvezető Sea 


PIAC 
Készvénytársasággá alakul a Gritfrso 
($chopp Attlla) 4. oldal 
Információtechnológia testközelben — 
CrownTech , egységét a 
(Krizsán Győrgyi 4. oldal GE Capitalnak. A forrás sze- Jóé Líébermun demokraa vissza. Monza pszc szásotik 
Motorola-nap tint a tárgyalások éppen csák . alelnőkjelött kedden elfo. és harmadik helyezemje fu 
(Mallász Judit) 4, oldal elkezdődtek, és egyik pilla: gadta a GartneCGroup ncghi-  zonál. Ez szonban az elem 
Hővül az Oracle c-Start Máromdímenzsón társde: batról a másikra megszakad: . vását, és vállalkozott egy be- . zők szerint biztató hár - ep, 
(Mártonffy Artíla) s dőlnek a valós idejű adatok hatnak. A Xerox szóvívője szélgetésre a cég últal rende részt. mer egjépssti a 
Tőlünk tanul Amerika — elzárkózoti az eset kommen- zett JTApón. A Garincr meg gyártást. ogyanakkor szabi 
Euronet-konferencia def" BB —— OO) tálásától A The New York invitálta Dick Cheney tepub. (de aicsój ázzt kínál a fe 
(Mártonffy Attila) S. oldal ) Times híre szerint a Xerox iikánus aleinökjelöltes m, ő tusználókzak A Maxia pi 
Elkéstünk a törvénykezéssel — befektetői alapoknak eladná azonban nem tudta vállalni a ci dominanctája szantun az 
PanTel NAPLÓ a híres Palo Alto Research fellépést Licbermaot Micha! zal is együtt jár mad. taxgy 
(Mallász Judirj 6.oldal ] Bukolikák !  Centen. Nemrégiben felróp-  Ficisher.8 Gartncr vezérigaz  lelsaul a megameghajtok 
ericki látogatás — (Váncsa larván) Iloldal ] — pent hírek szerint a Xerox gatója kérdezte. Bár Gorcés lázas fejlesztési versenye az 
Dell Í  sződvédelmei kér. A cég Lieberman már kürábbun ha- új termékek síkkal lasszb 
jesán György) 6. oldal mindeközben folyamatosan tet tett az el a kezekkel az ban fognak megyelenni a pta 
n oldala TECHNOLÓGIA ] bizonygatja megfelelő pénz-  intemettől és a tochnológió- con. HDGNS, Boszon 
(Horváth László) 7. oldal.) HÍREK 15. oldal ügyi likviditását, például az tól" ely melett, Liebermzn 
Taformixos Interface A DES és rokonai ] zal, hogy 2002-4g igénybe szerint azén lesznek pozítív  COPA-jelentés 
(Seres Íván) Tvoldat !  (Csórián Sándor) IS-aldal ) vehető hétmilliárd dolláros. változások. hu őket választják 
Évente öten az ínkubátor: hitelkerete van. A Xerox. meg.  figyrészt Linberman 2 Köngresszuszak 
házban - CeWcb ] részvényeinek árfolyama fo. szorgalmazza, hogy a kor. Az vanline gi tevédetm 
(Branyicsky Gábor) 7. oldal! ALKALMAZÁS lyamatosan csökken a hí- mányban legyen informatikai . törvény (COPA) szerin lé 
E-piactér a gyógyszeriparnak — HÍREK 21. aldol resztelések hatására: aktóber kormánybiztos, aki koordi- rehozom bizottság elké: 
PwC A kézi úgyvitel hűlt helye 19-én mindössze 7 $/£ dol-  nálja a kormányzati teendő- a kozgresz 
(Schopp Attila) H-oldal [/ (Sckopp Aritaj 21. oldal ) Járt ém egy részvény, szem- ket. A Gore-Lieberman páros ésbe 
ben a 30 1/2 dolláros tovább erősítené a befekteté. tör 
fi HÍRHÁTTÉR Í  csúcosaL(DGNS, Boston)  seketaz dj gazdaságba", de vény létrehozását, a 
VEZÉRCIKK Európába készül a Priceline ji a hangsúlyi a tudomány és a . talor 
Szerelem (Zimányi Katalin) jj ar vetelné meg az áll jan 
(Szlebig Andrea) 6 oldal Továbbra 15 élen a ÍTÓ vezné. Ugyanígy támogamák . szírozásó könyvtárak 
Szeptemberben nem válto. az intemetes befektetéseket is. A 18 tagú bizot 
eme ÚJ GAZDASÁG  2út s három leglétagátes; A beruházásokon tól a sb. £. 
TÁNKÖZLÉS HÍREK 23. ol tabb weblap címének tulaj- vetségi kormánynak be kell 
HÍREK 9. oldal.) Dizájn, erő, mobilitás — donosi köre. A Jupiter leg-  vemie befolyását a globáli 
Infokommunikációs piac PC-niac Ázsiában frissebb felmérésének adatai pixc megnyitása és a ke: 
(Mallász Judi 9. oldal (Mártonffy Auíla) 23. oldal szerint Amerika három lcg- kedelmet akadályozó k 
Fejlódő tabor — E-készült-e Magyarország? látogarottabb webbelye to- tak felszámolása érdekében. 
BME-Weéstel (Mártonffy Attila; 24. oldal vábbra ís az America On- ,Azt hiszem, mindannyi; 
(Mallász Judit) 9. oldal line, a Yahoo és a Microsoft. . megtanultuk: a növekedés a 
Az AOL némileg visszacsú-  magánszektornak köszönbe 
15 szott, hiszen látogatóinak 167, foglalta össze nézeteit Joc 
Utunk a piuchaz — száma a 62.7 milkóról 61  Licberman. (IDGNS, Bosron 
Magyarország: 1986-1999 millióra csökkent, a Yaboo 
(Révész Gál 27.oldal (viszont belcerősített: 52 mil-  Fúziós hatás már megkéri ják 
Tizenöt évnyi technológia lióról $2.? milhóra növeke 
(Csórián Sándor) 31. oldal dett a látogatók száma. To. d Merevlemezpiacon? 
] 0 vábbraistartja harmadik be- Évek óta masszívan csökken 
lyét a Microsoft. az érdeklő: az 1 megabájtra számított tó 
PÉNZ, PIAC, PROFIT 34. oldal dők száma a Yahoo-éhoz ha-  rolóár: ma már TO0 dollárért 
sonlóan szolid mértékben 20 gigabájtos kapacitást le na a szót 
ELŐZETES J4.oldal ) emelkedett (514 millióról het vásárolni, de 80 gigabáj- . joga se sérüljör 
52 millióra). Feltört viszont tért sem kelj többet kiadni elutasította azi a 
INFORMATIKAI RÉSZVÉNYEK a kereséssel foglalkozó 400 dollárnál. Ez jó híra fel i5. hogy létreh 
BUDAPESTI TÖZSDÉN 34.oldal !  Googlexom; a weblap most használóknak, de kedvezőt XXX dománt vai z 
először került be az első öt len a gyártóknak. Az év ele sék a webhelyek .címké 
11. oldal / E SZÁMUNK HIRDETÉSEI 14. c a 


sé. HDGNS. Rost 


, ALL YOU NEED IN LAN WE BACK YOU UP" 
KT Ter: (06-20) 9333-Kri (9333-584) Fax: 318-6813 
(És E-mail: ktínetéöktinet.hu Web: http:/fwww.ktinet.hu 


NETWORKS 


APC 


Az ősz folyamán piacra kerülő új eszközeink: 


10 és 100 Mbps sebességű hálózati kártyák, hubok, switchek, 
módiakonvortorok szólos választókát kináljuk 


SZABEN 


Új notebook 


KU:200 - USB 10/100 Fast Etherot adaptar 
KS-105 — mini switch (5 UTP) 


Várjuk Önöket a Compfair 2000 kiállításon, 


az APC-vel közösen a B pavilon 13/6 standon! 


fél áron? 


A LEGÁLIS SZOFTVER. 


KS-2240 — SI KogÍTTT 
KS-G16P/öz4E — 167 swttoh (124 ÚTP, optikai o9ció) ISMERT SZÁLLÍTÓJA! 
KC-1000 — 19" konverter központ, Igen! 
maximum 10 módiakonvertor számára h 
www.porti el 
Termékeinket keresse forgalmazóinknáll jájdkámsütezáelösi p 
http:/fwww.ktinet.hu/forg.htm Nézze meg az ember . 


www.SzoftverABC.hu 


Út szlás ásó PIAC SUÁTOTÁA S CAS DÉJGSE1 


é ársasággá alakul a GrifiSoft ,  Információtechnológia 
Részvénytársaságg ! 
pa vi 3 SOL ügyviteli rendszert; ennek fej- . elképzeléseik az e-business előnyei- testközelben 
A: ejiöitap ee rgoszggpszregi ről, de nem tudják, hogy mit és ho. 


5 néven önálló céggé, . lesztése már folyik, januártól az új 
ber jeslményyszők rész. módul üzembe állítható lesz a meg- gyün csináljanak; ezt tudjuk mi ne- 

társasággá alakul a Forrás ügy- . lévő ügyfeleknél, mondta Kohajda . kik megmondani", fogalmazott Ko. fenti címmel rendezett kiállítást 
vitel rendszeréről ismert Montana András Dolgoznak egy olyan, kő-  hajda András, Stefánia palotában a Crown. 
Griff Kft. — hangzoti el az október . zépvállalatoknak szánt alkalmazás. A GriffSoft legfőbb torméke to- tech, a Flaxoom és a Nashus 
174 sajtótájékoztatón, A GALTSoft vábbra ix a Forrás marad: több mint / Tech. Úgy döntöttek, idén nem je. 
többségi tulajdonát a Montanától a 400 felhasználója van Magyarorszá ! lennek meg a Compfairen, hanem a 
Főnix ÍT Consulting Kft. vásárolta gon. Kétféle verzióban van a pia. ) szűkebb szakmai közönség számár 
meg; a 48 millió focint aupnókéjű con a windowsos Forrás SOL, de ] szerveznek bemutatót A kiállítást 
társzság többségi tulajdonosa Sza: DOS alapú Forrás PC is ke [ megnyitó. beszédében Győri Béla 
aka egyben a GriffSoft resik, Kohajda András szerint ez ) hangsúlyozta: az ő termékeik nem a 
egyrészt hízelgő, mert azt bizonyít: ) vásárra valók, így sokkal haszno- 
ja. hogy a közel tízéves termék még ) sabb, ha egy kis kiállításon sze. 
mindig megállja u helyét. másrészt ) repelnek. A Crown-Tech a hálózati 
sok erőforrást köt le a két verzió kö-  eszközein kívül egy LaserBit-át 
zötti kompatibilítás biztosítása, Idén ( vítelt mutatott be. A Flaxcom ki 
már foglalki 
gencia-eszkü 


(nök. vezérigai 
korábban a Mont 
nífsoít Rt. két másik 
úr Béla kereskedel. 
5 szintén a Montanából 
tt át) és A Amárás 
1 aki a GriftSof 


az üzletüntelti- ) szolgálókkal volt jelen, a Nashun 
jásolócsáládjaiból mu. 


1 ix. Ennek része- ) Tech pedig 


ak ís résztulajdon lenleg ként viszonteladói szerződést kötöt. ) tatott be néhányat. A kiállítás mel: . D-Linket, a LaserBitet, a BSC4 és a 
man n dolgoznak a cégnél tek a piac két ismert szereplőjével, a  letti teremben szakmai napot ren-  Siemenst képviselő szakemberek is 
Mi Gaft állományából Cognosszal és a Business Objects- ) dezrek, ítt a kiállítókon kívül a 27. tartottak előadásokat 


az Axicót, az Elbatexet, a K. Gy 


1 foglab.  Szajbély György, a GriffSoft elnők. szel. Mindkettőhöz van már refe- ( 2000-e 
kozó munk; ól és egy parmer- vezérigazgatója renciájuk ís, olyan cégeknél, ame- ] sét 


lyek Forrást használnak 


rét MESS ORAT enek. Motorola:nap 


ha telt á ől; célja az, h mintegy 370 millió forintos árbevé; 

haus k delem terén is számon tő a kommunikáci tellel és 12 százalékos nyeresé Motorola minden általa mű- . torola forgalmának mintegy 20 szá. 
hez kapcsolódó fejlesztések. különféle vállalati alkalmazások és . galomnál mindenképpen . többet magyar piacon, hangzott elaz A magyarországi tervek alapjául 

ugy. imítanak, platformok között. Alapja a Micro- . akarnak, Szajbély szerint céljainak ( immár hagyományosnak számító a hazai távközlési piac jelentős nő- 

következő egy-másfél év sz bejelentem .Net elérésére 150 millió forintot tud ( Motorola-nap megnyitóján, október . vekedése szolgál: a telekommuniká. 


lő ígaz-  ciós szektor fejlődése. dínumiku. 


Soft etsíd kö a : kapcsi ítani saját erőből a vállalat ! 19-én. Szalay Péter ügyvez 
kís-ésk obb hangsúlyt kap hogy pénzügyi befektetőt 5 a mobilkommunikáció (GSM, . sabb, mint a gazdaság egészéé, 10 
x ellá vékenység: a kis- vonnának be), és ez a bevételből er- ! GPRS, UMTS, Tetra) mellett háng- év múlva a távközlés a GDP 6.1 
ktronikus kereskedeltnű tec z oknak akarják ért- re fordítható összegekkel együtt ele- ) súlyos területként említette a kábel- . százalékét adhatja, vetítette előre a 
ik ások iránt. E ani, hogy mik a lehetősé 56 lesz a következő másfél-két televíziózást (set-top boxok), vala- várható jövőt az ügyvezető igaz. 
b irányba a us kereskedelem . évn mint a félvezető-technológiai üzlet- gató. 
r köz F be annak bizonyos Sch. A. ! ágat; utóbbi világméretekben a Mo. M.1. 


Már 30 nap alatt e-business 
vállalattá válhat. 

De természetesen várhat. 
És várhat, és várhat... 


Az Oracle Applications e-Start megoldás 
akár 30 nap alatt e-businessé alakítja 

vállalatát, hogy hamarabb élvezhesse az 
internet által biztosított előnyöket. 


ORACLE 


SOFTWARE POWERS THE INTERNET 


www.oracle.hu/estart 


1. ÉFOLYAM 44. SZÁM 2000 OKTÓBER át. 


Bővül az Oracle e-Start 


iután bebizonyosodot, hogy 
a közepes cégek számára 
idén februárban. indított e- 
Start vállalatirányítási csomag igen 
életképes, nagy rá a kereslet, az 
Oracle ójabb modulokkal bővíti az 
alkalmazáskészletet — mondta el la- 
punknak Ambrur Zsolt alkalmazás 
énékesítési igazgató, Ez a szegmens 
— azaz az 1 és 10 milliárd forint kö- 
zötti árbevételű kör - az e.Start ke- 
retében eddig az Orucie pénzügyi. 
illetve logisztikai -kercxkedelmi rend- 
szerének egyszerűsített változatát 
használhatta. 

A program megszületésének fő 
oka az volt, hogy számos jelzés ér 
kezett: a közepes méretű vállalatok 
számára egyrészt túl drágák a nagy. 
vállalati szegmens részére készült 
megfelelő. alkalmazások, másrészt 
magyon sok esetben kihasználata 
nul maradna e monstre programok 
teljes funkcionalítása. Költségható- 
kony megoldásra volt tehát szükség, 
s ezt az Oracle úgy ére el, hogy elő- 
re paramélerezte az €-Startot. Így a 
bevezetési idő 3.6 hétre csökkent, s 
mérséklődött a telepítési kockázat 
ís. Az alacsony költségek ugyanak. 
kor megfelelően gyors megtérülést 
tesznek lehetővé, miközben a prog- 
ram intemnet- és intranetkompatibi - 
lítása biztosítja az e-commerce- és 
c-busíness-szoftverek integrációját. 

Ambrus Zsolt a továbbiakban ki. 
fejtette: Magyarországon is érvé. 
nyesülnek a világpiaci tendenciák, 
azaz. nálunk ís szabványosodnak 
vállalatirányítási rendszerek. iljerve 


Kyorsuló ütemben jelentkeznek az 
erre irányuló igények. Ha ugyanis 
egy nagy szállító az e-business ke- 
retében megnyitja belső rendszeré- 
nek egy részét, az ügyfelek nem 
minden esetben bírják anyagiakkal 


Ambrus Zsolt alkalmazásértékesétési 
Igazgató 


a kapcsolódást, illetve az együttmű. 
ködést lehetővé tevő szoftverek fej. 
lesztését; A kis és középváltalatok 
felismerték, hogy hosszabb távon 
kifizetődőbb egy a vállalatirányítási 
rendszerek piacán régóta jelen lé- 
vó; nagy tapasztalatokkal rendelke. 
26 szállítótól vásárolni a szükséges 
alkalmazásokat, mint rövidebb táv- 
ra szóló, kisebb, könnyen avuló és 
kinőhető rendszert beszerezni. 
Mindezek együttes hatása veze. 
tett oda, hogy az Oracle elhatározta: 
az e-Start csomagot folyamatosan 


A megoldást keresse 
a csillagokban... 


bővíteni fogja. A. humáneróforrás- 
mencázsment modulja máris elérhe- 
tő, § kereskedelmi cégek számára 
hamarosan kapható lesz az ügyfél 
kapcsolatok javítását célzó contact 
center és egy értékesítészütomatirá- 
lási megaldás. Az c-Start kiegészül 
az Oracle olyan technológiai jellegű 
megöldásaival ís, mint például a 
belső vállalati portál és az í-Store 
webes áruház, illetve az ezekre épü- 
ló döntéstámogatási rendszer, A 
Kis- és közepes vállalatok schár 
majdnem mindent megkapnak eb 
ben a csomagban, ami a nagyválla 
latok számára is szükséges. A kínált 
-épíütőkockákból" az érdeklődő cég 
kiválaszthatja a neki kezdetben 
leginkább megfelelőket - a későbbi 
bővítések lehetőségével, 

Az újabb modulok többé-kevésbé 
havi ütemezéssel kerülnek be az e. 
Startba, a csomag a jövő év elején 
válik teljessé. A piaci igényektől 
függően azonban további rendsze. 
rek bevonásáról ís lebet szó, ilyenek 
Például a termelésirányítási rend; 
szer És az internetes beszerzés (4 
procuremeni). Az egyre bővülő al- 
kalmazáskésztet így már nem csak a 
kis- és a közepes vállalatok igényes 
nek felel majd meg, ogyex darabjait 
felhasználhatják a kevésbé komplex 
funkciókat elégségesnek tartó nagy 
vállalatok is. A bővülő e-Start ára — 
a modulok és a felhasználói liven- 
cek számától függően — 10 és 50 
millió forint között mozog majd 


Mártonffy Attila 


Euronet-konferencia Budapesten 


ásodik európai technológui 
konterenciájál tartotta nem 
régiben Budapesten a Euro- 
net Worldwide ATM-hálózatúze 
meltető vállalat. A Kkétsapos fen. 
dezvényen a banki szektor képvi 
selói, ületve informatikai szakértők 
értekeztek az elektronikus és a mo. 
bilkereaködelem  térhódításáról, a 
mobilbank-szolgáltatás — fejlődésé- 
ról, valamint a hitelkárryák és az ím 
tellígens kártyák terén tapasztalható 
fejlődésről. A konferencián mintegy 
140 wezető beosztás üzletember 
vett részt 20 ország 70 cégének kép- 
veletéhen 
Az esemény kapcsán rendezet 
( sajtótájékoztatón Michael Brown, a 
Euronet Worldwide  elnök-vezér 
igazgatója kifejtette: napról napra 
nő a bankkártya-tulajdonosok szó 
ma és a kártyahasználat gyakorisá; 
£2. különösen Közép-Európában. A 
iltelefonok azonban még ennél 
ís gyonsabb ütemben terjednek, és 
nő az érdeklődés az új típusú elekt- 
ronikus pénzügyi tranzakciók íránt 
ú5. Miro Bergmann, az európai régió 
úgyvezető igazgatója harzátente: ér. 
dekes tény, hogy az amerikai szak 
értők ma már Közép-Európába jön. 
nek tanulmányozni a mobilbanki 
szolgáltatások bevezetését — tudnijt 
( tik ún e terület gyorsabban fejlődik. 
mint az Egyesült Államokban. 
Í A céget egyébként Budapesten 
alapította két amerikai üzletember 


Tisztelt Partnereink! 


1143 Budapest 
Cserei utca 8. 


Fax:252-7680 


Tőlünk tanul Amerika 


1984-hen. Ma 10 európai országban 
ésaz Egyesült Ántamaokban tart fenn 
Írodát, s 60 országban szolgál ki 
ügyfeleket. A Eusonet jelenleg 450 
szakember foglalkoztat tavalyi he. 
vétele meghaladta a 41 emilsó dol 
lárt. A társaság működteti kontó 
temak legnzgyohb banktüggetjen 
ATM-hálózatát és az amerikzi 
Dunh-hálózztot, pénzkiadó aztoma 
tárnak száma világszerte meghalad 
ja a 2500-at. A cég szoélvercsomag 
ja tévén a bankok és a váltalatok is 
tegráltan kezethetik az ATM-eknél 
és a kártyzelfogadó helyeken a hi 
tel- vagy más bazákárryával, telefo 
mon, illetve az temetes keresztűl 
lebonyokhatt tezazakciókat. A Furo- 
net Worldwide 
közponrjából irány 
tel-kelető és afrikai irodái A ma. 
gyar fóvároban 
adatfeldolg 
ar egyesült állanvokbeli Little Rox: 
Számítóközponttal együtt havi 4 mil 
ho pénzügyi tranzakciót dolgos te. 

Hazánkban a Euronet több mint 
G00 pénzkiadó sutomatát üzemei 
ebból mintegy 350 az 


alálható a cég 


zó központja ís, amely 


ját tulajd 
a többi bankokhoz tart 
zik; ezeket a Euronet csak üzetnel 


bun van, 


teti — mondta Hartmarz 
mi iroda 


Varországi 
beret 


Tájékoztatjuk Önöket, hogy a PAK Rt. telefonszá- 
ma hamarosan megváltozik 


Új szám: (4136 1) 273 - 0850 


2 vonzatj 


Minden egyébb elérhetőségünk változatlan! 


€-mait infogjpak.hu 
Web-www.pak.hu 


6. CouPUTERWORLD-SZÁNÍTÁSTECHNIKA 


jenek. Minél többen. Minél gya 


temre jártam, s az egyik 
irán tandrom arr 1, hogy van egy 
rikai újság, úgy hívják, hogy Szá: 
mitástechnika. Aztán hosszasan fejteget 
te. hogy miért kell ezt a lapot minden le. 


Emlékszem, egy 


inforu 


ő . matematikusnak 
posan ismernie. Rögtön körbe ís adott 
adó jóvol 


jlre 


inden hallgató fi 


am. Bár nem 


szettem rá. Aztán friss diplomás: 
alatt sem ma le. Igaz, férjem 
a kövödötr a laphoz. Aztán 
mm, ah tárgyalóban orr últek a kikül- 
jn hogy annyi példányban előfi: 
hert ülé meghán 
közben alap neghá 


az Alaplap a a 
§ em. műről ír a Számítás 
eme kerültem. Olyan 


T addig ésak ír 
uránt. Ét 


Computersoridót mindenki I 


Most máúsot figyeltek 


hogy minél gazdagabb és színesebb he 
ed. Egy ilyen szép 

lertészekre, akik 

Árt ET-ERY Sperúr. 

új virágokat ít meg lehet honosítani 


a már megszokottak mellett né 


mindent a kertbe látogatóért 


abban 


tudom, hogy meddig leszek a Számítás 


ármerre ís vezérel a sorsom, a lap iránti 


Szíebig Andrea 


NM 


e 
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ávközlési pincunk  gyakorlati- 
1ug kinőtte a jogi szabályozási 
kereteket. Továbbfejlődéséhez 


gyors és teljes libaralízáció szüksé. 
alósításához elen- 


ges, ennek me 
gedhetetlen a rudatos állami szer 
vállalás, hallottuk Horváth Pál ve. 
tótól a PanTel október 18-i 
konferenciájának megnyitóján, me; 
lyet Piacnyitás a távközlésben — Út. 
ban az információs társad: 
. Az előadásokat 
155-en, az interneten 


címmel rende: 
a helyszíne 
mintegy 350-en hallgatták. 

Több előadó is foglalkozott nap- 
jaink egyik forró témájával, az egy 
hírközlési törvénnyel, 
nek immár 9-es változatába október 
közepétől tekinthetnek be az érdek 
Tarván, a Mi 
informatikai kormány- 
inak főosztályvezető 


amely 


terel. 


a törvénykezési folyamat 
várható menetrendjét. Eszerint no- 
vember 30-ig folyhat az 


tertette 


PanTel-konferencia 


tervezet készítése, majd 2001. ja 
nuár 31-ig elvégzik a szükséges ál: 
dolgozásokat és módosításokat. Re 
mélhetőleg 2001 első félévében a 
parlament elfogadja a törvényt, a 
hatálybalépés ideje 2002. január 

Nagy Márta, a Gazdasági Ver- 
senyhívatal (GVH) elnökhelyet 
úgy véli, igencsak elkéstünk a tör 
vénykezéssel. A versenyzőknek már 
most vagy nagyon rövid időn belül 
lépéseket kellene tenniük jövőbeli 
befektetéseiket illetően, biztos törvé- 
nyi háttér nélkül azonban félő, hogy 
többen a kivárás mellett. döntenek. 
Ők hiányoznak majd a piacnyitás- 
kor, s talán csak a legelszántabbak — 
már hazardírozásra hajlá: 
mosak — lesznek ott a start; 


a szinte 
gépnél; 

S mire volna még szükség az át- 
meneti időszakban lévő hazai táv 
közlési piacon az EHT mellett? A 
költségek. elkülönítésére és ennek 
ellenőrzésére, az újonnan piacra lé: 
pők pozitív. diszkriminációjára, a 


! Elkéstünk a törvénykezéssel 


nélkülözhetétlen eszközökhöz való 
hozzáférés biztosítására, költség 
alapú összekapcsolási díjakra, vala 
mint független szabályozó hatóság: 
ra. Az előttünk álló időben a GYH. 
nak jelentős szerepvállalásra kell 
felkészülnie, hiszen a , szabud"" csak 
szükséges, de nem elégséges felté- 
ersenynek. Az elnökhelyettes 
hangsúlyozta, hogy nem elég az EU. 
irányelveket követni. Azokat olyan 
lapos minimumnak" nevezte, ame 
ét ki kell egészíteni a szakmai v 
ták, valamint a konkrét versenyfel 
ügyeleti eljárások eredményeivel. 

Horváth Pál szerint egy Magyar- 
ország méretű pinc nem elég nai 
távközlési pinc jelentős szereplői 
számára. Sokkal inkább a közép-ke: 
let-európai térségben érdemes gon- 
dolkozniuk, ez már többek — így pél: 
dául a Deutsche Telekom, a KPN és 
a UPC — magatartásában megnyil 
vánul. 


tek 


M.J. 


Limericki látogatás 


magyarországi partner Hunan 
soft jóvoltából a szakújságírók 
mrég egy látogatás kereté 


ben ismerkedhettek közelebbről 


get az amenkai piacon 
első, az EMEA-piacon pedig a má. 
xodik helyen áll a Dell. Világszínten 
mások kategi 


a munkat óriájában az. 
elsők. a kiszolgálók és az asztali gé 
pek kátegőriűiban a második-harma- 
díkak, a noteszgéppíacon a harmat 
díkak. Minderről Jím Humphréys, a 
Dell gyár igazgatója számolt be a 
knek. Terveikről szólva el 
mondta: a 2000-re becsült 25.3 mil 
liárd dolláros összforgalmat jövőre 


5 milliárdosra szeretnék növeli 
Ennek érdekében az 1991-ben nyír 
első és 1998-ban munkába állt má; 

odik límericki gyár mellett idén a 
(A Deli 
központi üzeme Texasban van, ezen 
kívül Tennessee-ben, Kínában, Ma. 
lajziában és Brazíliában van gyára.) 

A Dell a termékek elosztását és az 
ezzel kapcsolatos adm 


harmadikat ís beindították 


ziráció jó. 
va részét az internetre szervezte. A 
rendelések nagy része intemeten ke. 
resztül érkezik a végfelhasználók; 
től, de mára már a nagyfelhasználók 
szerződései után a tényleges rende 
lések is a világhálón keresztül jut 
nak el a gyárba. A Dell a gyártást 
úgy tervezte meg. hogy a konfigurá; 
Ciót az ügyfél állíthama össze, kivá. 


logatva az alaptípushoz az opcioná. 
égeket, esetleg a speciális 
kiegészítőket, Ez utóbbiak lehetnek 
akár idegen gyártók elemei is. A 
rendelés a gyárban továbbra is 
egyedileg fut végig a gyártósoron 
Minden legyártott gép tehát mást és 
mást tartalmaz, sorozatot csak ak 
kor készítenek, ha a megrendelés 
egyforma gépekről szól. 
A gyártás úgy indul, hogy a rak: 
tármodulban dolgozók egy szivacs; 


bélésű dobozba, a kivágott lyukak. 
ba gyűjtik össze a kétoldalt sorako- 
76 alkatrészek közül az adott egy 


ez rendelteket 


processzartól 
kezdve az interfészkártyákig. Amint 
megtaláltak minden hozzávalót, a 
doboz árgördül valamelyik össze. 
szerelő. modulhoz. Az út dolgozó 
háromnégy fős csapat állítja össze 
a doboz tartalmát géppé. A házba 
bekerül az alaplap, abba a pro. 
Cesszor, a memória — és mehet to. 
vább a félkész gép. A másik munka 
társ eközben kiveszi a dobozból a 
merevlemezt, és rászereli a vezető. 
keretet. Amint elér hozzá a készü. 
lékház, már csak be kell partiatani a 
helyére. Sorra bekerülnek az inter. 
neten összeválogatort kártyák 

ahogy a megrendelő kérte -, és 
áris elkészült a gép. Minden alkat. 
rész behelyezése után adminásztrá; 
ció következik, amely — számunkra 
úgy tűnt — legalább annyi időt vesz 
igénybe, mint maga a szerelés. Me. 


het a gép tesztelősorra, Itt a teszthá: 
lózatra csatlakoztatják. és ellenőrzik 
4 konfiguráció helyességét, az ada- 
tök az üzemcsamok mellett vé 
húzódó számítóközpont gépeibe ke. 
rülnek. Ezután letöltik a géphez ren; 
delt operációs rendszert és egyéb 
programokat. . Minden. folyamatot 
ellenőrzés követ. Amikor megfelelő 
időt eltöltött a gép a tesztelő polcsor 
valamelyik boxában, akkor tovább: 
kerül a csomagoló felé. Mt rákerül, 
nek a szükséges matricák, így pót 
dául az operációs rendszert Azonosí; 
tó matrica. A dobozba mellé kerül a 
megfelelő nyelvű billentyűzet és az 
egyéb kellékek: egér, hálózati ká: 
tel, dokumentáció. A komplett, le- 
zárt doboz egy átmeneti tárolótérre 
kerül, de itt sem pihen sokat. A gyár 
egyik oldalához érkeznek a kamio: 
nok. A kamionok a számukra kiala 
kítort nyíláshoz állnak és a szállító: 
szalag csápja benyúlik u raktérbe: 
Az előkészített dobozok megindul; 
nak a jármű gyomrába, de egy utol 
56 ndategyeztetésen mindegyik át 
csik a berakodás előtt, Amint a ka 
mion megtelik a különböző méretű 
dobozokkal, máris elindul Európa 
valamelyik efosztóhelyére. 

A gyárkaput elhagyva legkésőbb 
négy napon belül eljut Európa bár 
melyik országába az áru. Évente kö 
rülbelül 135000 doboz hagyja el a 
gyárat 


Krizsán Gyórgy 
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A Triad három oldala 


tóber 18-19-én három területen 

jelentkezett . újdonságokkal . a 
Triud Számítástechnikai és Szolgál; 
taló Kít, 

A közel 10 éves nyomtatóüzletág 

a nagy mennyiségű nyomtatásra ké 
pes Hitachi DDP MicroPress cluster 
nyomtató másoló rendszerét mutatta 
be. Ennek középpontjában egy duál 
Pentium Il-as  processzorú Wu 
dows NT 4.0-s szerver áll; ezen ful 
4 komplex kiszolgálószoftver, és ez 
felel a riszterképkészítéstől a széles 
körű . dokumentummanipulációkon 
És lapolvasó-kezelésen keresztül a 
nyomtatásvezérlésig mindenért. Bel. 
ső Ethermeten 12 darab DDP 70-es 
illetve optikai csatlakozású közvet: 
len lézervezérléssel 8 darab DDS 


LE termékbemutatóján, ak. 


Nyisson a világra! 
- A GTS-Data 


62-es Hitachi nyomtató köthető a 
kiszolgálóhoz, ezáltal $40 lapiperc 
teljesítményű konfiguráció állítható 
össze teljesítményelosztáson. hiba: 
tűrő módon. 

Másik újdonságukban, a Freeze. 
Frame kártyakészítő berendezésben 
(képünkön) is van egy szublímációs 
elven működő színes nyomtató, fiz. 
7el készül a kártya védőbevonuttal 
ellátott előlapja, amely a készülék. 
kel belyben készített fényképet és 
az illető adatait, valamint a beálló 
tott graltkai elemeket (logókat, vo. 
nalkódot stb.) tartalmazza, Mágnes; 
csikos, illetve. intelligens kártyák 
(smartcard) esetén a kártyára pél 
dául biztonsági, nyilvántartási vagy 
egyéb rendszerekhez a szüksél 
esetlegesen töbtxélú adatokat is ké. 
pes feltölteni a berendezés. 

A harmadik terület az e-business 
világába vezet. A CheckFrce 1-$0- 
lutions technológiája a meglevő kü. 
lönféle . informatikai . rendszerek 
Szárlakészítő kimenetéből nyomta: 
tás helyett Ieválogatja a szükséges 
adatokat, azokat az inlemeten meg; 
jeleníthető. formára hozza. 
megoldás biztonságos, gyors, költ. 
séghatékony lehet például közüzemi 
vagy telefonszolgáltatók, bankok, 
biztosítók. számára, A CheckFrec 
1-Solutions lehetővé teszi a kétírá 
nyú kapcsolatot, a Szetési rendsze. 
rekhez való kapcsolódást, és szám: 


laportál kialakítását is, azaz az ügy 
fél különféle számláit egy helyei 
összevontan és részletezve ís meg; 
tekinthet. 

Horváth László 


4 


Ez a] 


2 Mnterfáce KÍL. az Informix 

magyarországi — disziribútora 

Az új évezted üzleti technoló- 
ál címmel négy fő témakörről tar 
tott konferenciát: az elektronikus 
üzletről, a mobil számítástechnikáról, 
u vállalati ügyfélkapcsotat-kezelés 
ről és az intelligens hálózatokról, 

A konferencia szünetében Mir. 
Jana Hahni Bécsben működő nuszt 
riai és kelotourópai marketingme: 
nedzset előbb az Informix két füg 
eten társasággá alakulásáról beszéli 
(az egyik az laformix Software 
] ez nemcsak udatbáziscég lesz, ha- 

nem Java technológiával és a cégek 
webre vitelével ís foglalkozni fog 
3 másik, egyelőre még nevenincs 
€-kercskedelmi cég platformtól és 
adatbázistól független megoldáso: 


hazai kezdő intemetes vállal: 
kozások számára indított spe. 
ciális szolgáltatást a CeWeb 
Consortium, Az inkübátorház célja 
az induláshoz szükséges környezet 
humán és 


megteremtése, a szellci 
tárgyi erőforrások bíztc 

Maga a CeWeb — a Vidootot 
Műszertechnika és a CGamax által 
létrehozóti vállalkozás — nemzetkö- 
( zi és egyesült államokbeli, internet 
) re épülő megoldások é 
vok üzemeltetőinek partnere 
lenni, kihasználva honosítási ta: 


itatá. 
akar 


Pasztalatait, az alapítók cégesopart 
jába tartozó vállalkozások 


szerte. 


tt kínál), az Infermixnak arról a 
törekvéséről, hogy erúnít marke. 
tngmunkáját. az Informis betyzeté. 
ról a környező országokban (azok 
ban szinte kivétel nélkül jabb a pa 
ci helyzete, mint Magyarországon, s 
több helyen ís piacvezető az zdatbá 
Tiapiácon) , s heszámott néhány szgy 
ausztriai És kelet-európai lafoemis 
ügyfélről is. 

Bódis Gyula, az Interface Kft 
ügyvezető igazgatója és Deák Gá 
bor kereskedelmi vezető a magyar 
országi projektekről és partnerekről 
beszélt (az Interface ez év jamuárjá; 
tól lett Informin-diszíribátor, part 
nere egyebek között a Synerpon. az 
Inventix és a debis; fejlesztéssel is 
foglalkozik. termékkörébe tartozik 
az Informix Dynamic Server 3004 


ágazó tevékenységi körét 
ber 
évente öt 
rolását tervezi 


Az ckktó. 
18-án megnyílt inkubátarház 
dó vállalkozás felka 


Költségvetését 
elsősorban nem kockázati 

tőkeként, pénzben osztja meg az 

vállalkozás között, hanem szol 

tátásak széles körével támogatja az 

indulást és üzletmenetet I 

nak az irodahelyiségek é 

lések biztos 

kon 


évé 100 millió 


forintot 


f 
titkár 
vviteli szakembereket jelemó 


sától a prr a 


hum áson át. informatikai 
é séig a leg 
különfélébb területek. A partner 


£ NONSTOP csomagja 


Korlátlan bérelt vonali internetszolgáltatás 


most mindössze 37 000 forintos havidíjért. 


Ráadásként a GTS-DataNet NONSTOP csomagja a router és a domain név árát ís tartalmazza Ne men. 


feny el ajántatunk mellett. hiszen az INTERNET gyors és folyamatos elérése ma már minden vállalat számára 


küleskérdés. Nyisson be most! Hívja a 452-4490-es telefonszámot! 


§ A havidíj a távközlési díjat nem tartalmazza. 


eBusines 
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Informixos Interface 


adatbázis kezelő. az laformzan Cloud. 
cage Java alapá beágyazható udat 
bázs-Aczztő, az inforrzix e. Setl min- 
dent felölelő, biztarságos és gyar 
elektronikus kereskedelmi megol 
dús és az Informia lezemmet Faunás. 
tom. 2000 kiszalyáláplatormi Be 
szélek ezenkívül az ez év végéig 
meghanszabbitott IS 2000. 
Foundation. 000-rel kapcsolatos 
frissítési akciójukról, valasmat a cé 
4rh webes megjekenitésére vonatko 


26 igen gyocszm eredményt hozú 
fejlesztés ról, lafocstán. ek 
tatásukról, ogy idei kötek 
meltégetket mat teljemetsék 
ól, hogy Marto fiadat szemétye 
ben állanáó inforzsa-szakértó áll a 
partacrei. szolgal. 

5.1 


Évente öten az inkubátorházban 


tásat a ezűjtb ciszá 
molásban vehetik igénybe az mk 
tútorházba bekerülő vállalkozások 


olyan feladatok me 
mum a szállításszervezés és a d 


ribúcrós hálózat kiépítése 


A gyakorlatban 
mutatkozó cégek 

külső befektetők — kockázati tőkét 
adók — bevonása ad lehezősépet A 
vállalkozások és befektetők 
másra találásában az inkubátorti 


természetesen akt 


Branyiczky Gábor 
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A határtalan lehetőségek világa 
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E-piactér a gyógyszeriparnak 


Elektronikus piacteret épít ki a PricewaterhouseCoopers Vezetési Tanácsadás Üzletága a magyar gyógyszeripar 
változó igényeit szem előtt tartva — jelentette be a cég október 16-i sajtótájékoztatóján. Komoly szükség van egy 
ilyen piactérre — mondta Szabó Imre, a magyar gyógyszeripar területén otthonosan mozgó PwC tanácsadója. 


tosan emelkednek a kutatási 
jlesztési költségek. eközben 

Peig az új termékek egyre töve 
debb kizárólagosságot kapnak. azaz 
egyre gyorsabban kellene behoz 
viuk a költségeket — folytatta Szabó 
Imre, Egy más jellegű probléma. 
énékesíési lánc nagyon 
szereptőből áll (alapanyag: 
eyártók. gyógyszergyárak, nagyke. 
ák. páciensek). így 
heretlen megbecsúl 
zükséges termelési kapacitát 

a és az optimális gyártási mé- 
részt 


A gyógyszergyártásban folyama- 


hogy 


Így a kapacitások e: 
incsenék kihasználva, 


lánél komoly tőkét 
le a késztetek, 
a, mindeddig kihasználattan 


et kínál a gyógyszer 
pardan a szereplők közöz informmá; 
jömere és a folyamatok optimal 
tte hozzá Fidv Béla, az üz. 
vezértgazgatója. Ezt jól tátja 
Puc 


szertparbanc három 
Chi 
in. Egis) és két nagykereskedőnél 
harma, Phoenix Phai 
az SAP R/3 váltatatirá; 
ét, így jól ismerik az 
f-logisztikai 


ter Gedson, 


temszerűen már egy és 


megpróbálkoztak azzal, hogy az 
említett öt nagyvállalat között pont- 
Pont EDI-kapcsolatokar építsenek 
ki. Ezen keresztül bizonyos szúk 


E 


körű információkat (például előre: 
jelzésekel). osztottak volna meg a 
végek. és már így elérhettek vol- 
na bizonyos megtakarításokat. Ezt 


mindenki jó ötletnek tártotta, látták 
az előnyeit, azonban a szükséges bi. 
zalóm még hiányzott, így a kezde- 
ményezésből nem lett semmi. 
Okulva a uw 
pasztalatokból a 
PwC úgy döntött. 
hogy más írány- 
ból közelíti meg a 
kérdést. yrészt 
ú a résztvevők kő- 
rét kiterjoszti az 


nyi szereplőjére, 
bővíti a. szolgál 
tatűsok körét, és 


vállalja az első 
lépések finanszí. 
rozását 
Az is nyilván; 
való volt, hogy a 
legújabb — inter 
netes — technoló- 
iákat kell alkal- 
mazni. Ez lett 
a PharmaLink 
elektronikus piac. 
amely teljes 
formájában az 
iparág összes 
résztvevőjét ki akarja szolgálni a 
gyógyszergyárakat, azok beszálló 
tőit, a nagykereskedőket, a kórháza- 
kat, az orvosokat, a patikákat, vala. 


mint az egészségbiztosítót és a 
szakhatóságokat, Szolyáltatásai kö- 
zött lenne a beszállítói lánc (supply 
chain) elektronizálása és integrűli 
sa, at szakmai tartalom kínálásn, új 
értékesítési csatornák megnyitási És 
egyes ügyviteli funkciók átvállalása 
(például patikák számára). 

Nem célja a PwC-nek, hogy 
hosszabb távon. üzemeltesse a 
Phannalinket: annak kezdeti kiulu- 
kításár maga finanszírozta (mintegy 
100 millió forintot fordítva erre), de 
szeretné befektetőknek továbbadni, 
hogy a továbbiakban megbízhátó; 
kívülálló harmadik félként működ. 
jön közre a piactér továbbfejleszté- 
sében és építésében, Az érdeklődő 
befektetők között vannak informati- 
kai beszállítók, pénzügyi befektetők 
és. kockázatítóke-társaságok, "vala; 
mint maguk a gyártók és kereske: 
dők is. Mivel még kezdeti stádium. 
ban van a Pharmalink, jövőbeni 
pici pozíciója sem dőlt el- lehet 
független piaci szereplő, de a befek: 
tetőtől függően egy szakmai érdek- 
csoport befolyása alá is kerülhet. és 
ebben az esetben a konzorcium tág- 
jai számára kínálja szolgáltatásait. 
Fidy Béla szerint ez utóbbi sem je- 
lent hátrányt, bár úgy vélte, hogy 
kettőnél több piacteret a magyar 
gyógyszeripar nem tudna eltartani. 


Noövembenől . megkezdődhet a 
rendszer próbalzome, egyelőre csak 
korlátozott funkcionalitással és fol. 
használói körrel: a kereskedelmi fo. 
lyamatot integrálják egyes gyárak 
és kórházak között, Már ekkor ís 
valós adatokat továbbítanak a rend 
szeren, az üzemszerű működés csak 
2001 februárjában . kezdődik, A 
PharmalLink . jelenlegi . állapotában 
alkalmas a gyárak és a nagyvevők 
közötti megréndelések és visszalga; 
zolások lebonyolítására. Ennek fon. 
tos eleme az a katalógus, amely au 
tomatikusan konvertálja a termékek 
cikkszámuit az egyes partnerek kö 
zött, elkerülve u félreértéseket és 
feleslegessé téve a manuális ellen 
őrzést. 

Az éles induláskor a rendszer mit 
alkalmas lesz arra, hogy u gyártók 
És a kereskedők adatokat szolgáltas. 
Sanak kiszállításaikról, így a fogadó 
félnek nem kell újra rögzítenie a 
szállítmányra. vonatkozó . informá; 
ciókat, hanem azokat egy mozdulat: 
tal átemelheti saját rendszerébe. Se- 
gítséget nyújthat ez a funkció a rak. 
tári, disztribúciós munka (temezé. 
sében ís. 

A jövő év második felében akar 
ják megvalósítani a patikai kapcso: 
latot, azaz a, Pharmalink képes lesz 
fogadni és feldolgozni a gyógyszer 
tári megrendeléseket. Ekkorra sze. 
retnék kiépíteni — egy hazai bankkal 
együttműködve — az online fizetés 
lehetőségét is, 


Schopp Attila 


És 25 000 forintot megtakarítani? 


Hogy mindez egyszerre eljesüljön, akciónk keretében most A hp laserlet 3150 egy profosszionáls fax, szkenner, 
nyomtató és normál papiros MÓSOLÓ tökéletes kömbináci 

6ja. Kis méreténél fogva egy íróasztalon elfér, gyors, egyszerűen 
kezelhető. A hőpapíros készülékekkel ellentétben a kapott onyogokat 
lózati illesztést is most vásáralja meg hozzá, rovábbi kod: . szükségtelen lekényméselni, a nyomatok ás foxok podig kíváló 
minőségűek, tartósak és nem fokulnak ki 


régi, hőpapíros faxát nettó 25 000 forint értékben 
beszárítjuk a hp laserJet 3150 óróba. Amennyiben a három 
éves cseregaranciót vegy o hp jetdirect há- 


vezményben részesítjúk 


hp LaserJet 3150 Sokoldalú megoldás a komplett irodáért, 


25 2000. bnenerbar 31ig vagy a készlet erejéig text. Korábba tekormézsók: merve hp.hu vagy 382-1111/910 


hp LaserJet 3150 


Ínvent 


9104. 
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informatikai 
gatóság 

(k Zoltán alapvetően azokkal a 

— zömében távközlési - felada. 

tokkal foglalkozott, amelyeket 
napjainkban, az információs társada- 
lam építése során a kormányzatnak 
cl kell végeznie. Elsódieges állami 
feladatként említette a venenyt segf- 
16 optimális piaci feltételek megte- 
rermtését, ezen belül a piacra káros 
hatással lévő privilégiumok lebontá 
sát. Kiemelte az infrastruktára atapú 
verseny fontosságát, ennek kapcsán 
"a magánbefektetések szerepét, Von- 
zóvá kell tenni piacunkat a működő 
tőke számára, hangsúlyozta. csak ez 
vezethet a megfelelő volumenű háló- 
zati fejlesztésekhez. A kellően fejlett 
infrastruktúra képezheti az alapját a 
szintén rendkívül fontos szolgáltatás 
alapú versenynek. A legfőbb célnak, 
a távközlési szolgáltatások árcsók; 
kentésének egyik alapvető feltétele a 
helyi hurok megnyitása, ebben szán- 
tén fontos szerep hárul a szabályozó. 
ra A kormánybiztos megállapította, 
hogy nemzetközi összebasonlításban 
a vásárlóető-panitáson. számított in. 
ternet-hozzáfórési díj Magyarorszá- 
0n még mindig kiemelkedően ma. 
£25. Kiténi a közeljövő alapkérdésé 
nek tanoti összekapcsolásra, úgy vé 
1i. hogy e téren nemsokára valóságos 
ázsungeljelenségnek lehetünk tanúi, 
Ezt a problémát ís megnyugtatóan 
kell kezelni. 

Az állam szabályozói feladatain 
kívül Sík Zoltán egyéb állami felada 
tokat ís említett. Rendkívül fontos, 
hogy egyre kevesebb legyen a digitá. 
lisan. árásrudatlanok száma. Ennek 
érdekében megfelelő oktatásról kell 
gondoskodni. Ugyanennek a célnak 
az érdekében biztosítani kell a hand- 
ver. és szoftverellátást is. Végezetül 
a kormánybiztos az állam saját info- 
kommunikációjának fejlesztését ne- 
vezte meg fontos feladatként, Erőtel- 
jesen el kell mozdulni az elektroni- 
kus ügyintézés irányában. Ennek 
egyik jó példája, hogy várhatóan 
2001 első felében már kézzelfogható 
eredmények lesznek az elektronikus 
közbeszerzés terén. 

Nicholas Argyris áz EU-ban kör 
vonalazódó új szabályozói környezet 
főbb elemcit vázolta. Előadásának 
elején az 1998. január 1-jén líberati 
ált távközlési piacra vonatkozó né- 
hány adattal támasztotta alá a változ. 
tatások szükségességét. Eszerint az 
ban működő távközlési szolgál- 
tatók piacán óriási bővülés követke- 
zett be. Míg 1998-ban mindössze 
218 hálózati szolgáltató működött, 
addig 1999-ben több mint kétszére- 
sére, 557-re nőtt a erármuk. A nem- 
etközi hívások díja 1997 és 1999 
közöt 40 százalékkal csökkent, mi- 
közben a helyi hívások ugyanebben 
az időszakban 7 százalékkal lettek 
drágábbak. És mindezek mellett, ami 
talán sokak számára meglepő: hiába 
nőtt meg drasztikusan a piaci szerep- 
lók száma. a körűbbi monopothely. 
zelten lévő távközlési társaságok 
Piaci részesedése csak nagyon kis 
méntékben csökkent. Míg 1997-ben 
a teljes pinc 96 százalékát mondhat: 
ák. magukénak, addig 1999-ben ís 
91 százalékos volt részesedésük. 


glkieséők eszét] ápádésen szekciójában Sík Zoltán 
Nicholas Argyris, az EC Intormációs Társadalom Főigaz- 
ja és Frischmann Gábor, a HÍF elnöke tartott előadást. 


minden elérhető, de az igényes hazzs 
tartalom még korlátozoti terjedelmű 


Az új szabályozói környezet — 
amely már a teljes, konvergálódó vi- 
lágra. vonatkozik — többek között 
olyan fontos elemeket tartalmaz, 
mint a helyi hurok felszabadításának 
kötelezővé tétéle (ennek dátumául 
2000, december 31-ét jelöli meg). a 
gyorsabb és olcsóbb internet-hezzá- 
férés biztosítása, a pincra lépés felté 
teleinek egyszerűsítése, a fogyasztói 
Jogok védelme vagy az adatbizson- 
ság kérdése. A megújuló szabályo. 


7ás az Furópa Tanács támogatását 
élvezi; cél, bogy a teljes refonrmcso- 
mag 2001 végére életbe lépjen a tag 
államokban. Nicholas Argyrix kitért 
sz EUfelvételükre váró országok. 
ban követendő magatartásra. Java 
lata szerint először a meglévő jog- 
szabályokat kell átvenni, az újakhoz 
való igazodás azután következhet 

Frischmann Gábor előadása elején 
a hazai infokommunikációs piac pil- 
lanatnyi helyzetét a felhasználó szem- 
szögéből vázolta. Eszerint a távbe. 
széló-szolgáltatót ma még nem lehet 
megválasztani, legfeljebb arról dönt- 
het a felhasználó, hogy vezetékes tc 
lefont, mobilkészüléket vagy esetleg 
1P alapú szolgáltatást vesz igénybe. 
Sokak számár alapvető probléma az 
ár; a szolgáltatás minősége megfele- 
Tó, bár a számlapanaszok száma — a 
kiszolgálási anomáliákból adódóan — 
növekszik. A. mobilpincon van vás 
lasztási lehetőség, az áruk a vezeté. 
keshez képest egyre kedvezőbbek. a 
minőség megfelelő. Gyakorta felme- 
rülő. probléma, hogy a lakosság 
igényli ugyan a. mobiltelefont, de 
nem szereti, ha közvetlen környeze. 
tében tornyokat állítanak fel. Ezzel 
kapcsolatban a HÍF komoly, össze 
hangolt lépésekre készül, 

Az adatátvítelben, illetve az üzleti 
kommunikációban szabad a válász 
tás, ugyanakkor a verseny inkább a 
kiszolgálás színvonalában és a szol 
váltatás minőségében, nem pedig az 
árban mutatkozik meg. A. verseny 
szférába tartozó intemet alapú kom 
munikációbati erősen korlátozó té- 
nyező a hozzáférés monopol ára 
Megjegyzendő. hogy a minőség nem 
mindig előgíti kí az elvárásokat. Az 
€-kereskedelmet egyelőre csak kez. 
deti, bizalmatlan próbálgatások jel 
lemzik. míg a tartalomszolyáltatásról 
megállapítható, hogy gyakorlatilag 


. Trendek 2000 című 


méretére. vonatkozóan  Friuchenans 
Gábor a Faropcan Informaton Tech 

nology Observatory (ETTO) 2000-et 
használta fel forrásként. Eszerint 
1999-hen összeségében 3112 milbó 
eurót tett ki az FT -handver pösze 3 

a távküzlési berendezés, 
és az infokommunikációs pe si 


tások piaca, míg 2001-re ugyanez a 
forrás 3955. millió euróra becxüli a 
magyarországi értéket. Az 1999-es 
infokom-szolyáltatások bevételeiben 
(4) százalékkal képviseltette magát a 
telefonszolgáltatás, 35 százalékkal 
a molilszolgáltatás és énszemépé. 
ben csupán 5 százalékkal az adatát 
vitel, az IP alapú és a videskommu 
nikáció. 

Végezetül Frischmann Gábor né. 
hány, különféle forrásokból szárma 
ző véleményt. s a HÍF azokra adot 
Válaszát ismertette. 

Közvélemény: Az informatika egy 
ségesen. egy informankai törvényben 
szabályozandó. 

HÍP- Szabályozni azt kell, bagy a 
társadalom miként fogadja be az új 
kultúrát. Ez koondínált. elosztott. 
beépítő szabályozási (vagy szabályo 
rásmódosításokat) igényel 

Polrika, néhány koncesszáós tár 
szság; Miért kell a tiheralizáció? Jó 
megállapodások kellenek. erre kiváló 
a koncrszzíós rendizer továbbélése. 


HÁF: A tberalizáció katászi mun 
dent povítívak. Verseny nétkül a. 
rasgáltan céncs hatékonyság és költ 
ségfodező alacsony ár. Az informá. 
én társzdatom lényege a szabad vá, 
tasztán. A liberalizáció ciőtettétele az 
EU-azsagnak 

Pobüka, nékány köme 
saség; A körrulizáció a kizfos 
tók számára áremelkedést hu: 

HÍF: Ez pékdáttan lenne. Rend 
szerben kell. gondolkozni, először 
meg kell valósítani a tanfaksegyenii 
tés, a költség alapú évszekapcsoláni 
az egyetemes szolgáltatási Az el 
képzelhető, hogy a helyi hívások ára 
emelkedik. de öxzemérehen paran 
tált az árcsökkenés 

Matáv ér a helyi knareszztás tár. 
A helyi. hurak 


tár 


szsdgok (LTO4j 


rálti beruházások. Az 
vők kímszsolázaák a piacut 

HÍF: A helyi hurok szengedése 
nélkül nincs veneny. Ellezkező eset. 


ben beindul a sok esetben felesleges 
hálózatégítés. A helyi hurok részle 
ges áicngodóse (például ADSL) 


többletbevételt hoz az infrasinaktura 
tulajdonosának 

Mobilok, altermatívok. LTOA: A 
szereplők kétszintű kanyart 
(jelentős piavi erővel renár 
letve mem rendelő 
az Ígazán nagyok ko 
kell a dominára szolgáltató definiá 
lása ís. 

HÍF: Alapelv a jogok szimmetniá 
ja és a kötelezettségek aszímmetris- 
ja. A docránancia már nem szektor 
spocifikus kategória 

Mobltok.  últernatívok: Az c 
temes szolgáltatás általános pu 
finanszírozása drágítja a szolgálta 
tanokat 

HÍF: Ez igaz. de ba nom általános 
adó a támogatás forrsa. akkor a szó. 
ban forgó módszer, araz a legszéle. 
sebb szénerítés drágíi a legkevésbé. 


Maltássz Judit 


Fejlődő labor 


A Budapesti Műszaki és Gazda. 
ságtudományi Egyetem, illetve a 
Westel Mobil Távköztési Re 
meghosszabbította azi az 1997. 
ben kötött együttműködési meg 
állapodást. amelynek keretében 
létrehozták a BME Hírodástoch. 
nika Tanszékén a Westel Mo- 
bil Hírközlési Laboratáriumot. A 
Mmobiltársaság eddig 35 millió fo- 
rinttal járult hozzá a laboratórium 
fejlesztéséhez, az új megállapo: 
dás értelmében a következő 3 év 
ben ugyanorre a célra további 30 


millió. forint. támogatást kap a 
tanszék. A laboratóriumnak ok; 
tatási. kutatási és szolgáltatás 
fejlesztési feladatai vannak. A ku 
taton témák közö szerepel a 
WAP és máx molilinternet-tecb 
vológiák. harmadik . generúciós 
mobilrendszerek, valamint a mo 
bitrendszerek adatvódelmi és adat. 
biztonsági kérdései. A munkában 
jelenleg 11 PhD hallgaró és közel 
40 negyed-ötödéves diák vesz 
részt. 

M.J. 
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A Hotel Inter-Continental sikerei mögött ott van 
a Kapsch intelligens kommunikációs rendszere is. 


a hatékonyságot, 


yi vendég állandóan elérhető és gyors (42 KAPSCH 
The communications company: (1) 209 2110, 


the communications company 
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Nemcsak Ferihegyen lopnak. E kó. 
rülmény informatikai jelentősége el. 
46 pillanatra talán kevéssé nyilván. 
való, de majd megvilágosodik; a lé. 
nyeg, hogy a légiutas poggyászát 
szerte a világon mindenütt foszto. 
gatják, hol így, hol úgy. Van, ahol 
mértékkel, öt évvel ezelőtt például 
volt a málhámban négy üveg ítal, 
felét ellopták. felét meghagyták 
holott vihették volna az egészet, de 
ők mégse. Persze sohase tudható, 
hogy a sors csapásai nem a javun 

szolgálják-e igazából, hiszen ez a 
gyulázátos tett és az ennek követ 
keztében előálló arakhiány oda ve 
zetett, hogy az Önök alázatos jegy 
zetírója kikísétletezett egy egészen 
elbűvölő keveréket. két rész. arak 
egy rész Pifiacolnda és egy rész 


Cointreau shakerben jéggel össze: 
rázva, koktélpohárta szűrve. Frene 
tikus, ha szabad így mondanom, ké. 
sőbb ennek örömére kapta a vállal. 


kozásom az Arakart nevet, amely 
érthető - az arak 0- 
művészetére vonat; 


Sajnos. azonban arakot azóta se 
szállítok, így a poggyászfosztoga 
tók különféle érdektelen dolgokat 
kénytelenek lopni tőlem, fényképe 
zőgépet, diktafont, zsebrádiót meg 
ilyesmit, ami éppen van, néhány ka- 
cut idén ís eltűnt az egyik táskám 
ból, sajnos közöttük volt a Pston 
Revo akkumulátortöltője, rá 
nem hazafelé tűnt el, hiszen itthon 
azonnal pótolhatom, hanem még az 
út elején. 

Ez fájt 

A Revo csak a beépített akkumu 
látoráról üzemel, elemet nem lehet 
venni hozzá, ha tehát nincs töltő, 
akkor pár nap múlva leáll, s e körül, 
mény a légiutas pihenését nagymér 
tékben áthangolja. A légiutas 
mint méltatlan személyem 
badságra utazott, ennek a lényege 
ban áll, hogy a rekreálódni vágyó 
adóalany a mindennapi környeze. 
tének ideiglenesen hátat fordítani, a 
erre az időre szokásos pénzkereső 
tevékenységével felhagyni szándé 
kozik, legalábbis ő ezt állítja. sát 
néha maga ís elhiszi Mármost a 
Revo akkumulátortölrójének jogel 
lenes . eltulajdonítása oda vezet, 
hogy a légíutás bizonyos fokig való- 
ban hátat fordít a környezetének. 
hiszen na vele folytatott kommuni 
kációja a továbbiakban telefonra 
és SMS-re korlátozódik 
kiesett; périzkereső tevékenysége 
Pedíg végképp nem folytathat a 
légíutas, merthogy a munkaeszkö. 
tének darab időre annyi. 

Más szóval pár ezer kilométer 
útazott a marha, azzal a céllal, hogy 
x hétig kikupcsolódjon, és a helyszi 
nen jön rá, hogy ő most csakugyan 
ki lesz kapcsolódva, mert ezúttal 
végképp nem művelheti azt, amit 
Otthon általában művelni szókott. 
Entől persze igen szomorú. 

Mellesleg júliusban különféle bor 
adatbázisokról és azok nélkülözbe: 
tetlen voltáról ís szó volt e helyt, de 


már 


README. 


ITÖBER 31. 


0CT 


Bukolikák 


ezt most hagyjuk, nem kell a lélek 
tani horron fokozni, Ott tartunk te 
hát, hogy nem barkácsotkat, az. át. 
menetjleg idegenbe szakadt adó. 
alany, ezén hát jobb híján odaballag 
az újságoshoz, vesz néhány lapot, 
leül egy kávézóban, olvasni kezd 

Így megy ez néhány napig. a légi 
utas egyre jobban ámul, s a végén 
figyelemreméltó megállapítást tesz. 

t ezennel a maga teljes mély 
ségében és terjedelmében tsmente- 
tünk 


L kép, A képerni 
munkaterúlete, előtte az Internet Slidest 

Így hangzik 

Az újságokban érdeke: 
vannak 

Számára ez némiképp meglepő, ő 
ugyanis évek óta nem olvas külföldi 
sajtót, noha eleddig meg volt győ. 
ződve az ellenkezőjéről, hiszen 
mindig szakít időt arra, hogy az in. 
temeten legalább a főbb brit napila: 
Pokat és a fontosabb informatikai 
folyóiratokat 


cikkek 


az 


áttekintse. Ez annyit 
jelent, hogy ránéz a főcímekre, az. 
tán megy tovább. van is erre a cél. 
mocskája, az Jatermet 
200. (hupoupubtish 
wo cafadvanders Slideshow 


ra egy progr 
Slideshow 4 


ip), 
gy listát a 
melyeket körbe 
at 
és száguld 
akar ugrani vala. 
mt, főab- 
Inkát. lásd az 1. képen a böngésző 
bat felső sarkánál választja a tistá. 
bál a következő tételt, és uccu) 
Ké 
dozik, meg 


Össze-VISSZA, 


abban csinál az ember 
sajtótermékekről. 
ir látogatni, utána csi 
lévő. ikonon. kattint 
lapról lapra. (Ha 
akkor előhívja a pro 


5, persze, hogy mért szágul 
mért ugrabugrál 
ahelyett 
no, ha egyszer az a cél. 
Azért. mert semmit sem érez 
eléggé érdekesnek ahhoz, hogy mel. 
lette lecövekeljen, hiszen több száz 
cikk van még hátra, persze ő egyi 
ket se fogja elolvasni, mert mire a 
főcímeket megnézi, sőt esetleg né 
melyiknek a leadjébe ís belepíllant, 
addigra az erre számt idő lejár, pé. 
dául éppen hajnatodik. A sa 


ez 
hogy olvas. 


tófog: 


felső részén húzódó feket 


lakozás tehát be lesz fejezme, az 
adóalany pedig abban a tudatban áll 
fel a gépe mellől, hogy 6 egy rup- 
pant tájékozott, naprakész ember, 
6 látóköre most ís tavább széles 
dett, ő szüntelenül a valóság üterét 
tapintja, s fölöttébb valószínű, hogy 
6 ezt a marhaságot még el ís hiszi, 
Holott ő semmivel se tájékozot 
tabb, mint a kiváló Böhun úr, a fod. 
rász, akihez járni szokott. Böhmi úr 
egész álló nap különféle pletykákat 
hall, mindegyikbál megjegyez vala: 


mező a Console for Windo 


ow felülete látható 


mennyit, ezeket azonnal Össze ís 


yválja és így adja tovább, min 


setre Bötim úr éppúgy tele van 


lóval, mínt bárki, aki 
ten lóg. sőt Bőtim 
úrnak a világra vonatkozó ismeretei 
valamelyest mélyebbek. rendezet: 
tebbek és megalapozottabbak, mint 
4z úgynevezett e-generációt alkotó 
bitfaló gyerckeké, akik igen jelentős 
gépidő és még jelentősebb szás 
tástochnikai teljesítmény felha 
lósával pallérozzák az elméjüket 
ám a klasszikux borbélyfecsegés in 


friss inform 
naphosszat a 


tellektuális nívójáru ennek ellenére 


épp ezér nem nőnek 
Ráadásul Böbm úr nem 
atáról. hogy ő rendszere 
igsojtót, bár soha 


föl. soha 
terjeszti n 
sen olvassa a vil 


nincs benne semmi éndekes 
Pedig van, 
gyűk például az [dependent című 


nt most kiderült, ve 


Orgánumot, ezt a nyaraló légíuta 
ddíg unalmas, érdektelen lupként 
tartotta. nyilván, most meg. színte 


falja. Azt látja benne például, hogy 
Blair kormányfői víziója szerint ha 
marosan Britannia lesz a legbeháló. 
zottabb ország ezen a világon. 

A cél: labourhatalom, plusz. az 
egész ország onlájnosítása. 

Egymilliárd fontért, ami nagyjá. 
ból a magyar költségvetés teljes évi 
bevételének a tíz százaléka, vagy 
legalábbis nem xokkal kevesebb. 

Ha majd megvalósul a terv, akkor 

az Independent cikke szeint — a 
Hrát alattvaló az intemeten újíthatja 


meg az útlevelét, jelettkezhet mitó- 
vezetői vizsgára és kercsbet állást 
Hogy pedig mindezen jótétemé 
nyekből a pámép is részesedjen 
lesznek ingyenesen  hozzátérhető 
számítógépek az üzletekben, a pia 
cokon, a postán és a kocsznákban, 
továbbá lesznek 
autók, a mozgó 
ra, ám ezekben nem dinnye 
majd, hanem nétány 
melyekről bárki ingyen beléphet az 
imernetre és megájíthatja az útleve 
tét, ha kell. ha mer. továbbá autóve 
zetői vizsgára jelentkezhet, amikor 
zak az eszébe jut, Mindamellett 


Morgó internet 


számítógép 


mondja Blair, két éven belül min: 
enkinek lesz intemet hozzáfér. 
Britanniában. tehát a brit alattvaló 


megújíthatja az 


aporata ÖDbszÖr t 


lemkezhet. 
el kéne h 


anélkül, h 
ynia. És ez még 


a lakását 


a brit oktatási és technológiai mi 


pélycsen átadott 
záfére 
dámparkban, é 
Tas 
zás áldásos következmé 


gy nyilvános hc 


ú pontot a birminghami vi 


elmondta, h 


gatók eme kormányzati beruh: 
nen követhe 
ket, 
Ják dodzsemezés utár 


ák a meceseredmény 


aládfájukat is kuta 


Britannia. rol 


forradalomba. 
Biairnek. egyébkén informá: 
ciótochnológiáról és az íni 
benlétéről — saját bevallása szerint 
fogalma sincs, viszont van úgyne 
vezett e-minús (e-Minister), aki 
naponta elmagyarázza neki (Blai 
nek). hogy az Egyesült Királyság 
jövője az informatikán áll v g. 
kik. Elmagyarázza. hogy Britannia 
régi dicsősége akkor jó vissza, b 


nyúlhat 


az IT-szakma indulásképp 
ezer milliónyi jó 


nek eredményeképp az 
interneten. újítja meg az útlevelét. 
jelentkezik autóvezető: vizsgára 
keres állást, dozsemezés után pe 
dig ámézi a mencseredményeke 
majd családfát kutat 

Hát perc 

Természetesen a brit munkanél 
Küli ingyen végezhet számítógépe 
tanfolyamokat. majd pedig ECDL 
vízsgát tehet, ami önmagában vé 
ve helyénvaló, viszont részint me 
szükséges, részint nem ég 
feltétele annak, hogy a brit munka 


nélküli az információs forradalom 
Üdvös következményeiből részesed. 
Indre 


dent cikkének van igaza. és 


jék. Persze lehet, hogy a 


így az 
információs forradalom üdvös kö. 
vetkezményei csakugyan abban ra 
gadhatók meg, hogy a polgár az 
interneten újítja meg az útlevelét. 


jelentkezik autóvezetői vizsgára é 
keres állást, dodzs 
díg átnézi a moccsere 


mezés után pe 
nyeket 


majd családfát kutat. 
szont a helyzet ennél kon 
nivel. Szerintünk az informá; 
n üdvös következiné. 


Ciós forruda 


űenekelőtt az részese 
ektíve ebből él (tehát 


nyeiből mij 


dik, aki ef! 


11 


szoftvert-hantvert gyárt har 
tbiantart, isznertet, oktat, reklámerz, in 
formatikai szolgáltatást nyújt vag: 


matikai 


munkaképes korú lak 


n vak embe 
keresi általa a betevőt. Az infor 


adáj 
ezek az emberek kép 
IMutet 


töbtnekk 


TTC az epész dalorr 


ikkek találhatók és ezek nyomán 
különféle dolyok ji vase 
szébe, feltéve, hogy pc zából 
Rcvo akkumulátor 
eg iz ECDL-. k 
mak látja, azaz nem kötelező a Wir 
dowx állománykezetője és tne 


dely. 


mplikált a nép ezen már 
a gondolkodom. de nem ju 
ny vökre így is marad 
bonyolult . leími, 
1 egyszerűbb en. 
felhív A 
avasoljanak valami segéd; 
programot, amellyel egy álló 
lista kinyomtatható 
Egyébként, mint augusztasban 
említettem, vannak erre való — te 


gyakorlatilag abszolút fölöslege: 
programok, ilyen például a Widlger 
Print Directory 3.1. (httpotwidget 
biztandcvn), arra szolyál. hogy 


egy könyvtár tartalmát kinyoritássa. 
be lehet állítani különféle opciókat. 


utána a n 


tató rengeteg papírt 
használ, csállagos sávokat helyez el 
rajtuk alul 


könyvtár 


fölül és középen, de a 
valami okból 
Azt továbbra is 


tartalmát 
nem nyomtatja ki 
úgy kapjuk meg, ha beírjuk szépen, 
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hogy díraprn, Illetve. használhat: 
juk az itt már többször említett 
Powerlesk nevű állománykozelőt 
annak legalább van értelme, továb- 
bá a Print menüpontban van három 
opciója, úgymint File... File ást... 
és Tree List... Ezzel bizonyára bol- 
dogok leszünk. 


PawerDesk 4.0.8.0 


Róla utoljám áprilisban wolt irt szó 
tár valószínűleg nem erről a ver. 
rióról), de sajnos Varuna egyik na 
gyon garázda megnyilvánulásával, 
illetve az ezt követő rendszer-újra- 
telepítésset kapcsolatban. Egy má 
ik gépen viszont azóta is rendben 


működik a. PowerDesk kutétiót, 

relmes, praktikus ús 
Windowst, használnak, ott ennek 
mindenképp helye van. 

Ő kivételesen nem a Norton 
Commander, hanem az Xtrcc Gold 
családba tartozik (2. képj, viszont 
ezzel egyült a Commander-hagyo- 
mánynak megfelelő billentyűkom- 
binációkat is felajánlja, A billentyű- 
zet egyéni átszabását nem teszi le- 
hetővé, ellentétben például a Norton 
File Managerrel, ám ez utóbbi még: 
1scsak a Windows alatti állomány 
kezelők legjobbika és ennek megfe- 
lelő pénzbe kerül, a PowerDesk ítt 
tárgyalt verziója viszont ingyenes. 
Ehhez képest gyakorlatilag mindent 


1 kép. A Pinrerilesk a (ujck View Piust integrálja, már ha az ís telepítve 


tud, egyebek között állományokat 
titkosít, tömörít, kódol és dekódol 
(UUEncode/Devode),  összehason- 
1, fizikailag megsomensít stb., az 
tán vannak ilyen jópofa menüpont- 
Jai, mint Copy Name as Text, illetve 
Capy Path as Text, Nincs benne fp. 
kliens, nem tud bánni az NTFS-ben 
tejlő opciókkal (a Norton File Man- 
agorben van olyan, hogy Audíting.., 
NTFS. Compression;., Aztán Perc 
missions... Take Ownership...), 10- 
vábbá nem d" alkönyvtárakat 
szinkronizálni, szont beépül a 
Windows. Explorer helyére és kí 
vánságra  kétpaneles . üzemmódba 
vált, sót még van valamifajta pas 
rancssora is, ami ugyan nem jó sem 
mire, viszont mutatós. 

Ha már itt tartunk, találtam egy 
újabb billentyűs-parancsos felületet, 
kissé bülye neve van, úgy hívják, 
Console for Windows, noha a Win- 
dowsban eleve van ,console 
naz, amit a nép DOS-ablaknak 
el szemben a Console for 
Windows (Attp.Ilfreefoote.9ug.comi 
console html) nem is ablak, hanem 
valamifajta fekete redőny, ami 
választott billentyűkombináció ha- 
tására zuhan le kábé a képemyő fel- 
ső egyharmadáig, ahogy ez az 1 
képen látható. (A redőny jobb olda- 
Ni. egyébként kihasználatlan részér 
tetszésünk szerinti ábrázolattal csi. 
nosíthatjuk ) Amikor lenn van a re- 
dőny, beírunk egy kulcsszót, ami 
utalhat valamilyen programra, vala. 
milyen állományra vagy alkönyv 
tárra vagy webállomásra. Entert 
ütünk, a redőny eltűnik, s megtörté. 
nik. aminek meg kell történnie, a 
indul a program, megnyitódik az 
állomány vagy alkönyvtár. illetve 


előbükkan a webállomás. A kulcs- 
szavuk szerkesztése úgy megy 

hogy a redőnyt dragmode állapot: 

ba hozzuk, az ilyenkor a képernyő 
tetején húzódó vékony, fekete csík 

ká redukálódik. majd a megfelelő 
program- vagy egyéb állományokat, 
könyvtárakat, illetve linkeket oda 
huzigáljuk. A Console for Windows 
tehát nem igazi konzol, nem valódi 
altematív. parancssoros héj, hanem 
csak egy szímpla, ám hasznos se- 
gédprogram az egyszerűbb lelkek 
Számára; a differenciáltabb élveze- 
tekre vágyó szubjektumok továbbra 
is máshol találhatják meg azt, ami 
nekik való. (Például: htrpallsource- 
ware.cygmus.comleygwin/, . fipaini; 
koeln delpelwin32/misclunxutils zip, 
sót hítps(fwwwrescarch.att.comlswi 
toolsluwini. Az első csomagban 
bash található, a másodikban zsh, a 


3. kép. Ennyi mostanában a Norton Utílíties 
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harmadikban . káhi . mindháromtioz 
eszélyes felhasználó kell, türelem, 
és nem kevés szabadidő.) 


Norton Utilities 2001 for 
Windows 95/98/NI/ 
2000/Millennium 


Van a csomagban összesen tizenhét 
utility, ebből tízhez oda van írva, 
hogy not available on. Windows 
NT/2000". Mellesleg az a tíz se. 
gédprogram (jelesül: Image, Norton 
Optimization Wizard, Norton Diag: 
nostics, Norton File Compare, Nor 
ton Registry Tracker, Norton Speed 
Start, Norton Wipe Info, Rescue 
Disk, Disk Editor, UnFormat) nem 
ís hiányzik különösebben, ezzel 
együtt Így hét komponens maradt 
csupán (a 3. képen ki van pakolva 


" Nyomtatási tobtsség" 10 iapipere 
5 67 MH et prOCDESZOT 


az elsé, ölöal einszütég 


Lexmark Optra E312L 
lézernyomtató 


1200 image Oualty nyomtátiti 
" Bodpított párhuzamos ég US8 port 
Win 9. Win 2000, VAn NT 4.0, OSZ2, 
UNIX, DOS, Mac OS közngatítttás 
" Manmáás havi tgyholhetőság 
10000 oldal 


vén arotaszáátás 78.900,-Ftráfa 


Kövatalos nagykereskedő JC 1118 Budapest, Szurdok u. 1, Tol.: 246-4050, tax: 246-4101, merw.roe.ha 
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mind), és az a hét valójában mind; 
össze hot, merthogy a Nortan Pro. 
tectéd Regyele Bin és Norton Pro. 
tettion, valamint az UnErase Wi. 


zard szerintünk egynek számút, Hat 
darab se gédprogramocskára reduká- 
Tódotvez a nagy múltú csomag. 

Így múlik el a világi dicsóség. 


4. kép. A Norton Speed Disk látványosabb, mint a WZK-ba épített defrag- 
menter, de hogy hasznosabb-e, azt az Isten se tudja 


5. kép. A WinDoctor nagyon érdekes dolgokat közöl, 


dök kezdeni 


1-ben 


§. kép, Szabadkézzel húzott, ám textúrával bélelt vonatak a Paint Sbop Pro 


ezekkel a hírekkel semmit nem tu. 


Természetesen a Norton Utilíties 
nem azért jón most elő, men az 
ímént a Norton File Managerről volt 
szó, hanem mert most jelent meg az 
új verziója. 

Továbbá nosztalyiábál, mert pél- 
dául a Nonon Syitem Doctor ma is 
majdnem pontosan úgy néz ki, mint 
ön évvel ezalőti (lásd a 3. képen bal- 
ra fenn), márpedig az ember szeret, 
ha vannak (ix pontok ebben a roha 
nó világban, így például jó, ha van a 
gépemen Disk Doctor meg Speed 
Disk (4. képi, túszen a nyolcvanas 
évek végén megszoktam, hogy ezek 
nélkülözhetetlenek és csakugyan 
sokszor hasznom volt belőlük, le. 
gyenek tehár most is. 

Szükség ugyan nincsen rájuk, hi. 
szen a W2K nemcsak lemezgyó 
gyítóval hanem  töredékmentesítő- 
el is el van látva, sajnos azonban 
az előbbinek nem Diuk Doctor a ne- 
ve, hanem Chock Disk, az utóbbié 
pedig nem Speccd Disk, hanem De. 
fragmenter, így aztán érthető, hogy 
kevéssé bízom — bennük, — holott 
egyébként működni látszán: 

Az emberi lény gondolkodása 
árracionális . alapo- 
kon nyugszik, húsz 
évvel ezelőtt pél- 
dául kiderült, hogy 
a repülőgépek. ua 
sai akkor nyugod 
tak, ha a stewardess 
kövér. A kövér nő 
jelenléte biztonság 
érzetet indukál, er 
80 nem az a fontos, 
hogy leszállásnál 
kinn legyen a futó, 
hanem hogy mázsás 


asszony hozza. a 
whiskyt. Ha később 
esetleg mégis has 


m szállunk, tehát a 
célrepülőtéren . kis. 
sé megdolgozzuk a 

akkor baj, 

alább megittuk a magunkét, a 

görögök meg vessenek tartórépát, 

ha már voltunk oly kedvesek, és fel 
szántottuk a birtokot nekik. 

Pontot rákván uz előző mondat 
végére elmentem tévéhíradót nézni. 
Vanma pedig a távollétemben ak 
ként határozott, hogy üres percei: 
ben a leállás-ájraindulás nemes mű. 
vészetét gyakorolja. Elhamarkodott 
döntés volt, ugyai 
hogy egyelőre csak a leállás megy 
az újruindulás nem okvetlenül, Va: 
tuna nyolcárányi próbálkozás ered. 
ményeképp is csak addig bírt el: 
jutni, hogy STOP: €00000218 
(Registry File Fallure) The registry 
annor load the híve (file): 1Sys 
temRoofőystems NConfigysafiware 
or ús log or alternáte. It is corrupu, 
absent, or not writable. 


termőtalajt, 
kk 


is be kell látnunk. 


Szerencsé. 
re ez az anyag teljes egészében ZIP 
lemezen volt, áthoztam CGodzillára, 
(gy legalább be tudom fejezni, bár 
nem egészen úgy, ahogy szándé 
köztam volt A sors fintora, hogy 
most tértem volna rá a Nortan Win 
Dactor (5. kép) ismertetésére, ám ez 
most már nem jön össze, ugyunis a 
Norton Utilítios csak Varunán léte. 
zik. Ezt követően a Norton Unerase 
Wizard méltatása következett volna, 
rámutatva, hogy hovatovább az 
Unérase az egyetlen komponens, 
ami mintt a Nórton Utilíties had. 
rendbe állításán tűnődni érdemes 
Mondjuk a DOS 3.3 idején, ha még 
emlékszünk rí, nem volt Récyele 
Bin, viszont voltak  segédprogra: 
mok, amelyekkel a törölt állomá: 


nyokat, amíg felől nem írta valami 
Őket. vissza lehetett álltam, Mosi 
viszont ilyenek nemigen vannak. ha 
tehát egy NTFS állományronászerű 
tneghajtóról valameiy alkalmazás 
úgy töröl egy állományt, hagy az 
nem kerül a Recycie Babe, akkor 


7. kép. Bakolikus zóna 


nk. Ez nem 
előfordul. 


arra keresztet ís vetheti 
túl gyakori eszt, de 
és olyankor fölöttébb bosszantó, de 


adott cstben súlyos követke: 
nyekkel ís járhat, 
ben az Unerase Wi. 
az állomány fizikailag megvan, ad 
díg megtalálható és visszaállítható, 


ám ilyen cset 


segít. Amíg 


nemcsak a merevlemezeken, hanem 
ZIP-en és flopin is. 
Nem nézem meg. 
rül a Norton Utilíties 2001 for Win 
95/98/NT/2000/Millennrum 
de akármennyi íx 
amikor egy 
Ért a csomag árának a tízszeresét ís 
odaadnánk. Most persze egy huncut 
vasat sem, de jön még a kutyára dér 


mennyibe ke 


dows 
vannak esetek 


llomány visszaállításá 
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gédprogramen, ami a WIK össze. 
camáását teszi — úgymond — lehetet- 
lenné, még ki se próbáltam, csak 
elolvastam a readme-állományát, de 
Varuna máris beintett, $ mont nyil; 
ván használhatatlan lesz nanimura 
kés héten át. Pedig jó a PSPI, én 


jut azt próbáltam be 
m akezünkiel hú 
kítöltóminta is alkalmazható immár 
a 7. képen pedig egyértelművé ki 
vántam tenni, hogy az itt ábrázolt 
úrleány jelen. pallan 
Wystan Hagh Audon Biker 
mű versciklosára 
Folyók című költeményt 
z. tiszta víz, játszadozó folyák 
ként futva, vagy lassulva, pari 
metsző lény, te zene, tánc töké 
lye77) gondol, ez tökéletesen sike. 
rúlt es. éspedig szinte azonnal: veg 
zetűl a § azt mutatja meg, bo. 


X. kép. Szívderítőbb mexrárszéki csendéletek fele 


Végezetül szó lett volna a P 
Shop Pro 7-ről, ahogy egyszer már 


szó lem volna a bétájáról, de akkor 
sc jött össze. Akk 
az alkalmazást, 


1 nézegettem 
kipróbáltam az új 
szolgáltatásait, csináltam ís velük 
kapcsolatban néhány illusztrációt 
majd ettől teljesen függetlenül sze 


egy segédprogramot, ami a 
összeomlását teszi - úgymond 
lehetetlenné; ekkor Varuna bein- 
tett és utána használhatatlan volt 
ntegy két héten át. Most letöltöt 
Paint Sbop Pro 7 végleges 
tát, egyszersmind ettől telje. 
sen függetlenül szereztem egy se 


gyan hozhatjuk mérsékelten remek 
be szabott fotóinkat embertbb álla. 
potba két-három kattintással 

Ügyes holmi ez, de most egy da. 
rabag inkább nem próbálok írni róla. 
és főleg nem keritek továbtú segéd: 
programokat, amelyek a W2K ösz: 
szeomlását tennék lehetetlenné, vi. 


szónt nálam valami titokzatos okból 


mindíg sorscsapásokkal járnak együtt 
Utóbbiak persze a javamat szolg: 

ahogy c elején írtam ís, 
de én önzetlen ember vagyok. azt 
kívánom, most egy kicxit szolgálják 
valaki másét. 


Váncsa István 
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at fv; 
Szeretne tév kekát kábel 


slstste 


hez ge őveuélién ad erre a a problémi jára 
Vé ségtül 


is 


ZTE car satll 8; TT sul 
a piss san 


Cisco SYSTEMS j/ 


[íj 


EMPOWERING THE 


, . okkal 


4005 


ia 


.§ 
ü 


PANNON SUPFORTIHA 


RENDSZERH. 
Tel.: 269-2233, ESTE 382-0313, 382-0314 
25.155. Honvéd u. 48. Fsz.A. F:269.-3058 — Bp 1119. Etele út 10. Esz.1. F. 204.5252 RENDSZERSZERVEZŐ 


munkatársat keres. 


A CIB Közép-európai 
Nemzetközi Bank Rt. 
Bankfejlesztési Főosztálya 


— közreműködés tesztelésben 
és betanításban. 


Feladatok: 


[LELETET TET] 


— számítógépes rendszerek 
tervezése, szervezése, 
— felhasználói igényfelmérések 
készítése, — szakirányú felsőfokú végzett- 
— már működő rendszerek ség, 
módosítása során a rend- — jó kommunikációs és kapcso- 
szerszervezől tevékenység latteremtő készség, 
ellátása, — angolnyelv-tudás, 


Követelmények: 


and SugadÉteatsa 


Megoldást szállítunk! 


-nöségi nálézatos (ECS15) tervezése és igvtelezése 


czoktapo telve epektroma fegleuhető az apgiztektól az 
aan elosztott miernet megoldására, vagy nerevrk alatbázrs 
am izükség, a Jövikóer nyitottságával, shálázhatónágával és 
zésével lerénálti a Java appiskációk piacra kerülési kdegét 


folruztbin műorrmácsós az sábbi web, e-munk, telefon éz fax címen kaphat: 


ödapest, Hangária krt. 79-81. tel. 467-ITSO 
emet: bite fovww borland. hu, e-mail: infod bortand. hu 


— dokumentációk, rendszerter- 
vek, telhasználói leírások 
készítése, 

— szoros együttműködés a fel- 
használói és a programozási 
területek képviselőivel, 


— legalább hároméves banki 
gyakorlat, 

— nagy terhelhetőség és dina- 
mizmus, 

— önálló munkavégzési képes- 
ség. 


Ha hirdetésünk felkeltette érdeklődését és szívesen csat- 
lakozna Bankfejlesztési fősztályunk sikeres csapatához, 
úgy fényképes szakmai önéletrajzát 2000. november 29-ig 
.Rendszerszervező" jeligére küldje el az alábbi címre: 
CIB Bank Rt. 
HUMÁNPOLITIKAI FŐOSZTÁLY 
1027 Budapest Medve u. 4-14. 
e-mail: allasocib.hu 


élem egyesítésével vékonyabb kijelzők 
energialgényűk. (IDGNS. Boston) 


eszközökben lehot folhasználni. Az új 
1.8 voltos lapkák több. kulosívakció- 
ban négyszeres teljesítményre képe 
"Sek az Intol korábbi fiashmamória ap: 
káíhoz viszonyítva. Ebben a hónap: 
ban a 32 ós 64 megabítas lapiáik ka- 
fülnek piacra, tömegtermélésűk azon 
ban csak 2001 alsó negyedévében ín. 
ul meg, A 128 megabítás verzió esaik 
lövére várható. IOGNS, Boston) 


TECHNOLÓGIA 


Biztonságtechnológia III, 


A DES és rokonai 


Sorozatunk előző részében megismerkedtünk a legegyszerűbb blokktítkosító mód- 
szerekkel. Most Csórián Sándor jóvoltából megvizsgálhatunk néhány. erre az elvre 
alapuló és a gyakorlatban elterjedt titkosító módszert és szabványt. 


(Data Encrypion Standard) 

felett, de még mindig a leg 
elterjedtebb titkosítási szabvány, a 
továbbfejlesztéseit pedig várhatóan 
még jó ideig használni fogják. Ezt 
az időnként DEA-nak (Date En 


Ket már az idő a DES 


Mdcs 5648 be 


! 


axyption Algorithm) ís nevezett el: 
járást eredetileg az IBM fejlesztette 
ki. végső formába öntésében pedig 
az NSA (National Security Agency) 
és az NBS (National Burcau of 
Standards), mai nevén NIST (Nation- 
al Institute of Standards and Technol; 
ogy) ís közreműködön, és FIPS 
(Federal. Information . Processing 
Standard) 46-I, illetve 46-2 néven 
szabványként fogadta cl 1977-ben 
A DES4 az ANSI is jegyzi, az 
X9.32 szabványszám alatt. 

A NIST ötévente erősítette meg a 
DES szabványt, utoljára 1993-ban, 
és világossá tette, hogy az eredeti 
formájában többször már nem fogja 
elfogadni: a DES belyett új szab. 
ványra lesz szükség 

A DES-t használják a kommuni; 
káció titkosítására. ezenfelül a tárolt 
"adatok titkosítására ís 


Egy titkosító rétegei 


Mint az előző részben láttuk, a 
biokkfitkosítók egyforma méretű 
biokkokra bontják az űzenetet, és a 
kulcs segítségével a blokkokat kü. 
lón-külön titkosítják. Így az eredeti 
és a titkosított üzenet biokkjai kó. 
zön kölesönösen egyértelmű a meg 
feleltetés. 

A kulcs hossza a legtöbb esetben 
megegyezik az üzénetblökkök blokk; 
hosszával: a DES szerint — mint azt 
az 1. ábra szemlélteti — a kulcs 64 


bítjéból bájtonkéni 1 bit, összesen 
tehát  bít a paritás ellenőrzésére 
Szolgál; a kulcsként felhasznált bi. 
tek száma 56. 


A. DES konkrét megvalósítása 
múnt azt a 2. ábra mutatja — három 
rétegből áll; A külső réteget a 
biokktitkosító lehetséges üzemmód: 
Ji alkotják; ozek más blukktitkos 
tóhoz ís tartozhatnak, nem csak a 
DES-hez, de a DES szabványa rög 


Kitös 5608 bit 


! 


Takosított Eredet 

zone zenet. 
—e —. e 

644 64 bit 


zíti őket, és befolyásolják a teljes 
rendszer működését és jellemzőit. A 
második réteg maga a DES, a har 
modik pedig a DES-en belül hasz 
nált belső titkosítás. 


Fontos kapcsolatok 


Az üzemmódok lényegében azt ha- 
tározzák meg. hogy az üzenetblok 
kok milyen viszonyban vannak a 
kulccsal és egymással, Az üzem- 
mód meghatározza a titkosító kö. 
vetkező tulajdonságait: 

6 a valamelyik blokk titkosításá: 
ban támadt csetleges hiba befolyá 
solja-e a többi blokkot: 

6 leheve párhuzamos modulokkal 
növelni a sebességet 

6 az eredeti üzenet egyforma ré. 
szei azonosak lesznek-e a titkosított 
üzenetben is — ez azért lényeges, 
mert ha azonosak, akkor az segítheti 
a támadót a blokkméret megállapí 
tásában: 

9 az eredeti üzenet egy pontjának 
a módosítása mennyiben módosítja 
a teljes titkos üzenetet 


nüzenet. net üzenyt- 
§ 51 
Kutos [/ Blókk- ( Kutos [Blokk 
—o[ titkon [ —e [o 
sító ató 

Nitkos- et eto 
"blokk dokk 


A. ábra. Az ECB mód 


Ez akkor fontos, ha a támadó mó- 
osíthatja az eredeti üzenetet és 
megfigyelheti, hogy az milyen ha- 
tással van a titkosított üzenetre. 

A módok körött az ECB (elecito- 
nic codebook) a legegyszerűbb eb- 
ben az üzenetblokkok teljesen füg- 


gedenek egymástól, és ugyanaz a 
Kulcs titkosítja valamennyít, aho: 

gyan azt a 3. ábra szemléleti Meg. 

bizhatósága csak a titkosító módsól, 

vagyis a második rétegtől függ. Az 
egyik blokkban támadt esetleges hí. 

ba nem befolyásolja az üzenet többi 
részét, óe a blokknál hosszabb azo- 

nos úzenetrészek a titkosított üze 

netben is azormsak lesznek. Az üze. 

net egy ponton waló módosítása 
csak az érintett blokkot változtatja 
meg a titkosított üzenetben Az 
ECB-nek jó tulajdonsága. hogy pár: 

huzamos  modolok beállításával 
egyszerűen növelhető a sebessége. 
említett gyengeségei miatt azonban 
fitkán használják a gyakorlatban. 

A CBC (cipher block cbaining) 
módban a már titkosított blokk és a 
következő üzenetblokk közöti bi. 
tenkénti kizáró VAGY műveletet 
végeznek (4. ábraj. Ez penze 10- 
vábbviszi a titkosításban netán tá: 


nűzonet Det únemet 
bloki ticsás 
kzseó vagy 
4 
E. 
7 ss 
ij 
Kutcs [/ Btokbr ) ( kasics ( Etokk- 
—e[ to —ej Wo 
só ató 
ntos st tfkös. 
üzenet Üzenet- 
bi Ho 


4. ábra. A CBC mód 


es híbát, másfelől vi. 
szont az azonos üzenetrészek külön 
őképpeti jelennek meg a títkosi 
tott üzenetben. Az erudeti fizenet 
égy ponton való módosításakor a 
módosítás után álló teljes rész meg 
változik a titkosított üzenetben. a 
biokkmérctet tehát jóval nehezebb 
megállapítani, mint az ECB móddal 
kódölt üzenetből, A kulcson kívül 
az első blakkhoz szúkség van vala 
milyen kezdőértékte, és ennek a 
módnak a sebessége nem növelhető 
párhuzamos modulok beálításával. 
Ezt a módot használják a leggyak- 
rabban a DES extén, bár ez sem 
védett a kimerítő kulcxkereséx (ex. 
hnustíve key szarch) és a differen. 
ciális keptoanalízis típusú támadás. 
sokkal szemben, 

A CFB (cipher fecdback) módban 
a blokkokat egyszerű kizáró VAGY 
művelettel titkosítják: ennek a má 
sik opcsandusa podig az előző blokk. 
nak a hokktitkosítán árengedett vál: 
tozata, ahogyan az $. ábra mutatja. 
A külcsön kívül itt ís szükség van 
egy kezdőértékre. 


A 6. ábrán látható OFB (Oueput 
Focdback) módban szímén kizár 
művelettel utkosítják a blok 
a szásik operandus minden 
biokknáj különböző, de egyedűl 2 
kulcstól és a kezdőénéktől füge. 


nűúzsoet- net üzport- 
sás zaj 
5ED ép 

Bá 

. 

6 ( 

j 
fe: fps 
fesz fileam 
táckk Dios 


5. ábra, A CFB mód 


1 párhuzzmon modulokkal a tel 


jesítménye növelhető. Az OFB. jót 
lehet biokkonként dolgozza fel az 
úrenctet, lényegében folyamattitko 


síőként működik. 


Az üzemmódok után nézzük a má. 
sodik réteget, magának a blokktit 
kosítónak a működését: ez már csak 
a DES-re jellemző. A DES mi 


títkorítókhaz 


hasonlóan c 
bontja az üzenettlokkot, és több 
menetben. különböző alkulcsokkal 
(sabkey) titkosítja. Az alkulcsokat a 


kulcsból állítják elő. 
rűbb esetben részekr 


ST IZ ÜÉS 
Bok biokk 
ag 8 
esd FO 
§ 
ie 
3 
mttkos- ne! Mkog 
úzvret Uzenot- 
hiokk 


6. ábra. Az OF mód 


DES-ben az 56 bítes kulcsból egy 
álgorítmussal 16 darab 48 bites al; 
kulcsot állítanak elő. 

A menetek számával nő a meg- 
bízhatóság, s persze a rejtjelezés. 


UTERWORLD-SZÁMÍTÁSI 


16 - 


hez, illetve a megfejtéshez szüksé. 
ges idő és teljesítmény is, 

A DES a Feistel-ütkosítót hasz 
náljo; annak működését a 7. dbrán 
követhetjük. nyomon. Első lépés; 
ként megkeverik" az üzenetblokk 
bitjeít; a bítek rögzítetk minden 
blokkban azonos módon helyet cse 
élnek egymással Ezután a blokkot 
megfelezik, az egyik felém alkal 
mazzák a belső algoritmust az első 
najd ennek ered. 


ményével kizáró VAGY művi 


1. 


nene. A 


5 menet egy 
ik (KI. KI 


K16) 


ECHNIKA 


amely visszaállítja az eredeti bítsor: 
rendet, 

A DES-nek van olyan változata 
ix, amelyben a menetek között n 
csarél helyet a blokk két fele 

Jó tulajdonsága a Feisteltítkosi 
tónak, hogy a megfejtésnek ugyan 
az az algoritmusa és eszköze, mint a 
títkosításnak. A titkosító bemeneté 
re a titkosított üzenetet adjuk, akkor 
a kimeneten az eredeti szövegblokk 
elenik meg, csupán a 48 bites 
ikulcsokat kell fordított sorrendben 
K1) alkalmazni. 


legbelül 


első algoritmusát (4 7. 
a harmadik 


A DE ábra 


bjektumál) 


bites 


félblokkot először néhány bit m 


CHNOLÓGIA 


ismétlésével 48 bítosre bővítik, majd 
kizáró VAGY műveletet hajtanak 
végre rajta a 48 bites alkulccsal, Az 
Ágy kapott 48. bites eredményt 6 
bítes csoportokra osztják, s ezek a 
csoportok nyolc helyettesítő modul; 
ba kerülnek. Ezekben a 6 bites cs0- 
ponthoz négy bitet rendelnek; a hoz: 
zárendelés más a különböző modu. 
lokban, de előre rögzítve van. Az 
így kapott gx4 bítból ált össze ismét 
a 32 bites félblokk, s még majd egy 


bithelyeserén is átesik. 


Gyenge 
és télgyenge kulcsok 


Mint láttuk. az 56 bites kulcsot a 
DES nem közvetlenül használja tt: 
kosításra, az a 16 darab 48 bites 


alkulcs. generálásának a 


SOLARIS OPERÁOIÓS RENÜSZERI 
OLGÁL 


ÁSANT 
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értékei, ami, 


pontja, Vannak olyai 
kor a belőle generált alkulcsok pá; 
ronként egyenlők: KI — KI6, K2 

KIS stb. Ez azt jelenti, hogy ha 
ugyanazzal a kulccsal még egyszer 
titkosítjuk az üzenetet, akkor uz ere 
detit kapjuk vissza, nem kell meg; 
fordítani az alkulcsok alkalmazás; 
nak a sorrendjét, mint a szoki 
megfejtéskor. Ez nogy könnyebbség 
lónak, ezért eze 
ket a kulcsokat gyenge külésoknak 
(weak A félgyen. 
ge (semi.weuk key) kulcsok pc 
díg komplementer külcsokból álló 
kulcspárok (KI, K2), vagyis a KI 
kulccsal titkosított üzenetet a K2 
kulccsal titkosítva visszakapjuk 


az esetleges tá 


key) nevezik. 


eredeti ű 
Négy 
gyenge kulcsp 


hat fél 
Rándá. 


gyenge kulcs és 


ismeretes. 


ÁM 


E] 


(2) Permutáció 


48 bi 


Kizáró ( 
vagy 


s 
KG kulcs 
á8 bit 
seper] 


1 
[/dsezta ] mretszon ] 


A DES algoritmusa 


sul a 64 bítes üzenetblokknak 
ámmal vannak olyan értékei 

darut mind a négy gyenge kulcs 
amelyek megegyeznek a titkos 


tt blokkjukkal; a blokkokat 
fixpontoknak (fixed points) nevezik 
A tizenkét félgyenge kulcs kő 
pedig van négy olyan, amely mi 


gyezik a titkosított blokk negáltj 
al, ezért anti-ftxpontnak (anti-fixed 
Point) mondják őket, A külcsök 

általában valamilyen véletlenszám 


állítják elő, s felh 


nálásuk előtt meg kell győződni ar 
hogy nem ilyen fixpont vagy 
mú-tixpont adódott-e véletlenűl, 


A DES biztonsága növelhető. ha 
titkosított üzenetet egy másik 
kulccsal újra átengedik" a titkos 
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tón, A gyakorlatban a háromszoros 
DES titkosítást használják DES 

Triple DES), A többmenetes titkosí; 
tásban alkalmuzzák azt a módszert 
ís, hogy az egyik kulccsal a megfej, 
lésnek megfelelő módon engedik át 


DES-TÖRŐ 


Anogyan nő a számítógópak általános tot 
lesítmónyo, egyre tóbben próbálkoztak. 
próbálkoznak a DES fetórésével, van, ax 
Csupán hobbiból, mások valamilyen zet 
rdokból, A nyitvános kulcsó tkosításban 
érdekelt RSA Data Sacury három éve, 
1997 docemberóban meghedette az ere. 
doti olképzelős szerint félévente megren 
dezendő DES Challange It. vagyis a 
DES feltórési versenyt. A kás szócint a 
győztes díja 10 ezer doltár, de csak akkor, 
ha a kulcs megtalálásához szükséges idő 
legfeljebb a 25 százaléka az előző ver- 
senyben elért legrövidebb feltőrési idő- 
"nek. Az idő 25 és 50 százaléka között őt 
"ezer, az 50 és 75 százaléknyi lóért ezer 
dollár jár, az ennél hosszabb idő alatt fel- 
törést nem díjazzák. 

A legelső yen próbálkozásnak, a DES. 
Challenge 1-nek a győztese 96 nap alat 
találta meg a kulcsot; az RSA által kiírt és 
elószór 1998 februárjában rendezett DES. 
Challenge. In a Distrbated Net nevű, 
több ezer számítógépet tartalmazó háló- 
zat pedig 41 nap alatt ért célba. 

A második, 1998 jútusában rendezett 
DES Challenge II versenyt egy nongrott 
Szervezet, az EFF (Electron Fronter 
Foundation) nyerte. Az általuk kevesebb 
mint 250 ezer dollárból épített, az 1. ké- 
pen látható. célszámítógépnek, a DES 
Crackernek csupán 56 órára volt szúksé- 
98 a feltőréshez. Mivel az előző csúcsidó 
41 nap volt, azért az EFF megnyerte a 10 
ezer dolláros díjat. 


1. kép. A DES Cracker 


A DES célhardverrel való feltőrése 
nem új óllet, mert magát a DES-t is úgy 
tervezték, hogy a titkosítási és a megfej 
tést is viszonylag egyszerű harávarrol le. 
hatsen elvégezni. A kriptográtus Whitteii 


ámítástecbnik 


BEA 91 


a ttkosítán a blokkokat; ez egy 
rossz kulccsal való visszaállítási 
próbálkozásnak felel meg, és persze 
nem állítja helyre az üzenetet A 
Triple DES-nek sokféle változata 
van, Például 


2.kép. DES kulexkereső tapka 


halyozottj tapból áll. s az egésznek a mű. 
kódiztét egy PC-ről lehet vozórolni A ho 
resőegység azt vizsgálja. hogy az éppen 
kipróbált kulcsai kapott 
megfejtés" tartalmaz-e 
ASCII kódokat vagy valami 
lyen. várható énéket Ha 
tgen, akkor megáll, és a tel 
détolezat kulcsot átadja a 
felügyelő PC-nek, majó toly 
tatja a keresést Az 1856 
(264). lapkán Ígvó. 16bb 
mint 44 ezer keresőegység. 
ből átlagosan 37 ezer vott 
akív egyszerre. és másod- 
percenként 92 millárd kul 
csot próbált ki 

dotn Gilmore, az EFF alapi- 
Tója és 2 DES Crácker építésének vezető. 
fe szerint tő céljuk ném a 10 ezer dottáros 
"díj megszerzése volt — bár nyiván jól jött 
a péz 6 -. hanom a kormányzat és a 
szabványúgyi szervezetek ráébrosztésa 


ában jártas munk 


TECHNOLÓGIA 


4 DES 
vető DI 
ző kulccsal; 

4 DES-EDE3: három DES műve. 
let — titkosíl. megfejt, útkosít so. 
rendben három különtözó kulccsal: 


3. három egymást kö- 
tkosítás három különbö. 


ara, hogy a DES-t nem lehet már tovább 
széles körben használni, 5 hogy a követ 
kező hivatalos ftkosító szabványnak, 42 
AES-nek az elfogadásával nem lehet to- 
vátbb késlekéári. Gilmord szornt azt ad: 
dig 6 tudta mindenki, hogy lehet DES- 
16ró célharóvert építeni, de azt már nem, 
hogy viszonylág mennyire egyszerűen 
Szerte a DES-szintű tkosítók foltórésa 
öt éven belül házi feladat lahet az egyete- 
meken. 

Mivel a DES Chaonge II kírása a szá. 
mitás teljesítmény növéköőését, üetve a 
kímorító keresésnől jöbb, módszer kidot 
ozását toküttve meglahetósen ogtanesta 
volt, 1999 januárjában új versenyt írtak hi 
4 DES Challonge Iltat, Ezen a 10 ezor 
dokár elnyerésének az volt a fetőtete, 
hogy 24 órán belül kolt megtalálni a kut 
sot Ezen az újabb versenyen a DES 
Cracker és a Disthbutnd Net — az inteme- 
ten át több mint 100 azar PC fogat 
Össze - ugyütt 22 óra és 15 perc alatt ta 
láta meg a kulcsot, és egyútt enyene a 
10 ezer dolláros díjat A DES Crackar és 
a Oistrbutod.Netbe kapcsolt PC.k má. 
odpercenként átlag 245 milkárd kulcsot 
próbáltak ki. A DES Crackerról a www.etf 
org 0EScracker címen, a Distributed Net 
ről pedig a www.dstributadhet com címen 
található részletesebb inormácsó. 

Az 56 bités DES kulcs lehetséges été: 
kelnek a száma 72 057 594 037 327 936. 
A már említett Díffie — a nyívános kuksú 
Mkosítás egyik elméleti megalapozója — 
mondta ere egyszer, hogy a milkárászor 
milkárd nagyon nagy szám, de nem olég 
nagy. 


atársat keres? 


ülései 
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4. DES-EEE2 és DES-EDE2: olyan, 
mint a DES-EDE3, csak éppen az 
císó És a harmadik műveletben 
ugyanaz a kulcs. 

Az egyéb változatok közül az 
RSA újítását, a DES-X.et érdemes 
megemlítem. Ebben a váli 
DES művelet el 
64 bites biokkjaival és egy 
kulccsal kizáró VAGY 
végeznek. majd 


aban a 


ovábbi 


veletet 


egy másik kulcsot 


véve — ugyanezt teszik a DES mú 
velettel titkosított üzenet bitjervel 
A DES ki 


jóllehet 


yozott titkosítási 
résére a kimerítő külcski 


nem találtak has jódszett. 
ez pedig a legidőigényesebb a fel 
törési módszerek ki (A DES 
feltörési versenyri keretes írá 
sunk.) Ez persze csak akkor igaz, ha 


a támadó nem támaszkodhat másra. 
Ha 


csak a titkosított üzenetre 


más információja ts, akkor a kimeri 
tő külcskeresésnél sokkal 

módszereket is használhat Például 
a differenciális kriptoanalízist; a tá 


madónak ehhe 


247 darab űzenet titkos 
tára van szük. 

Mint minden szimmetrikus ütk 
sításban, a DES-ben is a ki ya 
kori változtatása a legjobb módi 


a biztonság erősítésére 


A. NIST 1997 
munkacsopci 


ben lén 
ot a DES. 
szabványnak, az AES-nek ( 
ed Encryption Standard) az c 
dására. Az idén, október másodiká 
jelentenék be 
Rijndaei nevű titk. 


gozása még egy-két hónapba telik, A lehetséges külcsök elk 


ményezésre bocsátják; a 
változat a jövő év k 

A NIST 
AES csupán a DES. 
Triple DES haszn 
Két belgiu 
ber. Joan 


hasoni 


kulccsal v 


56 bite 


isvent 


hp omnibook xe3 


- és nem éri meglepetés... 


A nagy teljesítményű, sokoldalú hp omnibook-okkal kapcsolatban 

az egyetlen meglepetés a kedvező ár. Ha most vásárolja meg valamelyiket, 
30 000 Fi értékő digitális vásárlási utalványt kap ajándékba, 

melyet a hp webshopon vásárolhat le. 

Ne feledje, oz egyes utalványok összege összeadódik, így ökár ingyen ís 


hozzájuthat például egy digitális kameróhoz és nyomtatóhoz isl 


hp omnibook xe3 (FZNAWI: inter" Pentium? III Procssszor 650 MHz 5 
12.17" TFT kijelző 5 64MB memórió 2 5GB merevlemez 2 3.5", 1.44MB hajlékony 
lemez 2 24x CD.ROM 2 beépített 56 Kbps modem 2 Windows 98 operációs rendszer 


(1) 382111 ! www.hp.hu/xe3 


atal tudó tagú and Porttom ore 


nertd vodpsrarta and Calaros ís 6 vodomork ol tual Corporatoa 


DO CavEUTERKORLOSZAMTTÁSTFONKA 


j CBNABUCO 94 Md MicROTEST" 
d 


j $ 
Szeretne egy cat.5,5E,6,7 hálózatot 
8 Bú 38 letesztelni? 
I ra u s. " tése 
Í po Ömniscannerrel. 
j Kada 
ve OmniScanner2 


gyors, pontos, sokoldalú hi 


Single-és Multi Mode Fiber 

egy adapterrel  ] 

Mentés 10000 Autotest:1g 

Link Adapterek cat 6-os AMP, IBM, 
ucent, Panduit, CT stb. 
kábelrendszerek 
számára. 


j 


magyar mentest Deztrék 


NABUCO Kft. 1033 Budapest, Sorori 
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n e-Business tanácsadó 
a Rendszermérnök 
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OKTÓBEK 31. 


HÍREK 


navű szoftver WMI.-re fordítja az örök 
lótt piatformokon tárolt adatokat, hogy 
meg lehossen jeleníteni őket a WAP. 
eszközök kis, többnyíre korátozot gya 
fikus képességű képernyőjén. Mével 
a Goridor Wireless a nagygép és a 
webkiszolgáló (vagy az ASJ400 ús 
9 wobkiszolgáló) között, működik, a 
használátához nem koll módosítani a 
Műglovó alkalmazásokat A mebk 
szolgálóról WAP-átjárón korosztúl jut. 
"ak el az adatok a felhasználókhoz. A 
Szöftvomak része a Comidor Buldér 
rafikus fejosztósszkóz: ezzel lehet 
Olyan mobilalkalmazásokat készíteni. 
mallyol intográlhatók az Öröklött rend. 
Szórok adatai. (IDGN$, San Matnoj 


Kétmiltió új törzsrészvényt bocsá- 
fott ki a Scala. A löndor ICE Sec. 


OCMPUTERNKS OLSZAMÍTÁSTECZ BEKA 


A kézi ügyvitel hűlt helye 


Sorozatunkban már többször írtunk arról, milyen vállalatirányítási rendszerek kö- 
Zül választhatnak az igazán nagy cégek. Igen ám, de mihez kezdjenek azok a 
vállalkozások, amelyek nem engedhetik meg maguknak egy nagy rendszer meg- 
vásárlását, mégis hatékony ügyvitelt szeretnének, és eleget kell tenniük jelentés- 
tételi kötelezettségeiknek is? A kérdésre a Linde Hűtéstechnika Kft. az Exact 
szoftverében találta meg a választ — derül ki Schopp Attila írásából. 


Linde. Hűtéstechnika, amely 
As: a német anyacég mar 

gyar leányvállalatalnuk, 1991. 
ben alakult meg. Saját szegmensében 
Piácvezetőr az áruházi hűtőpultoktól 
kezdve a nagyobb hútókamrákon át 
a komplcti hútóházakig terjedő áru. 
skálája. idén mintegy 3. milliárd 
forintos árbevételt hoz a Lindének - 
tudtuk meg Szakács Hedvig gazda- 
sági vezetőtől 

Akárcsak maga a cég, az informar 
Tikai rendszer ís lépésről lépésre ala. 
kult ki. Akkor gondoltak először át- 
fogó ügyviteli rendszer bevezetésé. 
te, amikor az éves árbevétel (pár év 
elteltével) meghaladta az 500 millió 
forintot. Akkorra a folyamatok túl- 
nőttek azon a szinten, amit manuális 
módszerekkel még hatékonyan le- 
hetett kezelni, ráadásul az anyavál- 
lalat ás egyre tőbb adatot, összetet- 
tebb jelentéseket igényelt, Azt nem 
vállalták. hogy a konszem központ- 
jában használatos SAP R/3-át ve- 
zessék be (azi az anyavállalat szabá- 
lyai amúgy ás csak meghatározott 
bevételi színt fölört teszik kötelező- 
VÉJ; a cég vezetése érezte. hogy sem 
igényeik. sem lehetőségeik nem in- 
dokolják ekkora szabású szoftver 
hadrendbe állítását. 

Amikor az akkori vezetés ügyvi- 
teli szoftver után nézett, elsősorban 
a készletgazdálkodás és a projektke- 
zelés támogatására keresett megol; 
dást. Előbbire a raktári készletek 
nyomon követése miatt volt szük. 
ség. az utóbbival pedig az értékesí- 
tési munkát akarták megkönnyíteni. 
A Linde Hőtéstochnika gyakorlatá- 
ban egy megrendelés egy projekt- 
nek felel meg, ami kap egy munka: 
számot, éx utána minden, az adot 
megrendeléshez kapcsolódó iraton 
(számlákon, levelezésen) feltüntetik 
€zt a számot. Ezt a munkamódszert 
akarták. leképezni informatikai ol, 
dalról ís. Mival ekkoriban a köny- 
velést még cégen kívül oldották 
meg, pénzügyi-számviteli modulra 
nem volt szükség. Mindezeket a 
funkciókat legkedvezőbb. áron az 
Ursa Major cég hasonnevű szoftve. 
rében ralálták meg, tehát ezt vették 
használatba. 

Így ment ez egészen 1997-ig. 
amikor ís döntés született arról, 
hogy a Linde kapun belülre hozzá a 
könyvelést, és komplex ügyviteli 
rendszert alakít ki. Kiderült. hogy 
nem lenne szerencsés a könyvelést 
az Ursa Major alatt megoldani, mert 
a szoftver nem 2000-kompatibilis, 
ezért ha ezt választanák, két éven 
belül újra váltani kellene, A jövő. 
re gondolva mindenképpen 2000- 
kompatibilis programot. keresett a 
Linde, de nem ez volt az egyetlen 
kikötésük. Szerettek volna felépíté- 
sében. gondolatvilágában az Ursa 
Majorhoz hasonló szoltverre áttér. 
ni, amelybe gond nélkül át feher 
vánni a már meglévő adatokat (erre 
ídő- és pénzmegtakarítás miatt volt 
szükség), illetve amely nyújtja uz 
addig megszokott funkciókat, pél- 
dánul az elektronikus banki kapcso- 


latot. Szükség volt továbbá a több- 
nyelvűségre, illetve arra. hogy a 
tendszer a német szabványok sze- 
fini könyvelést is támogassa, hi 
szen a külföldi tulajdonosok mian 
ez megkerülhetetlen volt 
Szerencsés — véletlenen múlott, 


hogy pontosan ebben az időszakban 
vásárolta meg az Exact Softwarc az 
Ursa Major gyáróját, így színte 


Tihanyíné Jenei Eszter főkönyvelő és 
Szakács Hedvig gazdasági vezető 


házhoz jöt a megoldás. Az Exact 
DOS alapú vállalatirányítási rend- 
szere mindezeket a funkciókat nyúj- 
totta, és volt még egy nagy előnye. 
a gyártó igen kedvező ántérést kínált 
az Ursa Major felhasználóinak. 
-Biztosítottnak láttuk a szoftver to- 
vábbfejlesztési lehetőségeit, és vilá. 
osan láttuk, hogy azt a vállalat mű 
ködésére tudjuk szabnú, ezét nem 
féltünk. áttémi egy DOS-os prog 
ramra" — mondta Szakács Hedvig, 
A német anyacégnek csupán annyi 
kikötése volt a magyar leányvállalat 
választásával kapcsolatban, hogy az 
új rendszer 2000-kompatibilis le 
gyen, továbbá kinyerhetőek legye- 
nek belőle a jelemésekhez szüksé. 
es adatok. 

A szoftver bevezetése a cég belső 
életének komolyabb átalakításával 
ís ján, hiszen a belső könyvelési 
rendszer kidolgozása alapos átgon: 
olást igényelt. Ezzel együtt a teljes 
rendszer  beúzemelése . mindössze 
három hónapig tartott, és a könyve. 
lésen kívül helyet kapott benne a 
projoktvezetési, a készletgazdálko. 
dási és a számlázási modul. Már a 
második körben, de még az éles ín 
dulás előtt vették meg hozzá a tár. 
gyieszköz-nyilvántartási modult. A 
könyvelés három hónapig párhuza. 
mosan folyt a külső cégben, illetve 
az Exactben; és miután minden ap- 
ró hibát elhárítortak, 1998. január 1. 
jén megkezdte éles működését a 
Lindénél az Exact rendszere. 

Nagymértékben megkönnyítette a 
cég működését az új szoftver, mert 
sokkal integráltább volk, mint az 
Ursa Major - folytana Tihanyiné 
denet Eszter tőkönyvelő. A vállalat. 
nál a bejövő számlákat egyből iktat- 
ják. hozzárendelik az aktuális pro. 


jekthez, amelyeket így mindig nap 
rakészen lehet nyomon követm. 

A cég vezetése minden pillarat. 
ban tudhatja, hogy az egyes prock 
tek milyen stádiumban vannak. me. 
lyik fejeződött be, melyikből mit 
számláztak le, és így tovább. Hasz. 
nos újítás volt a korábbi rendszer 
hez képcst az elő- és utókalkuláció. 
Ez azért fontos - magyarázta a (6. 
könyvelő -, ment a nagyobb projek 
tk költségeit és bevételeit mindig 
előre meg kell tervezni, ám a tény 
leges számok eltérhetnek a tervezet 
tól, Ilyenkor jó tudni, hagy mekko. 
ra az eltérés, mert akkor a követke. 
z6 hasonló munkát már pontosab. 
ban tudjuk tervezni" - fogalemazon 
Jenei Eszter. Mindehhez a hatékony 
működéshez rásdásul különösebb 
testreszabásra sem volt szükség 
vannak ugyan speciális, csak a cég. 
re jellemző lekérdezések, listák, és a 
külföldre menő jelentések formátu. 
ma ís eltér a magyarokétól. de eze. 
ket csak egyszer kellett megcsinál; 
nú-megcsináltatni, utána nem volt 
velük gond. 

Ez a rendszer a fenti funkciókkal 
ki ís elégítette az akkori igényeket 
és további működésében sem vok 
semmi gond. Zökkenőmentesen le- 
zárták vele az 1998-as és az 1999-es 
Évet, növelték a felhasználók szá 
mát, további testreszabásokkal mind 
kényelmesebbé tették használatát 
(így például most egy gombayo- 
másra előállnak az áfabevallások) 
A kényelmi továbbfejlesztések egy 
részét maguk a felhasználók is meg 
tudták csinálni, másokhoz külső 
konzulensek vagy az Exact Magyar 
Ország szakértőinek segítségét vet. 

ték igénybe. Lényegesebb váltásra 
addig nem ís készültek. amig le nem 
zajlott a dárumváltás, amely, mint 
kderült, végül semmilyen problémát 
nem okozott a rendszerben, 


Olcsó, kicsi, egyszerű 


Idén azonban már komolyan felme. 
rült a továbblépés gondolata. Egy 
részt szervtték volna bevonni az 
Exact rendszerébe a tervezőket, hi 
szen mind az ő munkájukat, mind 
a raktárak tevékenységét nagymér 
tékben megkönnyítette volna, ha a 
tervekhez mellékelt darabjegyzéket 
nem kézzel írt vagy faxon küldör 
papíron kapja meg a készletezés. 
hanem közvetlenül a rendszerből 
tudják kinyomni a szükséges adato. 
kal Egy ilyen változtatástól nem. 
csak a munka felgyorsulása, hanem 
a hibalchetőségek csökkenése ís 
várható. A másik ösztönző tényező 
az volt. hogy az űj, Microsoft SOL 
adatbázís-kezelőre — épülő verzió 
sdatbiztosabb, és több lehetőséget 
kínált, midt a Btrieve-es változat 
(Akkoriban. vagyis az áttérés kez- 
deményezésekor, az Exaci még 
mind Btrieve-es, mind SOL-es adat 
bázismotorral forgalmazta a szoft- 
vert) .A vezetőség akkor úgy dön. 
tört, jobb, ha egyszerre esünk túl 
mind a két lépésen, azaz egyszerre 


cseréljük le a felhasználói felületes 
és az adatbázis-kezrtős is, mert az 
kisebb erőfeszítéssel jár, mint a két 

szeri nekirupaszkodás" - magyaráz. 

ta meg Szakács Hedvig. hogy miért 
az utóbitn mellen dömötek 

Az átállási munka a hardverküve. 
telmény felmérésével kezdődótt; em 
az Exact szakértőivel közösen vé. 
pezse a Linde. Amikor a handver. 
környezet már készen állít, kezdőd 
heten a tényleges konverzió, sznely 
viszont együtt jári a rendszer időle. 
fes leállításával. Ehhez olyan 46. 
szakot kellett keresm. amikor mincs 
tervezési feladat, és sem a konszern. 
sem a magyar hatóságok nem igé 
nyeinek jelentéseket A feiadatra 
végül ís egy eset mdott adni a 
Lindec. és ennyi idő elég is valt a 
rendszer átállítására. A rendszer ru. 
galmasságát mutatja, bogy egy hét 
alatt meg leheten oldani a piarform. 
és sdattáziscserét, ráadásul mindezt 
a pénzügyi év közepén 

Május úta használja a Linde a 
Microsoft SOL-rc épülő Exset 
Giobe for Windows szoftvert, és a 
igi vezetők egybehangzó ál. 
lítása szerint megérte az ámérés. A 
wamáowson környezetnek köszönhe- 
tően egyszerűbb lett a kezelés, az 
SOL adarbázis-kezelő pedig sokkal 
tőbb. adatkinyerési lehetőséget kí. 
nál. A lekérdezésekben jóval na: 
gyobb számú változót lehet beállíta 
mi. ami szúkíti. ezáltal gyorsítja a 
keresési folyamatot. Másik nagy 
előnye. hogy gyorsabtr különösen 
feladattan tételek kezelésében lárvá. 
lás. Mig korábban igen 
5 volt egy ilyen jellegű 
lekérdezés furtatása (emiatt nem b 
nagyon használták ezt a lehetősé. 
get). most pár perc alan előáll a 
végeredmény. Testreszabási variá 
ciókban ís többet nyújt az új verzió, 
mint az előző. 

Az új rendszer a továbbfejlesztés 
lehetőségeknek is széles skáláját kí 
nálja. A tervezők bevonásán kívül 
felmerült a szervizmodul bevezeté. 
lehetne nyil. 
vántartani (egyebek mellett) a ga 


nyos a ji 


hosszadair 


sének ötlete a ezze. 


ranciális javításokat és a szervíz 
hez beérkező hihahejelentéseket Ez 
azonban nagyon komoly előkészítő 
munkát igényel. mert gyáni számon. 
ként kellene nyilvántartani az ügy- 
feleknél lévő összes hűtőberende 
zési, ami óriási adatmennyiséget je. 
lem. Ugyancsak lehetőség nyílna a 
raktár és a központ közötti online 
kapcsolat kiépítésére, ami ugya 

megvolt a DOS-os változatban is. 
de rendkívül lassan működött. Sza. 
kács Hedvig szerint az Exact rend. 
szerének óriási előnye, hogy segít 
ségével gyakorlatilag minden olyan 
adarot ki lehet nyerni a vállalat mű. 
ködéséről, amit a konszem saját 
sokkal nagyobb rendszeréből, mi- 
közben a szoftver sokkal okzóbb. 
egyszerűbben bevezethető és kar. 
bantartási igénye ís minimálin 36 


Öktőber derekán bejelentette a Priceline.com Inc,, hogy 
t Incorporationnel. A kooperáció célja: európi 


tai E 


Túlélési stratégiák ( 
Európába készül a Priceline 


jyüttműködési megállapodást írt alá az atlan- 
sial, valamint ausztrál Priceline webhelyek 


építése. Zimányi Katalin szerint az online aukciós cég számára nincs más hátra, mint előre. 


em ez az első alkalom. hogy a 

Connecticut. állambeti Nor 

walkból. irányított, web-aukr 
ciósház együttműködésre lép az 
Egvanttel. 1997-ben az Eguani se 
teit a Prrceline licitfeldolgozó rend- 
szerének kiépítésében, és most is 
hasonló feladat vár rá a partnerkap- 
csolatban. A tervek szerint év vé 
éig beindul az európai úzezn, de az 
gyesült áltamokbeli elemzők Im 
-hetősen szkeptikusak a küszöbön 
áltó premierrel kapcsolatban, 
Szinte kivétel nélkül minden szak. 
6 art mondja, hogy a belépés az 
tinens piacára még akkor ís 
ény erőpróba lenne a Priceline 
ámára, ha menet közben nem kel 
az otthoni problémákkal meg: 
küzdenie. Márpediz gondból-bajból 
spasan kijutott a c 
időben. Hamarosan számba vesszük. 
a problémákat, elöljáróban csak 
a Priceline tőzsdei árfolya 
napban Egymást köv 
kedelmi héten 100 dollár felett volt, 
z október 13-i állapot viszont 6.72 


ke 


lene 


láros értéket mutuztost, 


ándekkzi 


line ügyét 


int egy valamit mindig 
szert előtt kell rartania annak, aki 


bármilyen terméket el akar adni: a 
vásárlók csak akkor érzik igazán, 
bogy szabadon választhatnak, ha az 
árut vissza lehet cserélni. 
Általánosan . elfogadott elemzői 
vélemény, hogy az európai vevők 
legyen szó akár u hagyományos 
akár az onlíne értékesítési platform. 
ról — több fokkal igényesebbek, 
mint tengerentúli társaik. A. Priccs 
líne-nak épp ezért rengeteget kell 
javítania az ügyfélszolgálat színvo- 
nalán ahhoz. hogy akár másodhege- 
dűs is lehessen. Sajnos a Pncelinc 
illetékeseit nem sikerült megszólal- 
tatni arról, hogy miként képzelik el 


lentétben azonban az elemzők úgy 
vélik, nem véletlen, hogy be kell 
zámi a ,melléküzemágakat": az 
alapvető hiba valószínűleg a cég üz 
leti modelljében van. 

Robert Labatt, a San José-4 Gart- 
nerGroup kutatási igazgatója állítja, 
hogy — jöllehet az anline vevők is 
érrékenyek az árra — az olcsóság 
nem minden. Az intemeten vásártók 
általában többre be ly 
met. és csak nagyon sokadik szem, 
Pont, hogy az c-kereskedésben vagy 
aukciós házban milyen áron jutnak 
hozzá az egyes termékekhez, illetve 
szolgáltatásokhoz.  Laban szerint 


Máromdimenziás tűzsde: kílene rendszer egyszerre szolgáltatja a valós idejű 


adatokat 


az ex yáltatán a globális 


— terjeszkedés módját. ütemezését. 
Mez kell elégednünk a korábban 
sajtónyilatkozatok . ígéret. 
foszlányaiv án például A 
Priceline.com továbbra is az egyik 

márkanév marad az e 


ommerce terűletén 


Nem csak az ár számit 


A Prócelíne honi problémáiról ka. 


kiadott 


1 altár yt ív lehetne ími. A 


őzséei árfolyam 
már szóltunk, Az 
1 a WebHocs 
bezárása v 
egy 
cég. szett 


mélyrepüléséről 
zt megelőző 
9, október eleji 
A WebHouse Club 
lyan. magántulajdonban lévő 
sak bérli a norwalkiak 
2z ázat" rendszerét, és 
iben 179 millió dollá- 
ciót kapott Jay Walker. 
ától. 
A Webtlouse vállalkozás élelmi- 
eket és üzemanyagokat kínált 
az imertreter a vásárlók pedig — jó 
Prácesine-szokás szerint — tícitálhat 
uk áz árura. Üktóber 2-án bejelen. 
teti a cég, hogy kilencven napon 
belül bezárja az online boltot, Ha. 
sak tartaltnú bejelentést tett a Per. 
fect Vantsale, az mukciós ház másik, 
szimtén privát tulaptonban lévő le: 
ágazása ix 

A Priceline.com úgy nyilatkozott. 
hogy a licencűzemű ágak bezárása 
nem lesz különösebb hatással a fő 
zletág (repülőjegyek,  szálfodsi 
szobák, pénzügyi és távközlési szal. 
gáltatások, valamint gépkocsik éné. 
kesítése) sorsának alatatására. A 
Mivaszdon közlemény készírőrvel el; 


(Fotó: IDGNS Image Bank) 


még a kínálat gazdagsága sem 
nyom annyit a latban, mint a vásár: 
lás kényelme. Ha valaki kizáró. 
lag az elérhető legalacsonyabb árra 
alapozza üzletét és vevőkörét, an. 
nak legalább akkorát kell csalódnia, 
mint a Priceline.comnak, A Web 
House Club mindenesetre biztos 
totta ügyfeleit arról, hogy visszaté. 
riti minden olyan megrendelés árát, 
amelyet az űzletág bezárása miatt 
már nem áll módjában teljesíteni, 

Jay Walker szerint nem annyira a 
hibás üzleti modell, mini inkább a 
megfelelő mennyiségű tóke hiánya 
végzen a WebHoóusc Clubbal. A tő- 
kepiac átmeneti gyengesége", aho- 
gyan Walker fogalmaz, nemn tette le: 
betővé a WebHouse számára, hogy 
összegyűjtse a jövő évi sikeres mű. 
ködéshez. elengedhetetlen további 
anyagi támogatást. Ilyen körülmé. 
nyek között az igazgatótanácsnak 
nem volt más választása, mint a 
cégbezárás mellett dönteni. 

Valószíttűleg nem vigasztalja meg 
Walkeréket az a hír, miszerint ha- 
marosan becsukják a híres Sothebyís 
aukciós ház és az Amazon.com Inc. 
által közösen üzemeltetett aukciós 
webhelyet ír. A. Söthebya Amazon 
com mindössze 16 hónapot étt meg, 
és — a táníulajdonos profiljának 
megfelelően - főként műtárgyakat, 
különböző. antíkvitásokat és más, 
gyűjtésre érdemes cikkeket kínált 
megvételre 

Azért az Amazon nem adja fek: 
tárgyal Craig Mofertel, a Sotheby a 
elnökével, és nagy valószínűséggel 
hamarosán új, a spcciális piac 
igényeihez jobban igazodó keres. 


kedelmi  webhellyel lép majd. a 
nagyközönség elé. 


Hol a hiba? 


Joshua Friedman, az 1DC online 
utazási szolgáltatásokat nző 
szakértője. szerint a. Priceline.com 
vezetésének nem volna szabad lebe- 
csülnie a WebHouse Club bezárásá- 
nak jelentőségét, és főképp nem az 
okokat, amelyek a végső kudarchoz 
vezettek, Inkább fontos jelzésnek, 
vagy még inkább: utolsó figyelmez- 
tetésnek kellene tekinteni azt, ami a 
WebHouse-szal történt 

Friedman úgy látja, hogy alapve- 
tőcn nera a Priceline com által nyűj- 
tott szolgáltatások. típusával van a 
baj. hanem a kivitelezéssel. A vá. 
sárlók sokszor a sötétben tapogatóz- 
nak. A repülőjegy vásárlásakor pél. 
dául semmiféle kapaszkodójuk nincs; 
előadódhat az az abszurd helyzet, 
hogy bár egy jó kis diszkontár elérő- 
vének . reményében. fordulnak a 
harp (www priceline.comhoz, . eset 
leg magasabb árra licítálnak, mint ha 
magánál a légítársaságnál vennék 
meg a jegyet. 

Az utóbbi két hónapban, sőt már 
korábban ís, rengeteg felhasználói 
Panasz érkezett a Pricelinesom el- 
len Connecticut állam főügyészé- 
hez. A panaszok egytől egyig arról 
szóltak, hogy a cég kifogásolható 
tnódon számolja fel a forgalmi adót 
a diszkontáron értékesített termékek 
után. A termék vagy szolgáltatás 
eredeti úrát veszik alapul, az adó 
mértékét pedig nem az adott állam 
szokásrendszeréhez igazítja, hanem 
cÁllugértéket" számít, 

Mondanunk sem kell, hogy átla 
gon felüli felháborodást okozott a 
WebHowse Club  adókalkulációs 
gyakorlata, és bár Connecticut ál- 
lam jogi illetékesei a beérkezett pa: 
naszok ellenére sem foglalkoztak az 
egyel,  Massachusettsben . valami 
megmozdult, Fred Laskey, oz állam 
adóhivatalának . vezetője hivatalos 
Vizsgálatot kezdett a  Priceline 
WebHouse. Club. forgalmiadó. szá. 
mitási gyakorlatával kapcsolatba 

Friedman azt mondja, hogy az 
adóhivatali vezetőknek még csak 
meg lehet valahogy magyarázni, 
hogy hol esert hiba a szárnításban, 
de a felhasználók aligha kíváncsiak 
a magyarázatra, Ha egyszer valaki 
már eljátszotta a bizalmukat, ahhoz 
tegközetebb garantáltan nem fordul; 
nak. A nevezd meg az árut" modell 
nagyon ís életképes — véli az IDC 
munkatársa —, csak nem úgy, aho- 
gya azt a Priceline.oom csinálja. 


Elmétet és gyakorlat 


Amint az imént elmondottakból ki. 
derül, az online vevők - pestiesen 
szólva - igencsak ki vannak akadva 
a Priceline comra. Valószínűleg egyi 
kük sem vett részt a GartnerGiroup 
Internet 4 Eleetronie Commerce cí 
mű rendezvényén, amelyet idén 
márciusban tartottak New Yorkban. 

Marc Ferranti, az IDG News 
Service New Yorki irodavezetője 
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viszont jelen volt a garmeres ren 
dezvényen, és meghallgathatta a 
Priceline-alapító Jay Walker elő. 
adását. Walkert urra kérték fel, me. 
sélje el a hallgatóságnak, mi kell ah; 
hoz, hogy egy internetes vállalkozás 
havonta egymillió új ügyféllel gya- 
rapítsa táborát. 

Walker. pontosan arról beszélt, 
aminek a hiányát most felróják ne- 
ki, vagy pontosabban: a cégének. A 
Priceline.com Inc. igazgatótanácsá- 
nak elnökhelyettese szerint egyetlen 
og, a Wow (körülbelül: tyűhat) 
élmény megléte vagy hiánya hátá- 
rozza meg az elektronikus kereske- 
delmi — helyek — látogatottságának 
mértékét. A Waw-érzés törzsvásár- 
lókat és egyre növekvő számú új 
ügyfeleket generál. 

Mi az alapfeltétele a tyűha-él 
ménynek? Walker olvasatában négy 
feltétel egyidejű megléte szükséges 
a kívánt hatás eléréséhez: kény. 
lem, információbőség, szórakozta- 
tás és pénzmegtakarítás! Az elnök- 
helyettes szerint c négy alapkövetel: 
mény egyaránt áll a hagyományos 
módon, illetve az íntemeten keres 
kedő cégekre, u B2C és a B2B 
elektronikus kereskedelemre, 

Már a New York-i előadásból is 
kítűnt, hogy a Priceline.com vezeté. 
se a kényelmi szempontot tartja a 
legkevésbé lényegesnek. Walker sze 
rint a kényelem fontos eleme ugyan 
az intemeten nyújtott szolgáltatás. 
nak, de önmagában még nem vásá. 
rolhatja meg az ügyfelek hűségét 

Az információbőség komoly érté. 
ket hordoz mind a B2C, mind pedig 
a BOB szegmens számára. de a 
Priceline-nál úgy tartják, hogy egye: 
dúl információval nem lehet fizető 
ügyfeleket megnyeri. Információ. 
hoz bárhol ingyen is hozzá lehet jut 
nd: rádióból, televízióból, az írott és 
az elektronikus sajtóból, 

Ami a szórakoztatást illeti, nos, 
ennek csakis a fogyasztói szegmens 
ben van létjogosultsága Hogyan 
venné ki magát, ha valaki n viccet 
ketexné egy vállalatközi tranzakció 
során? Amint az várható volt, a 
Piiceline.com főnöke az áron elért 
megtakarításnak tulajdonította a leg 
nagyobb jelentőséget és vásárlót 
megtartó vonzerőt 

Nehéz volna megjósolni, hogyan 
veszi majd az akadályt a Pricelinc 
com az európai, az ázsíni és a távoli 
ausztrál piacon, Egy biztos: Japán 
ban már létrejött a Priceline.com Ja 
Pan Incorporation, a norwalki közpon 
ti cég és a tokiói Softbank B-Com 
merce Corporation (httpotiuww-soft 
bankecsojpij közreműködésével 
A közös vállalkozástól azt remélik 
Japánban, hogy segít megtölteni az 
ország három vezető légitársasága 
Által üzemeltetett járatokat. Ld 


A 
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A nyugati piacokon az utóbbi időben mintha mérséklődött volna a kereslet a sze- 


mélyi számítógépek iránt. A multinacionális gyártóknak azonban nem kell kétségbe 


esniük: 


Ázsiában gyorsul a gazdasági növekedés, s ezzel együtt több PC-re lesz 


szükség — válik nyilvánvalóvá Mártonffy Attila számára a piaci elemzésekből. 


2 egymást érő elektronúkai áru- 
házairól híres tokiói Akihaba- 
ra negyedben a vásárlók már 

nem úgy mennek be a boltba, hogy 

ilyen és ilyen processzor, ennyi meg 
ennyi memória legyen a gépben, ha 
nem hogy tudjon zenét, DVD-t ját- 

szanú, jól lehessen vele szörfözni a 

neten, kis helyet foglaljon, s legyen 

dögös a külseje. Hiába a legmoder- 
nebb elektronikus ketyerék és mo. 
bileszközök robbanásszerű térhódí- 
tása, 47 intemetelérés alapeszköze 
még mindíg a jó öreg, megbízható 

PC — legalábbis ezt mutatják az 

utóbbi időszak növekvő értékesítési 

adatai és az előrejelzések. 


Ígéretes piac 


Az ázsiai PC-énékesítés növekedési 
teme háromszor akkora, mint más 
piacokon. Ez a bővülési ütem - még 
ha nem vesszük ix figyelembe a telí- 
tettebb japán piacot — a Far Eastern 
Economic Review szerint azt ered- 
ményezheti, hogy Ázsia 2004-ben 
már 20 százalékát fogja adni a vi 
lág PC-fogyasztásának. Ez évente 
mintegy 50 milliárd dolláros több- 
letbevételt hoz. s ha Japánt 15 bele- 
számoljuk, a teljes összeg a 100 
milfiárdhoz közelít 

Bár Ázsiában a személyi szúmító- 
gépeket főleg az üzleti vállalkozá- 
sok vásárolják, gyors ütemben zár 
kóznak fel a lakossági fogyasztók 
is: ennek a szektornak a vásárlási 
volumene az idei második negyed- 
évben 50 százalékkal haladta meg 
az egy évvel korábbi második ne 
gyedévél, s a Datngucst szerint az 
összes eladás egyharmadát tette ki. 
Nem csoda, ha a gyártók egyre na 
gyobb reményekkel fordulnak az 
ázsiai kontinens felé: egy nyugati 
vásárlót egyre nehezebb rávenni ar 
ra, hogy cserélje le újra régi PC-jét, 
vagy vegyen egy másodikat a gye 
reknek, a Távol-Keleten még min. 
Síg nagy az első vásárlók száma, S 
ez a közönség bálás ix: egyre inkább 
olyan neves gyártók felé fordul, 
amelyek a helyi igényeknek megfe. 
delő termékeket forgalmaznak. 

A piaci lehetőségek tehát nagyok, 
különösen, ha figyelembe vesszük. 
hogy a PC-értékesítés Kínában 10 
százaléka, Indiában pedig mindősz 
sze 9 százalóka annak a mennyiség- 
nek, amit évente az Egyesült Álla- 
mokban eladnak. S Amerikában 
minden második háztartásban van 
személyi számítágép, Kínában csak 
"minden századikban, A fellendülés 
a szakértők szerint két tényezőre ve- 
7ethető vissza: egyrészt n két évvel 
ezelőtti pénzügyi válságból való ki. 
Tábalást tükrözi, másrészt azt a tényt, 
hogy egyre röbben szeretnének vég- 
re rákapcsolódrű az intemetre. 

Vezztő világmárkák igyekeznek 
megnyerni a tollasodók kegyeit, A 
nagy amerikai játékosok — az IBM, 
a Compag, a HP. a Dell — már egé- 
szen jól állnak az olyan kisebb — ám 
fejlettebb — piacokon, mint Színga- 
Púr vagy Hongkong. de a jövő tö. 
megpiacain nem túl sikeresek: ott 


a helyi gyártók uralkod- 
SZ ASE as 
rephez jutott a Legend, Dél-Korcá- 
ban a Samsung, Japánban a Fujíts 
s az NEC, Tajvanon pedig az Acer. 
Az amerikai multiknak egyszere 
három fronton kell csatát nyerniük 
ahhoz, hogy sikeresek legyenek 


Ázsiában: a termék. az ár és a diszt- 
ribúció frontján. Azt ís észre kell 
venni, hogy ami működik az Egye. 
sült Államokban (például a straté- 
ia), az nem feltétlenül jut sikerre 
az újonnan fellendülő piacokon. A 
cégek jól tudják, hogy gyártósorai- 
kat a növekedési övezetekbe kell te- 
lepíteniük, . illetve . márkájuk és 
disztnbóciós erejük Össztüzét - az 
imternetes ÉTTÉKESÍTÉSI is idoértve — 
olyan piacokra kell összpontosíta. 
niuk, amelyeken igen gyakoriak a 
szolgáltatási fogyatékosságok 


Tiszta csatatér 


Az erős fogyasztói kereslet hatására 
2 helyi és a globális PC-gyártók is 
elkezdték a térségbeli ízléshez szab. 
ni a termékeiket. Ez nemcsak az ár 
érzékenység figyelembe vételében 
nyilvánul meg, hanem a számítógé. 
pek egyéni tervezésében, kiépítésé. 
ben, illetve különleges tulajdonsá. 
gsiban ís. A gyártók nemcsak azt ta- 
nulták meg. bogy az ázsiai vásárlók 
jól. informált keményfejű . alakok. 
hanem azt ís, hogy nem vehetők egy 
kalap alá. A jó jövedelmi viszonyok 
közöt élő kelet-ázsiaiak a dögös di. 
zájnt hajkurásszák, a szárazföldi Ki. 
nában inkább az izmos gépeket ke- 
fesík, megint másutt az értéken van 
a hangsúly. De a mobilítás minde- 
nürt hódít; nem csak az üzleti fel. 
használók rajonganak a mobiltele. 
fonért és a státuszt is szimbolizáló 
noteszgépekért; ez utóbbiak iránt a 
lakossági kereslet ís nagy a térség 
ben: a Dataguest szerint a fogyasz. 
tók a második negyedévben 90 szá. 
zalékkal több táskagépet vettek, 
mint egy évvel korábban. 

Az igényekhez való igazodás je- 
gyében a Hewlen-Packard. nemré 
giben kifejlesztette Pavilion PC. 
Családja japán változatát, hogy ele- 
ci tegyen a kis méret és a stílusos 
Megjelenés iránti helyi igényeknek 
A Cornpag ís előrukkolt egy térség- 
specifikus termékkel: 1 millió dollám 
költött Ázsia" noteszgépének, a 
Presario BOO-nak a megtervezésére, 
Mivel a kix súly és a teljesítménnyel 
egyenrangúnak. tekintett. luxuskívi- 


tel Ázsiában meghatározó tényező a 
"vásárlásról hozandó döntésben, azén 
a Compag masinája alig valamivel 
több 1 kilograramnál, s áramvonalas 
idomatra sem lebet panasz. 

Az ázsiai gyártók ís megszimatok 
ták. hogy ha még sikeresebbek 
akarnak lenni a maguk piacain. ak 


kor a tervezéskor legalábbis az 
Apple iMac gépének kell a szemük 
lőn. lebegnie. A belyi igénynek 
megfelelő PC-k előállításában a ja 
Pánok vezetnek ebben a témégben: 
gépeik tudják mindazt, amit koráb 
ban csak a spéci hifiberendezéset. 
DVD-játszók vagy tévékészülékek 
tudtak külön-külön. A Sharp. a 
Sony, az NEC és a Toshiba olyan új 
generációs, helytakarékos számító 
gépeket gyárt a hazai piacra. ame- 
lyek a házi szórakoztatóközpont 
szerepét ís betöltherik. 

Ha egyedi tervezési ötlettel lép- 
nek elő. a kevésbé tapasztalt gyár. 
tók ís megvethetik itt a lábukat 
Ilyen cég például a Daewoo az ó 
kicsiny, színes Orium 6133-as gépe 
fényévekre van az elmúlt évek bézs 
dobozától. A sanghaji Founder ne. 
vű gyártó szerelőszalugjairól pedi 
erdőzöld és smaragdszínű dobozok 
áradnak a piacra, s novemberben 
megjelennek a bíbor és kék színűek 
íx. mert a gyártó úgy gondolja, hogy 
ezek a színek sok fiatal vásárlót 
vonzanak. A Founder egyébként 
ebben a hónapban rukkolt elő egy 
olyan PC-vel, amely. infravárós 
kapcsolaton át a háztartási gépeket 
és az elektronikai berendozéseket 5. 
vezérelheti, Egy másik kínai gyártó. 
a Legend helyben fejlesztett szoft 
veralkalmazásokkai agyekszík reret 
bódítani; a csak Kínában forgalma 
zott TianXi márkájú gépéről az elő. 
re installált program segítségével 
egyetlen gomb megnyomásával Ic- 
het rikapcsolódni az tntemetre; a 
fogyasztót. nyilván az ís vonzza. 
hogy a Legend és a China Telecom 
közötti különleges megállapodás ré- 
vén egyévi korlátlan intemethaszná- 
lathoz jut. Ezenfelül a masina felis. 
meri a (kínai) beszédet, és a rákötött 
grafikus táblácskára kézzel írt írás: 
jegyeket ís; ilyesmit egyetlen nyu. 
£an gyártó sem kínál. 

Az olcsón, helyben összeszerelt 
számítógépek kellemetlen verseny- 
helyzetbe hozzák a multikat Az 
IDC szerint Kínában például a 
Legend az elsó számú szállító, 26 
százalékos piaci részesedéssel, az 
IBM-nek meg csak 6 százalék jut. a 


HP-nck 4, s Compagnak meg 2. A 
nagy amerikai gyánók inkább a fo. 

gyasztói szegmern módosabb réte- 
grit célozzák a maguk drágább HC. 

ível; att a szárkanév és a szolgálta 
tás magas szintje nagyobb nyercsé. 

et ís hoz. Hosszú távon egyébként 
a neves szállítók igyekeznek Ösz- 
szeszereső üzemeket, gyártóvorakat 
és disziribúciós láncokat telepíteni 
Ázsiába. hogy a fogyasztós piac a- 
sóbb szegmessen u célha vehessék. 


A tipikus ázsiai fogyasztó - a japá. 
nok kivéve — kevczetbet költ PC 
s, mint a nyugat. piaconként válto 
zik. hogy mennyit Nyugaton a 
Byánók a nagyubb nyercségrátsért 
inkább vállalatoknak adják el a gé 
eket, mert azok a avas tetejébe 
még e-kerexkodelmi és rendszenn. 
tegrációs szolgáltatásokat 15. vásá. 
tolnak. Ezt az árukapcsolás sirató. 
fiát sz IBM dolgozta ki a leghama- 
abb, s talán ez az oka, hogy Kíná- 
ban, Japánban és Dél-Koreában az 
üzleti felhasználók körében ez a hú 
rombetűs márka a legkelendőbb. 
Mindazonáltal a kívülállók is módot 
találnak az új disztribúciós csator 
nák basznosítására: gyakran kikap- 
csolják a közvetítőket, a közvetlenül 
adják el a gépeket a felhasználóknak 
— az intemeten vagy telefonon át. 

Ez az amerikai és az csrópai 
énékesítési modellt forradalmasító 
módszet Ázsiában is hatásosnak bi. 
zonyult: a Garner szennt a Dell és a 
Gateway máris énékes poziciókat 
épített ki az üzleti felhasználói pia. 
can, éspedig - érhető módon. a ked. 
vezőbb árak miatt - a kisebb vállal. 
kozások körében. A Dellnek Ázsís- 
szerte vannak érdekeltségei. kö. 
zéjük énve a Kínában folytatod 
Ázsia-specifikus kutatásokat. iljerve 
gyártást. $ a Dellnek elsőként sike 
rül bebszonyítania a térségben. bogy 
a kiskereskedők és a diszinibárorok 
még a nehéz" piacokon sem nélkü 
közhetetkenek. A ell China például 
teljen értékesítésének  mimtegy 40 
százalékát már az mtemneten és tele 
fonon bonyolítja le. A közvetlen ér 
tékesítés az alacsony árak és a ház 
tól házig szállítás megrakari 
tása hoz a vásárlónak. A közvetlen 
énékesítésből fakad az ís. hogy a ki. 
nai Dell-gyárban nincs raktárkész. 
let; a cégnek ez már azért ís jó. mert 
nagyjából harmincnaponta lejjebb 
mennek az árak 

Ván még egy tendencia. amely 
Ázsiában — különösen Dél-Korcá- 
ban és Délkelet-Ázsiában — meg; 
élénkítheti a keresletet a szociál 
san támogatott PC- vásárlás. Kormá 
nyok, iskolák. társadalmi csoportok 
és vállalatok egyre többször kínál 
nak célesoportjaiknak PC-t és inter 
net-hozzáférést ingyen vagy csök 
kentett áron. A Malajziában indítot: 
Aampánybon például a dolgozók 
nyugdíjalapjuk. terhére vásárolhat 
nak PC-t gyermekeiknek, a Dél-Ko- 
Teában ís támogatják az internethez 
jutást. x 


E-készült-e Magyarország? 


magyar lakosság jókora hányada 
hozzáfér a távközlési és a hálózati 
szolgáltatásokhoz; 100 lakosra 30 
fővonal jut, 5 gyakorlatilag várako- 
zási idő nélkül lehet új telefünyo- 
malat venni Gyors ütemben nő a 
mobiltelefőnia elterjedtsége: ez Év 
végére már 26 százalékos tesz. A 
háztartások 40 százalékában van ká- 
beltévé, bár e lakások többsége nem 
kapcsolható össze az intermetrel 
állapítja meg az elemzés. 

Mintegy harminc íntemetszolgál- 
tató működik a magyar piacon, ezek 
sokféle. más-más igényekhez sza- 
bort csomagot kínálnak. Lakástól 
különböző helyekről — az oktatási 
intézményekben és a munkahelye- 
ken - korlátozva van az intemethez 
való nyilvános hozzáférés, internet. 
kávéházak pedíg csak a nagyobb 
városokban vannak. A iukossági 
felhasználók a versenyhiány miatt 
csak magas peredíjért internetezhet- 
nek a vezetékes távközlési hálózato- 
kon. A monopolbelyzetben levő he. 
lyi szolgáhatók csak a csúcsidőn kí- 
váli időszakra kínálnak korlátlan 
helyi tuvász megengedő átalánydíjat 
Csomagok Az üzleti felhasználók 
viszont versenyképes áron juthatnak 
bérelt vonalakhoz. Az intermetszől- 
gáltatás árát is a pine hasározza 

£. zz egyéni felhasználók az át- 
z 10 százalékáén akármennyi 


hozzáférhetnek a webbez. 


Ennyien használják 


A Concorde szerint ma Magyaror 


ság 2 szárzléka járja a 

z az arány 2003-ra 
ralákra nő. T005-re 
2.5 százalékra 
púmistább  hecslés szerint 
res három eszienáó mélva 30 
zázalékos, Óz év múlva pedig 40 
áralékan iesz az mternet elered. 
A pesszimászább — s reáliszbb 
— forgatókönyvet az valószínűsít, 
emaők szerint a következő 3 
évben a helyi távköztési díjak nomi. 
málénékben nem fognak csökkeni 
A derűlátó változat arra számít, 
hogy a knemány jelentés támogatás. 
szt segíti majd elő az imermedhasz- 
nálatot. 

A lakosság jókora hányada tá- 
maszkodik madennam élesében az 
információn és  kommusskációs 
technológia CT) lehetőségeire. A 
háztartásoknak nagyjából 18 szára. 
lékában van személyi számítógép, s 
az aktív internetezők. körében nép. 
szerűek az elektronikur kereskedel: 
mi szolgákatánok (online bevásár. 


képzett munkacró a külföldi tőkét ís 
vonzza az országba, Az üzleti vál- 
Talkozások  lássacskán. bevonják a 
"webet értékesítési, ügyfélszolgálati 
és marketingtevékenységükbe. . Jó 
néhány hazai bolt jelent már meg az 
Ántemeten, de az online kiskereske- 
delem volumene igen csekély az or. 
szág összforgalmához. viszonyítva. 

Az elektronikus rendszerek ki- 
Építése növelte a hatékonyságot és 
átláthatóvá tette a. folyamatokat a 
vállalatok közötti (R2B) e-kereske- 
delemben, bár néhány ponton még 
szükség van papír alapú ügyintézés- 
re. Az elektronikus B2B-tranzak- 
ciók hazánkban azonban szintén je- 
lentéktelen hányadát teszik ki a tel- 
jes gazdasági tevékenységnek, mi- 
vel kifinomult belső információs 
rendszerek híján nem terjed az in- 
tegrált vállalatközi e-kereskedelem. 


Üzleti modellek 


A Concorde elemzése a bevételi 


online hirdetés, elektronikus keres: 
kedelem, előfizetés, valamint elekt- 
ronikus szolgáltatás. 

Az online hirdetési bevételek fon- 
tos pénzforrásai az űj médiacégek. 
nek, illetve az intemetre átköltöző 
régi médiacégeknek. Az elektron. 
kus kereskedelem azoknak a vállal: 
kozásoknak ad kereseti lehetőséget, 
amelyek lakossági fogyasztóknak 
(B2C) és más vállalkozásoknak 
(B2B) énékesítenek terméket és 
szolgáltatást az interneten át. Rend- 
szeres, idő alapú előfizetési díjat 
azni a cégek szednek, amelyek töb- 
bek között internet-hozzáférést és 
tartalomszolgáltatást adnak. Elekt 
ronikus szolgáltatásokból pedig azok 
a vállalatok élnek, amelyek más cé 
feknek dolgoznak ki intemetstrató- 
gát, illetve segítik őket online el. 
Képzeléseik megvalósításában. 

Ma a Budapesti Énékiózusén nem 
szerepel tisztán intemetes társaság. 
A Concorde tehát diszkontált ensh- 
Hormelemzés segítségével becsülte 
fel az intemetes szektorok mai érté. 
két, hogy mégis képet lebessen ak 
kotni a honi imernetes piac poten- 
ciáljásól, Ezek alapján az anline 
médíaszektor 35 milliáni forintot 
tesz ki, az elektronikus kiskereske- 
delmi szektor 30 milliárdot, az 
lekizonákus szolgáhazói szektor pe- 
ig 165 mlliárooz. 


Akik hirdetésből élnek 
A hiráctési bevételekből élő webbe- 


orde szerint ma két általános 
van domináns helyzetben az (ori. 
80] és az Index. a Bitscó a szemen: 


ben egyébként érdekes párhuzamos. 
zrukrúra fejlődő ki. Az európai ta- 
Pasztalat szerint azokban az orszás 
sokban, ahol még nem üiberalizál- 
ták a távközlési piacot vagy csak 


SÁNAK károk B eget Maj kal 


Másársállges és a vaő jedit 
Matávnet tulajdonu, 
De ez a ponál viszonylag későn, 


És idejük, hogy erős márkát építse- 
nek fel, Jó példa erre az Intemettő, 


amely sokáig szabványnak tekintett 


portál. volt Ígon. Ké 
sőbb felzárkózott portáljaival az In- 
dex és a Telnet is. 


Intemetes berkekben azt tartják, 
hogy egy országban 2-3 általános 
Portál tud megélni a net ,a győztes 
mindent visz" mentalitása miatt. 
A Concorde felméréséből kiderül, 
hogy Magyarországon ez a három 
portál az (origo), az Index és a Stop: 
újonnan piacra lépők eddig nemigen 
veszélyeztették komolyan ennek a 
hármasnak a dominanciáját. De ha- 
zánk érdekes helyzetben van: mivel 
az internet kevéssé terjedt el, és az 
aktív imtemetezők aránya még az 
internet elterjedtségénél ís kisebb, 
azér nem lehetetlen, hogy egy ki- 
váló stratégiájú jövevény meghódít. 
ja az intemetre frissen rákapcsolódó 
felhasználókat, s ezzel betör az él- 
bolyba. 

Világos azonban, hogy a nyerő 
stratégia kidolgozása és valóra vál- 
tása roppant tőkeigényes feladat; 
meglehetősen sokat kell költeni 
ugyanis a tartalom kialakítására, a 
technológiára és a márkaépítő kam- 
Pányokra. Az újként szóba jöhető 
versenytársak köre így mindjárt le is 
szűkül a távközlési cégekre (például 
UPC, Vivendi) és a médiacégekre 
(például VNU és a földi terjeszté- 
sű kereskedelmi televíziók), mivel 
ezeknek mindhárom terűleten meg- 
van a kellő kompetenciájuk. 

A vertikális portálok ma még igen 
vékonyka szeletet kanyarítanak ki 
az online hírdetési tortából, de ez 
nem lesz mindig így — vélekedik a 
Concorde elemzője. Az intemet 
szélesebb körű elterjedésével ezek- 


a webhelyek ichát igen értékesek 
lesznek a speciális szegmenseket 
megvélzó hirdetőknek. A vertikális 
portálok ugyanazokon a területeken 
jelennek meg, mint másutt az 
egészségügyben, a sportban, az ín. 
formatikában, a pénzúgyben és a 
befektetésben. 


A nyomtatott és az elektronikus 
média képviselői is szép számmal 
képviseltetik magukat a weben, bár 


rint bonlapjaik forgalma még nem 
ágazán lendült fel, Ebben a szeg- 
mensben vezető pozíciót tölt be a 
HVG Online és a Pesti Est. Mindkét 


- független s potenciális je- 
Jölt A eleget jegyzése 
nek. Mind 49. GGnájta politkai 
ESÉST pén VT honlapja, de a 
két módigcsatoma konfliktusai miatt 
nem valószínű, hogy a lapok nagy 
súlyt adnának online változatuknak, 
következésképpen az online hirde- 
tési bevételek ís jócskán alatta ma- 
radnak a papírújságéinak, A televí- 


ziós csatomák online jelenlétével 
kapcsolatban a tanulmány érdekes 
jelenségre hívja fel a figyelmünket. 
Az általános tendenciák azt mutat. 
ják, hogy az aktív internetezők ke- 
vesebb időt töltenek tévénézéssel, $ 
ez konfliktust teremt a két médium 
között. Az. alacsony intemnetelter: 
 jediség miatt azonban Magyarorsz 
gon a kereskedelmi tévék kihasz- 
nálhatják. promóciós. képességüket 
honlapjaik népszerűsítésére. 

Az idén egyébként az online hir- 
detések értéke elérheti az 1.5 mil- 
liárd forintot. Az árengedményeket 
és a barterügyleteket leszámítva 
ténylegesen csak közel 1 milliárdot 
fizetnek ki, s ez kevesebb mint 1 szá- 
zaléka a 150-200 milliárdra becsült 
teljes magyar reklámköltésnek. 


Akik e-kereskednek 


Rendkívül tág fogalom az elektroni- 
kus kereskedelem; ide tartozik. a 
B2C kiskereskedelem, az interneten 
lebonyolított vállalatközi  tranzak- 
ciók. illetve az. online pénzügyi 
szolgáltatások. A B2C online keres- 
kedelem 3 Concorde szerint még 
embrionális állapotban . ván. Ma- 
gyarországon, s ez a helyzet három 
akadályozó tényezőnek tulajdonít. 
ható. Kicsi az intemet elterjedtségi 
foka; ez a következő években pozi- 
tív irányba változik. Azután hiá- 
nyoznak az online fizetés lehetősé- 
£ei; várhatóan ez is javulni fog, mi- 
vel egyre több hagyományos bank 
kínál az intemeten fizetési szolgál- 
tarást, egyebek között bankkártya 
használatot S nem megfelelő a 
megrendelt áruk kiszállítása; ezen a 
Piacon lényegében egyeduralkodó a 
nehézkes Magyar Posta, s a nemzet- 
közi csomagszállító társaságok még 
nem haraptak rá" az elektronikus 
kereskedelemre. 

A B2C piacon - a nemzetközi 
tendenciákkal összhangban — akk 
ra az informatikai termékek, háztar. 
tási és elektronikai eszközök, vala. 


kesítésből az idén 1 milliárd forint 
bevétel keletkezik, a teljes kiskeres- 
kedelmi kevesebb mint 
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vált, hogy a B2C kereskedelemben 


:pot, Fókusz, Fotex) on. 
line boljal (ő fognak. uralkodni, A 
Concorde becsi 


Hazánkban már 1998-ban megje- 
lentek az online brókercégek; mind. 
egyiket vers bag pénzügyi 


kel kapcsol: fejlemén jah 
el latos fej fek mind. 
AZONÁIKAL KIRE Kiábrándító. Az 


intermethasználat alacsony szintje és 
a befektetési kultúra hiánya meg- 
akadályozza az online számlák ex. 
ponenciális növekedését. Az aktív 
számlák száma jelenleg 10 ezer alatt 
van. Az online banking intézménye 
valamivel jobb. helyzetben ván, a 
Concorde. szerint főként az OTP 
Bank erőfeszítéseinek jóvoltából, 

A B2C kereskedelem tehát emb. 
rionális állapotban van, intemeten 
lebonyolított vállalatközi  tranzak- 
ciók pedig — állítja a tanulmány - 
szinte nem ís léteznek. Bár EDI- 
rendszerek Magyarországon ís mű- 
ködnek, s nagy a piaci potenciál, a 
fellendülésre mégis várni kell. A 
B2B-tevékenység az elektronikus 
beszerzés, elosztás és pine formáját 
öltheti, A vállalatok közti e-keres- 
kedelemből származó lehetséges be- 
vételek — vagyis az intemeten elvi- 
leg lebonyolítható tranzakciók értéke 
— a mostan becslések alapján meg- 
haladhatják a 16700 milliárd forin- 
tot. A közeljövőben várhatóan en- 
nek csak töredéke realizálódik, ám 
még ez is jókora összeg lesz. 


Akik e-lőfizetnek 

És e-szolgáltatnak 
Az intemetgazdaság szereplőinek 
nem kis része előfizetésekből szer- 
zi bevételeit. Ennek a szektomak a 
fontosságát az a tény mutatja a leg. 
világosabban, hogy ebbe a kategó- 
niába tartozik lényegében az összes 
intemetszolgáltató (ISP). A szeg- 
mens többi játékosa az értéknövelő 
tartalomszolgáltatók  -  többnyíre 
médiacsoportok, Szinte valamennyi 
intemetszolgáltató külföldi straté- 
gini befektetők birtokában van (GTI, 
Deutsche Telekom, PSINet, KPN), 
egyik sem kínál tehát közvetlen 
befektetési lehetőséget Az egyet- 
len, külföldi befektetés szempontjá- 
ból szóba jöhető internetszolgáltató 
a mintegy 8 ezer előfizetős Exter- 
net; ez a cég honi pénzügyi befekte 
tők tulajdonában van. 

Az esszolgáltatók azoknak jelent- 
hetik az ígéret földjét. akik nem 
győzik kivárni, hogy valódi interne- 
tes. társaságok jelenjenek mega 
budupesti tőzsdén. Ennek a piacnak 
a szereplői már évek óta benne van- 
nak a köztudatban, s bevérelük vár- 
hatóan robbanásszerűen fog növe- 
kedni. Ehhez a rohamosan fejlődő 
esszolgáltatói szektorhoz intemetes 
stratégiai tanácsadó, tervező, fej- 
lesztő és infrastruktúraszolgáltató cé- 
gek tartoznak, Közülük a Kírowski 
webtorvezésben emelkedik ki, a 
Camation stratégiai tanácsadásban, 
az BcaNet pedig pénzügyi szolgál- 
tatásban 


A Concorde elemzése hat cégről 
(Matávnet, Telnet, Index, Kírowaski, 
Eco.Net, Carnation) véli azt, hogy a 

érett lehet a tőzsdei 


Mártonffy Attíla 
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Értekezés digitális technikáról, humaníizmusról 


Kell egy szék is, amin odaül az ember 


40 Folytatás az 1. oldalról 


ülőterek. irányítási. rendszere. már 
régóta számítógépes segédlettel mű- 
ködik, de mondanom sem kell, egy 
percig sem bíztam benne. Annál ís 
kevésbé, mert egyszer a guébeci re. 
pülőtéren azon a pályán szállt fel 

szintén amatór gép, amelyiken 
én leszállni készültem, s mindez 
4 beszámítógépezett irányítótorony 
tudtával történt. Ők azt mondták, 
nem látták a másik gép azonosítóját 
a. manítoron, 

- Jó példája, hogy a mindenható. 
nak kikiálton számítógép is csődör 
mond néha, 

A számítógép sok mindenre jó, 
de sok mindent nem pótol, Mint 
dhogy soha az életben nem fogja 
tudni. kiszorítani a könyveket a 
könyvespoleról, az emberi gondol- 
kodást sem fogja tudni helyettesí 
teni — legalábbis a mi életünkben 
nem. 

Bízzunk benne, hogy így lesz. 
Ha a gondolkodást. a könyvel 
nem ix szorítja ki, a kézírást már 
Jócskán háttérbe szorította. 

Igen, s emiatt kötődik a számí- 
tógéphez pályafutásom egyik jelen. 
ts pillanata. Életem első saját gépét 
1995-ben vásároltam. tulajdonkép- 
pen takarítási céllal. Gyerekkorom 
Óin ugyanis megrögzött grafomán 
vagyok. aki minden egyes elé ker. 
16 fecnit teleír a gondolataival. A 
rengeteg sajtcédula azonban előbb. 
utóbb tűrhetetlen rendetlenséget 
okoz az ember életében. Ezért vet: 
tem egy számítógépet, s az összes 
fecnimet egyszer s mindenkorra át. 
másoltam — belyspórolás szempont 
jából sem volt utolsó dolog. Tulaj- 
dönképpen ez volt a kezdete első 
könyvem megírásának: amikor egy 
kupacban láttam a sok gondolatot 
már csak kötőszavakat és gondolat 
jeleket kellett közéjük rakni 

S miután kész a nagy mű, pi 
henhet a 


alkotó, munkája ott van a 
háttértárolón, a hajlékönylemezen, 
az interneten, kinyomtatva töhb ezer 
példányban, olvasva, befogadva, § 
visszavonhatattanul, 

Igen, ebből a szempontból fan. 
taszúkus az informatika. és által 
ban bármiféle adatátvitel. A hu 
nízmus az elmúlt évszázadokban 
mindig döcögve működött; egy kö. 
zépkori humanistát összes művével 
együtt viszonylag könnyen el lehe 
tor égetni a máglyán, s nem maradt 
utána semmi, Ma viszont, a hihetet 
len mennyiségű információ szabad 
áramlásának korában, a zsarmoki 
butítás szinte . megvalósítharatlan. 
Torontói. emigrációmban egyszer 
valaki floppyn kihozott nekem egy 
szamizdat könyvet. Akkoriban az 
ilyen jellegű  audathordozókra még 
nem terjedt ki a vámosok figyelme, § 
Cöbbenetes volt számornra, hogy ily 
módon egész szamizdatkönyvtárak 
Vándorolhatnak a határokon tólra. 

— Az ember mindent megkap a vi. 
lágháló révén, amít csak akar, Ám 
annak az egér: hangulata valahogy 
más, mintha a bolthan saját kezűleg 
tapoznám fel a könyvet, saját or. 
"álag érezném a pálpusztai átható 
Hlatát, vagy órákra bevonulnék a 
próbafülkébe. Ha csak azt nem ne. 
vezem hangulatnak, hogy ülők a vil 


lódzó képernyő előt, könnyezik a 
szemem, 4 jelentős mértékben hor- 
sájárulok távközlési . szolgáltatóm 
Pprofitrátájának javításához. 
hogy látja ezt a kérdést? 
Amit áz intornet világa hozatt, 
az egyenesen lenyűgöző. A művelt: 


Ön 


A philadelphiai nagyorgona előtt 


ségnek ma már nem lehetnek kor: 
látai; öt-tíz éve még lehetett arra 
hivatkozni, hogy egy könyvet nem 
lehet beszerezni, de ma mi 

nem létezik. A. romantika viszont 
valóban hiányzik belőle, hiszen nem 
ugyanaz a hangulat járja át az em. 
ben, amikor a képernyő előtt ülve 
nézi egy New York-i galéria képeit, 


És amikor a helyszínen, meghítt kö. 
rülmények között szemlélődik. 
Őn orgonaművész, s azt ís tw 


dom, hogy mostanában dígítálís or 
án játszik. Nem elég jók talán 
az őn számára a hagyományos or 
nák 

Mint. orgonista, természetesen 
ngszerek királynőjét 
tartom az egyik leggrandjózusabb 
hangszernek. A hazni Orgonnviszo: 
nnyok ugyanakkor nagyon elsz 
rítóak. Az állapotokat nemrégiben a 
Soros Alapítvány felmérte, s kide. 
rült, hogy a Magyarországon fellelt 
hető 3200-valahány orgonának nem 
egészen $ százaléka éri el a használ 
ható szintet 


ami azt jelenti, hogy a 
vasárnapi misét még el lehet játsza. 
ni rajtuk. A koncertállapotú orgo- 
nák aránya pedig elenyésző. Mind. 
€z annak , köszönhető", ho 
ben az orgonát klerikális 
nek minősítették, s megszüntetrék a 
gyártását. Akkoriban Európa egyik 
leghíresebb. orgonagyára a pécsi 
volt, ami egyetlen tollvonással ko- 
ponsóüzemmé alakítottak át, amely 
a szocialista országok igényeit ve 

hivatva kielégíteni. Az otgonakészi- 
téshez szükséges nagyon drága, el; 
képesztő precizitású . ónesztergák 
huszonöt évig rohadtak a gyár udva- 
rán. Amikor én a hetvenes években 
az orgonák világában ,landoltam", 
mindenki elmondta, hogy vannak jó 
orgonák, de azok, amelyeket itthon 
hallunk, nem tartoznak közéjük. Tu. 
lajdonképpen az illúzióimból éltem, 
A nagyvilágban utazgarva csodála- 


105 orgonákat láttam, de amikor ha 
zajöttem, isznét a lehangoló valóság 
fogadott. Ha össze kellenc számlál; 
nom, hány hangszeren memék úgy 
koncertezni, hogy az ne vakrepülés. 
nek számítson, elég volna az egyik 
kezem 


— Mikor követkz 
ártórés 

— 1992-ben megkerci 
vezető holland digitálisorgons- 


ett be a digitáli: 


tó cég képvisclője, s felajánlotta, 
hogy ítthoni koncertjeimhez alkal. 
manként  ideszállít egy hatalmas 
példányt. Nem tudtam ugyan, mi 
fán terem a digitális orgona, de buz 
gón bólogattam, mint aki ért hozzá 
Öszíntén. szólva, szkepticízmussal 
viszonyultam a dologhoz. 
keztem a koncerteket 
rosokba helyezni. ahol volt kéznél 


olyan vá. 
használható hagy 

ki tudja, háth 
lissal. Megérkezett a 
talmas kamionban, 
zével, tartazékáva 


ományos org 
befürdünk 


nasína egy hi 


összes alkatré 
együtt. Az első 
ki az osztrák határon fekvő, : 
nem sokkal azelőtt 
rönöki katolikus templomban volt, 
ahol korábban nem voltak hangver 
senyek ik, de a kamion 
Valamikor dél. 
után három körül érkezett meg. 5 


helyrehozott 


még nem volt c 


négy őrakor már a legszebb hang 
tásban gyönyörködhettem, arnit ad. 
dig valaha is hallottam, Akkor győ. 
ződtem meg róla. hogy új korszakba 
léptünk. Döbbenetes új világ nyílt 
£ előttem: végre nem voltam a 
meglévő orgonaállományhoz kötve 


végre kompromisszummentesen el 
játszhattam bármit 

És ez még csak a kezdet volt! 

A digitális technika 1992 és 
1997. között rohamosan fejlődött. 
Három évvel ezelőtt tettem az utal. 
s6 kísérletet arra, hogy sípos orgo- 
nán valósítsam meg elképzelései. 
met, bár tudtam, a hangszer nincs 
ehhez megfelelő állapotban. Ezután 
határoztam úgy, hogy nincs mese, 
szereznem kell egy dígitális orgo. 
nát. Találtam egy amerikai orgona. 
gyárat, amely ráadásul teljsen a 
Megrendelő igényeibez szabja ter- 
mékeit. Megneveztem azokát az or. 


gonákar - mindjárt háromból gyúr 
tam Össze az enyémet —, amelyek 
hangját. dígitalizálniuk kellett. Ki 
vonult a stáb, s a sípokról hangról 
hangra leverték a mintát egy süket 
szobában. Végül a mucni apátság 
orgonájának, valamint egy német és 
egy amerikai argonának a digítab 
zált hangjaiból állt össze az a hang 
hasz. 


nálak. 
Hogyan fogadta a hazai közön 
ség az új hangszert 


amelyet a mai napig 


Az első koncertem elői nem 
jelentettem be, he 
nán fogok játs; 
féle előítélet befolyásolja a k 
séget az értékítéletben A hang 
verseny templomban zajlott, így 


digitális orgo 


könnyú volt elrejtei 
jeleket: a tempi 
szekrényébe dug! 
rem hang: 
Pedig azi mondtam, 
játékasztal. 5. segli 
felve fogom megszólaltatni a temp 
lomi orgonát. A siker frenetikus volt 
mindenki csodálkc 
P 


um az árulkodó 
orgona hang 
im az én h 


a billent, 


tóróit. űzetre 
csak 


gével távvezé 


hogy a 


mi, milyen szé 


n szól az öreg sípos jószáz. 


Hogy sikerúlt átállnia a hag 
mányosról a digitális hangzásra 
Az embernek nehéz leküzdeni 


saját előítéleteit, de végül is nem 
lehetetlen. Én a következőképpen 
m magam. Phúládelphiába 


található a világ legr 


legkisebb 


b síp ped 


méteres, vasbetonnal 


rum. Jól ismerem a har 


gebben sokat játszottam, gyakorol 
tam rajta. Nos. ehhez az az 


hozzáépítettek 60 dígítális hang 
színt, ámde a játékasztalon nem 
lölték meg, melyik billentyűhöz tar. 


tozik digitális. analóg 
hang, Négyszáz hangszínre nem 
emlékezhet az ember — ennyit tudott 


ar 01 s amikor leültem 


szani, rendre melléfogtam; a: 


jona ját. 


hangszóróból jött a hang, azt hittem 
sípból, és megfordítva. Akkc 
véltem, elértük a fejlődés vég 


pontját 
És Így történt 
Nem, a digitális komputertech 
nika fejlődött. Sz 
momra megdöbbentő például, hog 


még. tovább 
or megérkezünk egy ten 
még azelött nem jártunk, a 
mérnökök kitesznek egy szá. 
mitógépet az asztalra, $ a mas 
lézeres detektor segítségével 
pillanat alart belöv 
ságál, a falak hangvisszaverés 
lajdonságait, s ennek alapján megje. 
löli, hová kell tenni a hangszórókat. 
Igen ám, de 
ség. megváltozik a terem akusztiká; 
ja, ami sokszor az üres teremben jól 
hangzó hagyományos orgonák h: 
lálát jelenti, A számítógép viszon: 
egy pillanat alatt korrigálja a koráb. 
bi értékeket, s az új viszonyoknak 
megfelelően állítja hangzást 
Úgy érzem, most jött el az ideje 
hogy egy művész kompromisszum. 
menetcsen éljén a zenének, s ne le 
gyen benne gyomoridegesség játé. 
kának esetleges kudarca műátt. Én 
amióta digitális. ar 
hibát nem tál 
olyannyira. nen 


mh 


dete 


a helynség nagy 
tu. 


mikor bejön 


közön 


tonán játszom. 
tam a hangszerben, 
hogy néhányat — 


mea 25 


jeep ment 


72 azét még továbtfejlésári" 
— Évet óta dülgozask egy ürle- 
tem ami mítátb Baszolét valanuléle 
Jagyjátékboz , mizasem  mévészi 
teljesítményhez. Az szezetném meg 
valénátani. hogy ülök egy stúdsóban 
a saját arpumásn előzi, amely az 
interneten kzresztül össze vas kötve 
a phitadelpítási nagyorgozával $§ 
miközben út játszom, a tengerentül 
közörmég eléri s megsz 


ezi műholdon keresztűl vnaza 


Hármilyer 
el lehet köve 


sakat, egy dok 


1 ada padyon utra 


tor k [: gyik 
kért élek k ki fényk 
1: új 1 kal 
ban. bog eglévó weboldalak 
határozottan egy y sze 
áltat k ihemek 
soportnak a spociál: világnézeté 
ről szólnak. Az ér zafogott 1. 
ssel megtervezett honlapomon vi 
lolog (olvasmány, zene, kép 
ti lesz egy az egyben, amely a; 


életemet valamilyen 
Iyásolta. A 
hog 
férni, ugyanakkor óriási baja. hogy 
nem ad útmutatást, mihez érdemes 
Ezér én a honlapomon csináltam 
egy toplistát, felsorolva a 25 legked; 
vesebb éltermemet, kávéházamat. 
könyvemet, CD-lemezemet stb., s 
már persze, amit leher — fel 
ís teszem a webre. Furfangos és 
mányos dologra készülök tehát fel. 
használni az intemetet: a műveltség 
És a humanizmus ideológiai koktél; 
jával megpróbálom jó útra vinni az 
embereket. x 


módom befo. 


általa mindenhez hozzá lehet 


ezeket 


HIRDETÉS XV.VFOLYAM 44. SZÁM "2000 OKTÓAI 


26. CoupuTERWORUD SZÁMÍTÁSTECHNIKA 


[te JElectro ! ri 
Méréstochnikai ápagyságykat, rea time kosszmsnákáozén  ] f 
mmászeekeb gyártó-kjtsztók ! tea / Electronics; AMP 
Cégünk, agy nemzetközileg elismert, Vga. 
; oloronika; alkalrószok gyártásával foglalkozó Jamartír 


at ellamosznármáköket elektronika 
Í  adszárászotat azolábak egkakárólán )  muhinacionális vállalat; pályázatot hírdot SZZZEVEETT NA DVET jgeenata 
, MRP üzleti rendszer elemző 
ködtől Adoba Photoshop V5.5. 230 000. 


Corel Knock-Oyt 15 tor PCGMAC 95 300- 


árezszertéjdevévttzjtsászas Úa/  CordORAW 9 Office €diton 48 300. 


vállalatrányítási rendszer karbantartása, 


örzi jütervézésk 64 tértél Windows Millennium dítíon magyar CD. 66 200.- 
őrzése, gyártástorvozési és termelési É 
). Ttdsddkk ösazzbbbe tztimej, aZ Windows Millennium Edition 
fngiish VUP CD 98/985€ Promo /8 100, 
mal 545€ [nu 7.0 Professlonal 15 900, 
Norton Utlíítis 200/ W95/WI8/NT/2000 14 600. 
ka Vorton latarnet Security 200/ 18 400- 


on chip (1810) IO GB. Audio on board. Win98) 158 900 
Fujltsu-Siemens SCENIC el PC (Pentium I! 650. 64 MB. 
SPEED AJ0 IGMB video, 10 68. 48 CD. Auda, 
Win98 4 Word/Works2Z000) 268 50a 
Compag DeskPro EP PC 
s 5 zi mi (PIIGSZ 64 M8. IO 68. WIn398) 261 900. 
Fey ISM Thinkpad TZO notebook (PIII7OO. /28 MB. I? GB, DVD. 
CAREER OPPORTUNITIES ABROAD ] 14. TET. I0/I00, 56k modem, Windows 2000) 9/9 900. 
7 MP LC3 server (PIIISO0. 64 MB. Modell) 303 30a- 
988 LG 775ET 17" monitor 78 000. 
SOFTWARE ENGINEERS OK! Page Bwilite led technológlás printer 59 900. 
e at ) Amsterdam, the Netherlands. É HP DeskJET 930 printer (PhotoRET III. 9 lap/perc) 49 600. 


ing for several experienced 


s The ideal candidate wüll haver A 
ív ment ÉP s BAL 
4 technical Englüh ek 4a Őn elészór vásárol cégánknét és ezt ireboldalunton keresztül teszi meg a 
aj ki MC va and/ or listaár. kedvezmény a hardver termétetre 2, 
a szoftver tínálatontva pedíg 58/ 


1068 Budapest, Felsőerdősot u. 7. Tel (I) 342-4707. [I] 342-6724 
1O87 Budapest, Berzsenyi u, 3. Tel.: (I) 210-4835, (1) 210-4836 
8000 Székesfehérvár, Petőfi u, I. Tel: (22) 502-880 

6722 Szeged, Bartók tér [3. Tel: (62) 55-22-33 


jee § 
28 United Transfer 
emez zs 


Az IDG Magyarországi Lapkiadó ingyenesen hívható zöld száma 


Éz .06-80-200-263, 
ínk készséggel adnak tájékoztatást lapjainkról. 


ia Hr ai karib Tűrlagbig aj 
ij minket OiZzaloI Nmal 


a gre azé melyen kollégái 
3 y 


áltatásaink: hétfőtől péntekig 8 


Macen és PC-n készült PostScript munkák levilágítása (Scitex Dolev 25 E 

Szkennelés (Crosfield Magnascan 280 / dobszkenner), Úléstás nalátzzaááetáásjás té 
kromalinkészítés (DuPont Eurosprint) , 

nyomdai fényképézés (Klimsch Autocompact) 


Továbbá vállalunk teljes nyomdai kivitelezést is! 
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Magyarország: 1986-1999 


Utunk a 


izenöt év számait átlapozvá a 

legnagyobb meglepetés . szá- 

morra a fejlődés spirálszerűsé- 
6 volt, A hazai és a nemzetközi cé- 
gek fejlődése által leírt úr ugyanis 
Valójában. nem vonalként, hanern 
egy újra és újra kezdődő körként je- 
lenik meg; Maradtak ugyanakkor 
állandó kérdések ís. 


A kezdet a nagyvállalatoké 


Már legelső számunk foglalkozott a 
vámokkal, $ ezeket akkor ís magas: 
nak látta mindenki. Ma persze más 
a helyzet, de a vámmentességet biz 
tosító szingapúri egyezményi a kor- 
ány még mindig nem írta alá. A 
statisztika ís ugyanolyan pontos 
dt, mint amilyen most: azt még 
ak tudni lehetett, hogy 1987-ben 
1300 darab. nagy-. 12000 darab 
mikro- és miniszámítógép volt az 
országban, azonban a háziszámító- 
"gépek száma a statisztikákban 50 és 
100 ezer közötti szórást mutatott. 

A legnagyobb magyar informati; 
kai cég, a Videoton 1985-ben 6.36 
milliárd forintos árbevételt éri el, 
ennek 46 százalékát rendszer-, 18 
százalékát nyomtató-. 14 százalékát 
megjelenítők értékesítéséből hozva. 
Sok éven át és a piacon még néha 
ma ás felbukkanó gond, hogy a 
szóftvemek nem volt ára. így nem 
csoda, hogy a cég összesen 10 szá- 
zaléknyi árbevételt köszönhetett a 
szoftver és szolgáltatás üzletágának 


Ezekben az években két, egymás- 
sal csak kevés kapcsolatot tartó ágra 
szakad u magyar informatika, Egye 
részt valt néhány nagyvállalat 
amely az állam segítségével megélt 
a nagy projektekból, másrészt jöttek 
a gazdasági munkaközösségek és a 
kisszövetkezetek, nmelyek az ala- 
kuló piachoz alkalmazkodva tömték 
be a réseket, és alapozták meg cé. 
ük későbbi nagyvállalotszerű létét. 

1987 és 1988 a Controll, a Data- 
Plan, a Microsystem, a Műszertech- 
Nika és a Kontrax évei voltak. A 
Műszertechnika. amely még 1981. 
ben polgári jogi társaságként indult, 
1986-ot már 600 millió forintra 
zár, és 1987 tavaszán az éppen 
enyhülő COCOM szabályoknak kö- 
szönhetően 386-os gépeket gyártha 
tott. Állami pályázatokkal már ak. 
kor ís jól el volt látva a piac, így a 
FerComp nevű társaság (amelyet a 
Műszertechnika, a Microsystem, a 
Controll, a Data Manager, az Alkal- 
mazástechnika, a Számszöv és a 
Hungarocoop . alkotott) 600 gép 
összeszerelésébez elegendő  alkat- 
részre kapott  devízakeretet. AZ 
1987-es pályázat első két helyét a 
Videoton és az SZKI nyerte el 
1200-1200 géppel, és a dolog érde- 
kessége, hogy végül ís valóban 
gyánásról volt szó. mert az akkori 
elképzeléseknek megfelelően az im- 
Port a legalsó alkatrész szintjén tör- 
tént, és már a kártyák előállítására ís 
ítthon került sor, Az már más kér- 


piachoz 


dés. hogy — mint azt Sándory Mi 
hály volt  mikroelektronikai kor. 
mánybiztos ís megállapította — a 
kártya-előállítás többe került, mint- 
ha kész kártyákat hoztak volna be. 

Talán ezek voltak az utolsó évek. 
amikor a bejdegződéseknek köszön. 
hetően egyáltalán tárgy leheten a 
fizetés mértéke. Így például a Szám. 
szöv kisszövetkezet 185 millió fo- 
rint árbevétel mellett átlagában havi 
17000 forintot Szetett dolgozóinak. 
s ezt a cég elnöke védeni kénysze- 
rült, mondván: a teljesítményt meg 
kelt fizetni. 


Élénkülő szoftverpiac 


Akkor még mást gondoltak a szoft 
verfejlesztésről, így a Softnvest 
1987-ben Ékszer néven magyar 
nyelvű szövegszerkesztőt készített 
Tudta mindenki, hogy , másolat" 
csak udvariasan ballgaton róla 
Szoftverházat alapított júniusban a 
Medicor, de ez sem menti meg a 
későbbi dicstelen végtól, az Égszi 
szakemberei pedig a dBase: pótló 
fejlesztő és üzemeltető rendszert ad- 
uk ki, amely — igazodva az aktuális 
viszonyokhoz — skálázható volt 
ESZR-II (CICS/VS)-n. RSX-11-en. 
IBM-PC környezetben egyaránt mű. 
ködöt. 1987 decemberében az In. 
terContinentalban Software 88 né. 
ven kiállítást rendeznek, a beszámo- 
lók tanúsága szerint mindenki köny 
velőprogramot keres. Ekkor éled 


fel, és nagyon sokáig bármikor elő- 
hózható témának számított a gépek 
ellátása egységes, magyar nyelvű, 
jogtiszta szoftverrel, Egy kicsit az 
állam ís besegített, mert a Növo- 
trade. (Ashton-Tate), a Softinvest 
(Borland), és a Számalk (Microsofij 
szoftverek beszerzéséte 600 ezer 
dollárnyi keretet kapott, és megér 
kezett az első jogtiszta operációs. 
rendszer-sorozat ís, így a PerComp 
a már említett 600 darab gépet legá 
Tis M$-DOS 3.3-mal bocsáthatta ki. 

1987-ben 5111 cég, közülük 2760 
vállalat és szövetkezet, valamint 295 
kisszövetkezet foglalkozott. infor. 
matikával. A bevételből 12.147 mil 
1ió forint a vállalatoknál. 1.267 múl- 
lió a kisszövetkezeteknél képződött. 


A nagyok még reménykednek 


A Videoton mellett (amely alapve 
tóen külföldre termelt) egy másik 
nagy cég, a KFKI is bízik még jövő. 
jében. hisz elkészíti a DEC-kompa 
fibilis TPA-11 sorozatot (fiatalabbak 
kedvéért Tárolt Program Analizátor) 
1-3 milló forinttól 30-$0 millió fo. 
rinúg terjedően különböző konfigy. 
rációban, és mindeközben megün- 
nepelte az ezredik TPA eladását is 
Csepelen pedig 1989 májusában 
ESZ-1057-hez VME modult gyárt a 
Vilati, úgy látva, hogy ezek a gépek 
még sok évig megmaradnak 
Nemcsak a hardvergyártásb: 
nem a szoftverij 


növekvő Megúlt- 
ják a 25 ezer forininál negyobb éré- 
hú egységek ránártánát magánsze 
mélyektől, Természzsesen a magán. 
emberek — és a küléöüdi kereskedők 
- találékonysága végtelem Először 
csak szétszedik a gépekzt, és c 
után rakják őket újra össze, ma 
továbbfejlesztett módszer mág elev 
ilyen Enékő alhatrészek vásártánári 
És értékesítéséről szól. 
Immár egy éve létezik 1988-ban a 
HP budapest; képviselete 
főképpen műszerekkel fo 
az és végén siszom hrvatalos irodás 
máz. Novell-disziríbátor lett a VI 
docton-Walters vegyesvállalat Wal 
101, a hálózat 


öperácién ren 


gyártójának ez volt az 


Microsoft Multiplan, és a 


a saját kép 


Az SZKI május 


dá Az IOSOFT évtizedes tapasztalattal 
rendelkező, megbízható szoftverfejlesztő 
r. Hosszú távra tervezünk, akárcsak 
eink, ezért az informatikai rendszerek 


[3 ss 


ks megvalósításához a leghatékonyabb 


" / "technológiákat és megoldásokat ajánljuk. 


Tel.: 286-6400, fax: 236-6464 


company . 
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ban cikészült a Recognita első válto- 
zatával, az első éves értékesíthető 
enn) 4000. darabban láták 
(ebből 1990. végén összesen 150 
volt Magyarországon), és az év vé 
gén megalakul a Recognita RC, ís. A 
Softinvest magyar nyelvű elválasz- 
tóprogramot ígért Évekre szóló 
Kkvázimonopólium alapját veti meg 
a Novotrade azzal, hogy dBase IV- 
terjesztésbe és -magyarításba fog. 
sajnos, még IO év múlva is lehet ta 

talkozni olyan programokkat, atm 
lyeket akkor kezdtek el építeni. 


Vihar előtti csönd 


1989 elején a világgazdaságban já- 
ratosak már látták: csak halvány re- 
ménysugár van arra, hogy a feltö- 
fekvő magyar vállalatok állják a 


versenyt a nyugatiakkal. A Műszer 
technika ébredt legelőbb, és gyár. 
tóbázis céljára félmilliárd formtórt 
megvett egy gyártelepet. Optimista 
volt a Controll ís. A kártyaszíntű 
gyártásban már nem hisz ugyan, de 
az összeszerelési és a nyugaton TÖr 
ténő értékesítést reális tervnek tárt- 
Ja. A Microsystem folyamatosan nő. 
ezért az év közepén új székházba 
költözik, a részvénytársasággá át- 
alakított vállalkozás jövőjét a húló- 
atépítésben, valamint a szoftverfej- 
tesztésben látják vezetői, A Cédrus 
a frceware és shareware szoltverek 
terjesztésében látja jövőjét — igazga- 
tója szerint telítődött a PC-összesze- 
relő piac —, emellett a kiegészítő 
eszközök kereskedelmével kezd fog- 
lalkozni, partnere a Polaroid. 

Év végén megérkezik sz első 


Dagy nemzetközi cég, Persze a szo- 
kásos csavarral. Merthogy a Digital 
előbb CED néven alakít egy többsé- 
gi tulajdonában levő, de 49 százn 
lékban KFKI- és Számulk-részese- 
désű kít-t, mujd ezt a következő év- 
ben álnevezi DEC Hungaryvá, vé- 
SÜl 1991 végén kívásátolja a ma- 
gyarokat. Ezen a ponton van vége a 
TPA tönénetének, a működő gépek 
tulajdonosai , jelképes. áron" meg- 
vásárolják az operációs rendszer 
használatának. jogát a DRC-től A 
SZÜV-vel Sysland néven vegyés- 
vállalatot alapít a Uniya, csak 1993 
végétől jelenik meg a Unisys saját 
nevén a magyar piacon, a teljes tu 
Tajdont pedig még ennél ís később 
szerzi meg, 

Sajnos még ma is kideríthetetlen, 
hogy pontosan milyen arányban ját- 
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szot szerepot a Vídcoton leépülésé- 
ben és végzetében a politika, de az 
biztos, hogy nagy értékeket lehetett 
volna megmenteni ügyesebb mun- 
kával; Az 1989-90-ex. folyamatok 
vége u murudék — és még így ís 
nagy érték — privatizációja lett, és 
ezzel végérvényesen lezárult a mi- 
gyar handverfejlesztés és gyártás le- 
hetősége. 


A többiek is változnak 


Alakul a KFKI-csoport ís, u nevek 
egy része. (Icon, Isys) ma ix ir 
mert, de a célok — számítógépgyár- 
tás, CAD-rendszerek, laboratóriumi 
automatizálás, folyamárirányítás — az- 
óta erősen változtak. 1990 közepén 
vége a Comporgan rendszerháznak, 
vezetősége szerint az Apeh, a bű- 


AZ IDEÁLIS munkaTÁRS 


A wiág napról napra változik. Az információ korának kihívásaira választ adni egyedűl 
már nem lehet. A sikeres csapatmunkához megfelelő társakra van szükség. 

Milyen a megfelelő munkatárs? Randsíkszzen szakrnai háttérrel, legyen sokoldalú, 
hatékony és kitartó, tudjon alkalmazkodni, ha kell nyugodtan rábízhassuk magunkat 
Léteznek gyen TÁRSAK: 
LIFEBOOK (Notabook) és SCENIC (PC) Inter Pentium? III processzorral, 
PRIMERGY (Server) intef Pontiumf III Xeon processzorrat. 
Fujitsu Siemens Computers 
"wwrwfvjjtss-siemens hu. hjtsu-szemens into S siomenshu Tel: 471 


2m 


FUJÍTSU ése 
SIEMENS 


rokrácia és az irígység meg a merev 
szabályozók végeztek vele, később 
aztán lassan kidorül, hogy  sokkat 
Ánkább a cég módszereiben és 
felépítésében volt a hiba. A piuci át 
rendeződés következő áldozata a 
Cobra, a szinten turtásért küzd. Vá. 
Bül sikerül venni az ukudályokat, 
szóftverük, u Cobra Conto mat is lé 
tezik, 1991-ben privatizációs térve. 
ket tesznek közzé az SZKI-ról, és 
amire néhány év alatt a dolog lezá. 
rul, már gyakorlatilag kiürül a cég. 

Az újakból az első nagy áldozat 
a Novotrade, amely 1991-ben már 
válságból válságba csúszik. és szép 
lassan kikopik a magyar pincról. A 
Cédrus — miután rájön, hogy a, sza- 
bad szoftverből nem lehet megélni — 
megnyitja áruházát (ma festékbolt, 
és ezzel elindul a csőd felé, amely 
1992 decemberében következik be. 
Ekkor vezetője szerint 100. millió 
forint kellene a cég megmentésére, 
de ezt senki em adja meg. 


Adatátvitel 


1989-ben lassan épülni kezd az aka; 
démiai hálózat, ezért a SZTAKI im- 
portlehetőségek hiányában és a 00. 
COM szorításában levelezőrendszer 
fejlesztésébe fog. Az ELLA végül is 
nagyon. sokáig üzemelt, még azt is 
. hogy jó néhány év múlva 
átjárókon keresztűl a nagyrendsze- 
rek felé is kaput nyitottak rajta. 
Nyilvános videotext-szolgáltatás ín- 
dításán törte a fejét a posta, sok más. 
cég mellett a. Híradástechnika Szö. 
vetkezet fejlesztett volna hozzá esz- 
közöket, de aztán az egész szeren- 
csére elaludt. Volt még egy kudarc- 
ba fulladt kisérlet: a franciák a Mi- 
mitelt szerették volna exportálni 
hozzánk. 

1990 közepén. megalakul a Mar 
gyár Rádiótelefon Vállalat — a Posta 
és a US West közös cége -, és ter- 
vezni kezdi az első mobiltelefon. 
rendszert. Terveik szerint 1999 ja. 
nuárjára Budapesten és környékén 
elindulhat a szolgáltatás, a telefon- 
készülék árát 1000 dollárra becsü 
lik. A cég egy kicsit késve el is ín- 
dul, csak akkor már Westel néven. 
Az Alcatel még reménykedik a ma- 
gyar piacban, a  Híradástechrúka 
Szövetkezettel telefonközpont-gyár. 
tásra vegyesvállalatot alapít. A Sie- 
mens önállóan, az Ericsson pedig a 
Műszertechnikán . keresztül — 90 
százalék Ericsson, 10 százalék Mű- 
szertechnika — jön be a pincra, Ezt 
követi I991 elején az úgynevezett 
rendszerválasztó tender —, amely 
nek végeredménye szerint sok évig 
hivatalosan és gyakorlatban még to. 
is cxak Ericsson és Siemens telefon- 
központ lehet Magyarországon, 


Oisztribúciók, vásárok 


Az 1990-es évben egymás után je- 
lentek meg a nemzetközi cégek Man 
kyarországon. Így a Lotus partnere 
a SZÜV lett, de gyorsan ki is jelen 
tették. hogy magyarítás csak akkor 
lesz, ha elég sokat eladtak a progra 
mokbál, Aztán nem adtak el, mert- 
hogy u dolog fordítva. működik; 
előbb magyarítani kell, aztán majd 
lehet eladni. A CA a Microsyxtam- 
mel. a Norton a Novotrade-del köt 
szerződést, 

Ebben az időben kezdődik egy 
xök-sök éves harc, amelynek fő jel- 
szavic Én vagyok az igazi törvé 
lisztribátor, a másik cég: 
csaló", Sk időbe telt, amíg minden 
ki rájárt: a cégeket kevéssé érdeklik 
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OFLD SZÁMÍTÁS 


a magyar belső viszonyok, ők elad. (egyesek szeriot az IBM veszti el), a diszibátont nevez ki, a Walton, rad a Micrafinák 1999 öszésől ja a Waltont A Koatrax kés céj 


ni akad setben még sa- VPOP pedíg a Digital viszi el, az . erősíteni akarván jelerdétét, és kés  Hercegh Tamóz a cég vezetője. szakad szét, majá részvénytársa 
ját ígérotsik és papírjaik ellenére tán bonyolult viták saru után kény. ve bár, de elkészül a Windows 3.! Eközben folyamatosan jelennek 
sem törődnek azzal, ki a diszíribótor telen távozni, Az erőviszonyokat magyar változata ix. A legalizáltsás 


ik, és ado 


eközben folyama 
meg magyar nyelvű szoftverek.  loszn nő, ekor még nem lázmi a né 


alakok át, m 


és ki nem az. jelzi, hogy a különleges érdeklődés- . szintjének növelésére az új eszköz legutoljára a Windows 2000. hány év múlva heküvetkező Csédót 
A Hungexpo ót a bécsi vásár. re való tekintettel az IDG brüsszeli az OEM-szerződés, az elsó partner A mell még 1991-ben 
rendezők 1990 közepén bejelentik: . rudósítója cikket íri nekünk a hely. az Albacomp, amely az évi 15 ezres Válaszát Kon 4 a Múszenechrská 
1991-től Budapesten ís lesz Ifabo. — zetról, s ebben kifejti: brüsszeli vé- gyártási teljesítményével pincveze ba tesz be 10.10 esélló dollást, 1997 
A kezdet — és az első néhány év - . lemények szerint a Digital nemérta — tő. Az év lezárásaként bejelentik a A Dataplan (amely szímén a vióeo- eleje z Micruwyszemé 7 millió dok 
nagy siker, a vég már veszekedé-  vámrenászerhez". VÉgUL ís 1994. magyar leányvállalat megalapításó:  tönosok menekülődtja volt) a fejlesz  lárral. E befeksetészket nembiába 
sekkel terhes. A történet 1999-ben ben a víta vége szerződésbontás lett. nak tervét, és 1994-ben kinevezik — tésben látja jövőjét. Hánértárakkai nevezik kockázati sökések. mert a 
várul le. akkor rendezik az első az első vezetőt, Megjelenik a ma- foglalkozik, első két éve még síke.  hásomból k kociatilag b 
Pesten, Alakul a másik vásár ? gyar nyelvű Excel, és a teljes Ofúce — res, tőkehiány miam azonban mé.  kottnak tckzatk 
1990-ben már e né A Merságét történet honosítására is sor kerül. 1995 vé- hány év alatt csendben megszűnik 
ven tártottak kiállítást (persze még 1990 decemberében bejelentik: lesz. gén pedíg piacra kerül a Windows Van pozitív példa ír a Kürt folya Újabb disztribációs hudtám 
nem a vásárközpontban), idén úgy magyar Windows (természetesen 9$ magyar kiadása, amely az első — matosan fejleszű technológiáját. é 
tűnik — valószínűleg ismét elférné. ekkor a 3awről volt szó), Persze a napon (0 ezet példányban fogy el. az adatmentési piacon ma ís komoly E tekintetben az 199 : 
nek a Kongresszusi Központban ís, magyarítást akkor még csak u betű. 1996 személyi váltása 2 Microsoft. . tényező. Más utat választ az Alba fordulópont. A AI 
A nyomdaipar területén ís vol csomagokra értették, de ez is nagy nál a Gönczi András-keisz Amila comp, vezetője gyártás mm fej pe Hz ő Könéak 
váltás. Néhány évig élt a Hun- előrelépés volt a körübeli helyzet. . csere, Gönczi az Egyesült Államok. . lesztéspárti, így meger még Dx . tan K 
print, ma Printcxpo van, szintén hez képest. 1992 végén a cég újabb ba megy, azonban nem sokáig ma- arra ís módja van, hogy megvásárol álasztotza, a ( 


Hungexpo-tulajdonban, 


Hardveresek 


1990-ben a Packard-Bell az Égszi. 
Srinvát választja partnerül, a kap 
Csolat ma ís megvan, csak a céget 


ma NEC-nek, a partnerét meg Szin 
retnek hívják. Több kísérlet— köz 
(ük egy bűntetőeljárással zárult zűr 
zavaros osztrák-magyar tő 


n szeptemberben hivatalosan 1: 
Applc-disztáibútor lett a Graphisoft. 
izonban a kezdeti késedelmet az 
Apple magyarországi praca még 
sem heverte ki. Még abban az évben 
megjelenik a Compag ís, őt viszont 
eladót (Microsystem, — Montana. 


Ring, Rolitron, Swisscad) nevezve 
ki érdekeinek képviseletére. I991 
márciusában a HP a Controllal kö- 
zösen céget alapít, erre ma már csak 
cégautóik rendszámai (HPC-XXX) 
emlékeztetnek, s a későbbi kivásár. 
lást ís titokban intézték. Az eredeti 


leg német alapítású Mornitana 1989. 


ben már egymilliárd forint fölö 
forgalomról számol be. 1991-ben 
megalakul az Olivetti Hungary, és 
rögvest 51 százalékos tulajdo 
rend: 


tházak terveit ix forgatja a 
fejébei 
semmi). Az Icont és SZTAKI-t ne 
vezi ki disztribútorának a $un, e két 
céget még ez évben a Dataware kö. 
veti, Májusban pedig megérkezik az 
clső nagy nemzetközi diszinbútor 


(ebből aztán nem is lesz 


cég, a Computer 2000 ís. Októbe 
bena Dell gondolja elérkezettnek az 
időt, a Humansoftot bízza meg az 


értékesítéssel. Biztosra ukar menni 
az ALR, két külön csatornán két cé e Előtelepített Microsoft Windows 2000 Professional oper s rendszerrel és 
get bíz meg a disztribúcióval, mind. d 

kenő előtt letagadva a másik létét, ——-rg Microsoft Office 2000 Small Business alkalmazáscsomaggal er 


Csakhogy a piác kicsi, az ellenfelek 
találkoznak, majd csodálkoznak é 


ítatkoznak. Az Intergraph leány 


megbizható és munkára ké 


Intel elemekre épülő Albacomp Activa 


számítógépet kínálunk Önnek 


vállalatot alapít, majd néhány. év Paprszzi 
múlva visszavonul, Azóta ís megvan 

viszont az 1992 novemberében ala: hitól Vogcóuvor . eláplap (into 
Pítont Sun-képviselet és Novellároda Punt! HI procosszor 1 GHz 
(később mindkettő leányvállalat). SEGC2 ! 128 MB RO RAM 20 66 


morgvismmez ATA 06 / HXDVOSOCE 
ROM / 1 44 MB FDD ) ATI Rage Fur 


ismerkedés egy új szóval: Pro VIVO. 3ZMB, AKAOP 300MHZ 
tender ma ALBACOMP ACTIVA 


1990 közepén egy sokéves folyamat ie ssájelzeszrébte hé ámítóaé ALBAGOMP 
eredményeként a Világbank. rövíd nala számítógép wwrw.albacomp.hu 
idő alatt három nagy tenderhez ís nd EFt EGES 

pénzt, így kölcsönből megindultuat a f ő MIGUZZRTS 44, 1/520-3446 

BKV, a Hungarocamion és a MÁV talőmvor ag FÁuzar 
informatikai , rekonstrukciója. . Az tággen, Wizátán 
1992-es év elejének nagy tendere Éroámatürat aeyaááot 


földhívatali szállítás volt íj 
Ezt a PHARE követte három nagy inet. 
Pílyázattat, az OMFB-vel, a VPOP. ide 
val és a KSH.val, 1993-ban pedig a ! 
nyugdíj- és egészségbiztosítás rend 

Szerc a nagy tét A KSH-enden penttumv// 


hoszrás küzdelem után a HP nyeri 
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Rolitronnal kötött szerződést, az 
SAP erősen érdeklődött a mire ira 
Piac és a Dynasoft- -kapcsolat ja 
Sybase-Axis szerződés született. 
1992 elején már látszott, hogy var 
laminek változnia kell a magyar 
távközlésben. Először a VSAT-os 
cégek ébredtek fel, és a Banktechen 
többen is ajánlonák űrtávközlési 
megoldásaikat. A Kontrax, a Micro- 
system és a Műszertechnika is e té- 
rületben látta a fejlődés lehetőségét. 
A. Kuuuax a telefonkészülék-érté- 
kesítés sikereit lárva úgy vélte, hogy 
néhány éven belül — 400-S00 ezer 
vonallal — akár 20 százalékos 
részedése ís lehet a piacon. 1993 
februárjában a. Microsystemen ke- 
reszrül. megjelenik a. ConpuServe. 
lóniusban felavatják az első VSAT 
hubot is, amelyet a Banknet úze- 
meltet. Ezt követi a Montana Tele- 
com megjelenése, szintén VSAT- 
tervekkel. A cég 1994-ben SFMT- 
Montana, majd később GTS néven 
azonban a vezető személye 
— Pesti tstván — itt is állandó. Saját 
jenik meg az ATÁT az In- 
fi. megvásárlásával. 1994 
ben újabb szereplő érkezik a VSAT- 
piacra: az Astenna Hungária-tulaj- 
donú Hungaro Digitel, a Matáv pe- 
dig az NEC VSAT hubját választja, 
A műholdas adatárvitei és a piaci 
etlenség bűvöletében az Anten- 
ria műhold felbocsátásá- 
nak tervét dédelgeti. A dolog több 
ődik, aztán szerencsé- 


temet 


sában az Oracle nyitotta, az AST 
flasztotta diszt- 
995-ben a Kürt 


tott, a Compag pedig egy fokkal fel- 
jebb lépett: a Számalkot disztribúto- 
rává nevezte ki, év végén podig sar 
ját vállalatot nyitott. Szintén ez Év 
történetéhez. tartozik a SAS-íroda 
megalakítása, 1994-ben az Intel és a 
Lotus nyit irodát, és a. Silicon 
Graphics képviseletet, 

1995-re már csak a későn jövők 
maradtak: írodát nyit a Tulip és 
vállalkozást alapít a Ricoh (sok- 
éves, kevéssé eredményes disztribú- 
ción keresztüli jelenlét után). 
Ugyancsak ekkor látja elérkezettnek 
az időt a megjelenésre a Cisco és a 
CA ís. Még 1996-ra is maradt cég; 
az év elejére esik a JComrleányvál- 
lalát megalakítása. 


Csödhullám 


A. Control nagykereskedést nyított 
az Üllői úton, ez látszólag előrevivő 
lépés volt, de ekkor már a cégen be- 
lül súlyos küzdelmek folytak, ezek 
1993 májusában az alapító távozá- 
sához. majd a csődhöz vezettek. 
Ugyanekkor csődvédelmet kért a 
Kontrax is, de valamilyen módon 
megúszm a dolgot. Ma különöseb- 
ben nem ismert a cég, de búvópa 
takszerűen időnként felbukkan a ne- 
ve. Gondban van a Microsystem is, 
az alapítók egy része távozik, a cég 
csődbe nem megy, de csendben 
megszűnik. 

Még 1993 novemberében kihirde- 
tik a GSM-tender végeredményét. 
A nyertes a Pannon és a Westel, a 
nagy vesztes ma Deutsche Telekom 
vezette konzorcium, A német politi- 
ka a miniszterelnöki hivatalon ke 
resztül még az eredményhindetés 
reggelén is lobbizik a cégért, az 


meg. A piaci előrejelzések pontos- 
ságáról csak egy adat: a szereplők a 
lehetséges piucnagyságot 300-400 
ezer főben, a beruházandó pénzt pe- 
dig rendszerenként 15-20. milliárd 
forintban jelölték meg. A tényt je- 
lenleg 2.2 millió körüli előfizető, és 
eddig összességében mintegy 1.6 
milliárd dollárnyi befektetés. A 
pezsgésben a Nokia ís irodát nyit 
Magyarországon, már csak azért is, 
mert az Ericsson mellett — amely a 
Westel szállítója lett — a Pannon 
rendszerét ő adta. Meghírdetik az 
Ermes rendszerű személyhívók ten. 
derét. A történet hosszú, összefogla 
lásul csak annyit, hogy mat a három- 
ból csak egy szolgáltató maradt, és 
az is vegetál. A dolog gyakorlatilag 
halott. 

A növekvő és nehezen kielégíthe: 
tő igények teljesítésére 1995-ben a 
Matáv helyhez kötött rádiótelefon- 
rendszert vásárol a Motorolától, A 
rendszet egy része még mindig üze- 
mel, de rövidesen más megoldásra 
lesz szükség, mert frekvenciája a 
mobilok bővítési területe. 


Internet 


A szinte csuk levelezést biztosító 
Compuserve 1300 felhasználójával 
1995-re Magyarország legnagyobb 
online cégének minősült, mert nem 
15 volt több. Ebben a helyzetben ala- 
kult meg az Eunet (újabb tulajdo- 
nosváltás után EuroWeb), alapfel- 
aduta az akadémiai hálózatot eddig 
szívességből használók pénzért tör- 
ténő kiszolgálása lett. A következő 
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jelentkező a Datanet lett, amely ko- 
rábban X.25-tel próbálkozott, utána 
az Elender következett a a cég a PC- 
összeszerelő. iparból menckült át. 
1996 tavaszán a Matáv ís elérkezett: 
nek látta az időt a megjelenésre, így 
alakult kí a mai pincvezetők köre, 
1997-ben a C3 neve körüli névbes 
jegyzési zavart követően megalakul 
az Intemet Szolgáltatók Tanácsa, s 
átveszi a .hu domén működtetését. 
A cégtulajdonosok változnak; a Di 
tanet 4 GTS, az Elender a PsiNct 
kezébe került, a Matávnet pedig a 
hírek szerint a tőzsde felé tart. A 
Piacnövelést. szolgálju, hogy még 
1997-ben meghirdetik a Sulinet pá- 
lyázatát, 5 ezt hosszas küzdelem 
után az Elender nyeri meg, Közben 
folyamatosan nő a nemzetközi sáv- 
szélesség, (gy például uz oktatási 
szféra 1997-ben a 34 megabítes, két 
évvel később pedig a 155 megabítes 
nemzetközi hálózat tagja lett, Folya- 
matosan erősödik a tartalompinc, 
megszámlálhatatlan portál nyílik, el- 
készül az első magyur kereső, az 
Altavizsla, a magyarországi forga- 
lom gyorsítására létrejön a BIX, és 
a cégek is növelik sávszélességüket, 
A folyamatosan növekvő igények 
kielégítésére többen üvegszálháló- 
zat kiépítésébe kezdenek. Ezen a 
Piacon fontos szereplő a Systel, a 
budapesti gyűrű kiépítésében egy 
magáncég, a System Consulting 
mellett az Antenna Hungária ís sze- 
repet vállal. A Matáv és a GTS fo- 
lyamatos építkezése miatt az infra- 
Strukturális cégekre ís nagy szerep 
hárult. Közülük talán a legfonto- 
sabb az Optotrans volt. E cég 1997 
végére érte el saját fejlődésének ha- 
tárait, ekkor, miután megvásárolta a 
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Rolítront, rendszerintegrációs vál, 
Jalkozássá alakult át. 

"Többéves folyamat után 70 száza- 
lékban. amerikaiznémet (mára. már 
kizárólag német) tulajdonba kerül a 
Matáv, és hosszú előkészület után 
1998-ban minden addigi tervtől kü. 
lönböző tőke- és tulajdonosi Össze. 
tételben létrejön a Pantcl, amely ma 
KPN.irányítású . vállalat. A Nova 
com 1999-ben alakult meg; A Vi. 
vendi Hungary — eredetileg a gödöl, 
lői és a szegedi primer körzet tulaj: 
donosa volt — előbb a Jásztelt vette 
meg (a társaság eredetileg a Matáv 
kezébe jutott volna, de a vételt a 
versenyhivatal, . a. KHVM. jóváha. 
gyása ellenére 1998-ban megvétóz- 
19), majd az eredetileg Alcateltulaj. 
donú ÚTI került az irányítása alá. 


A Matávot nem számolva — tőzsdé. 
re vitele a privatizáció része volt — 
két magyar vállalkozás van jelen 
Pillanatnyilag az. értékpapírpia 

a Synergon, és a Graphisoft. Az 
utóbbi először a frankfurti Neuer 
Markton jelent meg papírjuival, a 
magyarországi részvételre csak jó- 
val később került sor. 

Amikor már mindenki azt hitte, 
hogy nincs olyan világcég, amelyik 
me volna. jelen Magyarországon, 
megalakult az SAP Hungary, létre- 
jött a Dell képviselet, megvette a 
Waltont az Ingram Micro, létrehoz- 
va leányvállalatát, megalapította 
magyarországi cégét a Nortel Net. 
works, a Debis pedig megvette a Uni- 
software-t és a Dataware-t — és így 
tovább napjainkig. 

Révész Gábor 


FÓRUM 
JUNIOR . 
GALÉRIA 2 
SZOLGÁLTATÁS 
ÉRDEKES . 
MELLÉKLETEK 
ARCHÍVUM 
MAGUNKRÓL 
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ízenöt év az informatikában ret, 
tenetesen hosszú idő. Fellapoz. 
Számítástechnika 1986, 
szomember 17-én a első 
számát, úgy éreztem magam, mintha 
befizettem volna egy lazási 
Azon a ni legfontosabb s 


gjelent 


mai hír itthon a mikroelektronikai 
termékek tőkés importját terhelő 
vám általános csökkentése volt. Mik 


aszorok és vezétlőáramkörók 
25 százalékról 9.8 


roproc 
esetén. például 
százalékra. 
Első lapszámunk adott hír 
hogy a gyóri Új Kalász Mgiz-ben 
XT AT-kompatibilis 
gyártása ( 
15 kezdték egy 


arról 
és gépek 
indult meg. és már meg 
50 darab AT gép. 
re érkezett megrendelés teljesítését 
Az AT-k 512 kilobájt memóriával 
20. megabájtos 


színes monitorral és MS-DOS 3.1 
operációs rendszerrel 790 ezer fo 
rintba, akkoriban három szocialista 


gyártmányú új személyautó árába 


kerültek. A 256 kilobájt memóriá; 
val és 10 megabájtos merevlemez 
zel agyártott". szintén színes moni 
toros XT.hez már 385 ezer forintért 
hozzá lehetett jutni. 


Devizafedezet birtokában ú 
IBM PC-t is lehetett venni az IBM 
Magyarország Kft.-től. A legolcsóbb 
merevlemez nélküli, 640 kilo: 
ező XT 


bájtos memóriával rem 
volt 2758 dollárért, az 1 megabájt 
RAM-mal és 30 megab 
ezzel és Xenix 3.2 


ú merevle 


operációs rend 


Időutazás 


Tizenöt évnyi technológia 


szerrel szállított AT 7200 dollár 
kóstált. Ezek az áruk a szállítás és a 
vám miatt (áfa még nem létezett!) 
lényegesen. magasabbra az 
IBM katalógusárainál, uz említet 


XT ott csak 1995 dolláron szerepelt 


voltak 


Az IBM és a klónok (1986) 


Az IBM-nek egyébként nehéz" é 


volt I986, a prolir az előző évi 6.58 
milliárd. dollárról 6,5$. milliárdra 
sökkent, és az áresés miatt a PC- és 


az XTogyártás leállítását fontolgat 


ak a legdrágább ATA tartora 


a meg, Előretört az Intel, az egy 
jelent 386-ar 


proccsszorral komoly versenytársa 


lett a 6800-as, 32 bites CPU-csaló 
dot gyártó Motorolának, a vele épí 
tett 32 bítes rendszerek, például a 


Compag gépei a 7-II ezer dollár 


közé cső áraikkal betőrhottek a mi 
niszámítógép-pinera. 

Akkoniban szátnítágép lényegesen 
többféle volt, mint ma, csak ittha 
hétféle, nem IBM PC alapú. saj 
fejlesztésű vagy hazai cég által for 


gálmazott 


zámítógépes rendszer lé 
A technológia fejlődését jelezte 
hogy a 16 bites gépek végképp ki. 


szorították a 8 biteseket, sőt sok 


már a 32 bites gépek várhat 


nyei mellett érveltek 


többmilliós nagyságrendű volt 
kori) forintban. PC-n szinte. min 
denki a DOS-r használta 


MET 
in keR 

Első tesztünkben 1986 novembe- . ga 386-ost, minr amelyen egyszerre 
rében egy IBM PC/AT:klónt — még. több. operációs rendszer in futhat 
egy eltőnt fogalom! — vettünk szam. (DOS. Unix stb... A. nyitvány 
figyre, pontosabban erre kértük fela. kudaror pedig. azt válaszolta, hogy 
Kandó Kálmán Műszaki Főiskola . ján a 486-os. ami ezt ís tudni fogja 
néhány szakemberét. A 182 ezer fo: . 1987 közepén jelentene be az IBM 
sntos Kép (otben már a- színes 10. -a klóngyilkosnak szánt. PS/2. gép 
tar ís benne volt!) nem vallott szé... családot. Az IBM. kereskedők azon 
gyenk: bajszállal, de. tiegelőrte az ban háborogtak. . gyánókapacíté 
eredeti IBM AT-t zökössége mint ugyanis nera kap 
És jött a PC (1987-A988)  Szavaik szerint az .JBM azta rémes 
Ezek az évek a személyi számítógép. korán jelent be." 1980-ban a szer 
térhódításának; az évet, míg. 1981- lyi. számítógépen futó, szolnvezek 
ban ez IBM: PC. megjelenésekor az. gyártói közül a bevételek szerin 
Egyesült. Államokban: gyártott gé- . Lot volt a legnegyobb 9 százalék 
pék értékének mindi zázalé. kül, 6t követe a. Microsoft 8 
hiszen sokkal. olcsóbbak zo 
többi típusnál vorld — ek 
les. 386-os PC-k többfelhasználós sókat 1987 októberében közöltük 
épközporsakk lesznek: majd. Unix. az. gyori. cikkét. a Wind 

rációs  tendszer. alan, Ma már  101-ról. A tesztelők 

m  mosolygimk azon, hogy dolláros program korlátai ellené 

akkor 12.025. mikronnal dolgozó . választék: Concuirsat DOS 38 
félvezetőgyániák technológiája (.5- . (Digital. Reszarch, .PC-MOSZAB6 
0.3. mikron. körül ikai ható. (Software Linkh. Xenix 386 
rokhoz valamikor a kilencvenes  VPAX-szal ami futtatja. az MS 
vek első felében. Sokszor a nagyok DOS programokat. 1 


anak. 


slkztszazánát az asztuli 
gepekhen 
A cégek. akárcsak az emberek 
sokszor vagy túl-, vagy stábocsátlik 
az erejüket, Butén, szi bizton ala. 
po az IBM a PS/2-4 nemcsak 
Vorsra tervezte, Úr a beépíteni 32 
bites perifór 2 Mizo 
(MC — Min 1. 
Pc f" ák handája 
AS ( HP, NEC 
a Zemith, Öt 

készi z EI ya 
ISA sín 

Mc CI 
hepe 4 BM ís felha 
PS2-csek Ba 
MS-DC ( 
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A VILÁGGAZDASÁG 2000. november 9-én 


címmel konferenciát rendez 
a Hotel Inter-Continental Budapest Konferencia Központjában 


A szakmai fórum a vállálatkózi elektronikus kereskedelem beszerzésekre szakoso- 
dott formájátal, a piacterekkel foglalkozik. Az esemény akrualítását adja. hogy a ha- 
szűgizegneszelá szolgáltatással megjelenő konzorciumok oszre időzítették a projektek 


"betmdülkuát, égy 


beszámolnak az elsó tapasztalatokról is. A konferencián az erintett 


[társaságok szakemberei tartanak a szolgáltatás iráni érdeklődő cégek számára fon. 
tas gyakorlati szempontokat figyelembe vevő előzdásokat. 1 tervezett témák kozott 
srerepclahamarosan a parlament elé kerülő elektronikus alásras térvemtervezet resz 
ketezése ís, zkidolgozással megbízott taformatikai Kormanybíttosság szakértőjének 
előadásában. 
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1055 Bp., Balassi Báltat u. 7. 
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3811 
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VILÁGGAZDASÁG 
Telefon:378-672 
102-a19gd 
E-mail: foldi. 


2005 melték 


Fax: 


vílaggardasag hu 


SZÁMÍT, 


RWORLO 


tású, 25 soros képemyővel, két 
5.25 hűvelykes hajlékonylemez- meg: 
hajtóval és 320 kilobájt RAM-mi 


Beszéd az Etherneten (1989) 


Nem az IP-re találták ki a hangátvi 
telt, a Nerox már 1989-ben kidolgo- 
ott egy Etherphone névre hallg 
amely az 

drovábbításza, 


themetet hasz 
volt 


hálózatot 


dé 


vedés, Például a 


HP 


vik. konkurensét, a 


ÁSTECHI 


csahb volt az Intel S0287-esénél, 
20 megahenzes 
megahertzes 925, a 33 megahenzes 
pedig 1200 dollárba került, 


Szegény 0S/2! (1990) 


Ebben az évben még szent a béke az 
IBM és a Microsoít között, bár a 
közös gyermek, az OS/2 nem iga 
sikeres, Billt Gates egy februári 
integjúban a következőképpen po- 
rt: . Tehát 


zicionálja a két rendsz 
abájtnál kevesebb (me 
múória-) kapacitás áll a rendelk 
a Windowst, aki. 


akinek 4 me 


az használj 


nek pedig van 4 megabájtja, az 
OS/2-17. A DOS aránya még mindig 
60 százalék, 22 jut a Windowsnak 


sak 4.4 az OS/2-nek. 


Júliusban jelenik meg első ci 
fesz an szemmel a verseny 
ik többnyire nyomógombokkal 
ellátott gyufaskarulyáknak. tűnnek 
Történetében először ebben az év 
ben veszteséges a DEC Tate 
emberben bejelenti a 386$L.-t 
a hordozható gépekbe szánt 
CPU-jár, amelynek az órujele műki 
dés közben leállítható. Az év végén 
csendben megjelent a Windows 3.0. 
é de XT-n ís füt 


Először szebbnek látszott 
(1991) 


NAPI: 


Uztetról feketén fehéren. 
Hallotta a hírünket? Híreinkkel többre megy! 
Nélkülözhetetlen munkaeszköz. Alap egy jó befektetéshez. 
Kiindulópont egy új stratégiához. 


Keresse az újságárusoknál vagy [ESZTaiTT 


kérjen mintapéldányt! / 


Telefon: 350-04-52 


nappal később, februárban. a Win. 
dows sikere és az OS/2 gyengélke. 
dése végleges kenyértürést okozott 
4 Microsoft és az IBM között. A do. 
loghoz hozzátartozik, hogy a Mic 
Tosoft is sokáig bitt az OS/2-ben, és 
csak a piac reagálása nyomán for 
dult a Windows felé. Túl. korán 
akarták. eltemetni u DOS4 
OSZ túl nagyot ugrott a hardver 
igényben. 286-os processzoron husz. 
nálhatatlan volt, a 386-os árcsökke. 
a 38ÓSX révén és a Windows 
2.0 megjelenése pedig szerencsésen 
egybeesett. Márciusban az Intel 
beveti a már bevált módszert, olcsó 
486-osként kihozza a 48ÓSX-et 
Nyilvánvaló volt már akkor ís, 
c hardver és operációs 


és az 


hogy ennyifé 


szer nem maradhat életben a 


Piacon, hiszen a költségesőkkentés 


alapja a nagy volumenű gyár 
tásfeladás, ennek pedig a kompati 
bilitás. Az előrelátó szereplők ezért 


sokféle szövetséggel próbálkoztak. 
1991 áprilisában 21 vezető cég hoz 
ta létre az ACE-t (Advanced Com. 
Putiny amely szabvá; 


Envirament), 
ardver-szoftver . környezet 
Hardverolda- 
és az Intel 


zeretett volna lenni. 
lon a Mips Rxxx CPL 
operációs rendszerként az SCO 
Open Desktopju és a Microsoft () 
által kifejlesztendő saját OS/2 
rációs ren atták. Vá; 
laszként a kímaradtak közül az IBM 
Apple megalakította azt u sző. 


zert támog 


1, amely az év októberében a 
Horolával kibővítve a PowerPC 


ré 


Platform kifejlesz 


az Intel elindítot 


ide" kampányt, mert m 


hogy a többi gyártó 
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marketingjén hajózik. A BOBB/ROKG. 
ssal kompatibilis processzort gyár 
tott az NEC is, az Intel perelt, de 
Vesztett. A 286-os licencét eladták a 
Harrisnak és az AMD-nek, a 386- 
ösét már nem, de az AMD ezt ís 
gyártotta. Az Intel megint perelt és 
megint vesztett, Ráadásul az AMD 
386-osok olcsóbbak kés 
ugyanolyan jók. 

A 486-ossal nem akartak. ugyan 
(gy járni, bár ezek akkor még csak 
kiszolgálókba kerültek. 


486-os kiszolgálók (1992) 


Januárban tesztelte az [afowortd a 


33 ihertzos 486-os kiszolgáló 
kat, ezek ára 12 ezer és 24 ezer dol; 
lár között volt. Az utóbbi egy 


Compag 512 kilobájt gyorsítótárral 
16. megabájt RAM 
darab, egyenként 210 
merevlemezzel 
dekes mó. 
don nála jobb osztályzatot kapott 
égy másik Compag, amely , csak 
15 ezer dollárba került. Jóval ol 
csóbb, 20 megahertzes 486SX-es 
gépeket tesztelt szintén az /afo- 
World. ezek ára 3 ezer és 9 ezer dol 
lár között mozgott, A legdrágább az 
IBM PS/2-ese, és ez kapta a I. 
rosszabb osztályzatot, 
Dell gép lert 
Terjeszkedni szeretne a 
Unix System La 
közös céget hoz létre Univel néven, 
felhasználóbarát Unix elter- 


az. alaplapon, 


erőműnek. számított 


az első egy 


Novell, A 


oratories-zel (USI 


célja a 
jesztése", ezt csak asztali PC-re 
szánt Unixként lehet érteni, A kö; 
vetkező év elején a Novell felvásá- 
rolja a USL-t, akkoriban elterjedt 


nézet volt, hogy a DOS és a Unix 
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valamilyen. módon. összeházasítha 
tó, A Microsoft kiadta az Alphaber, 
Piust, amely lehetővé teszi u kelet 
curópai nyelveken való nyomtatást 
ugyanis magában a DOS-ban - no. 
ha támogatja a 852-es kódot — csak 
a billentyűzet és a képernyő-beálit 
tás volt bonne. (Ellentétben a nyu 
Ent-curópai nyelvekkel.) Két új pro. 
Cesszor ís született ebben az évben, 
a DEC Alphája és a Motorúla 
68040. A cég-összeolvadási kedv 
nem csökkent, egyesült a Mips és a 
Silicon Graptúcs, vatamint a Fox és 
a. Microsoft. 

Az év derekán elkészült a. Win 
dows 3.1. bejelentik u Win32 APA, 
sőt szó van egy 32 bites védett 
dű DOS-ról ís. A túloldalon megje. 
lenik az 08/2 2.0, de nem tisztán 
bítes, vannak benne 16 bites részek 
ís. A két gyártó végül megegyezett 

mással, a Microsoft röbb millió 
dollárt fizetett az IBM-nek a licen. 
cekért, A pontos összeget nem hoz. 
ták nyilvánosságra, a hírek szerint 
20 és 30 millió közötti összegről 
volt szó. Jóniusbi Infoworld 
hasonlítja össze a NetWare 3.11 és 
a Microsoft LAN Managert, és 
6.8:5.8. arányban a LAN Managen 
ítélik. jobbnak. Augusztusban a 
Windows 3:1-et (149 dollár, de kell 
hozzá a DOS) és uz OS/2 2.0-t (195 
dollár). ismertetik, Összehasonlítás: 
ról nincs igazán szó. Az OS/2 leg 
mugyobb hátrányának azt tartják, 
hogy nincsenek 32 bítes alkalmazá. 
sok hozzá. A magyar nyelvű Win. 
dows 3.1 csak a rá következő év áp- 
nilisában kerül a boltokba. A PC-s 
szóftverpiacon a Microsoft már vi. 
lágelső. 1992-es forgalma: 3.3. mil 
liárd. dollár, szemben az előző év 


ISÁg uaz 


[mtZ gazda 


A Pttv szloztosztákal a ree 


Töterner Kelen 
die va 


hr 


nirügtetőés 


akcsb s der 


dáruza 
öztaltéri. VGA Monúlat fietilágy áz. int 
aufkipek tl epítkrzk. aPrlm Ontlte, smelyhher egy ny 


felkereste rmmkeft www.prápuhu 


22 irozmatkeni. Bástnaa Ogítae ürben 
ov lkáré 


agit, URL ége 0 b tétyal 


0 
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17 milliárdjával, A második a Lo. 
tus 894, illetve 777 millió dollárral, 
Növekszik a Novell is, bevétele 
1992-ben 934 millió, szemben az 
1991-es 640 millióval, Rossz idők 
jártak viszont az IBM.-re, 1992-ben 
majdnem $ milliárd dollár volt a 
veszteség, szemben az 1991-es 28 
milliárddal. AZ elnök-vezérigazgató 
John Akerst menesztik, utódja Louis 
Gersmer. Abban az időben Európá- 
ban az alkalmazott hálózati protoc 
kollök 66 százaléka még IBM SNA, 
35 százaléka TCPAP, 30 százalé. 
ka DBCnet és 31 százaléka Novell 
IPX. Egy helyen több protokoll is 
lehet egyszerre, ezért nagyobb az 
osszog száznál 


Ha kevés az epoxigyanta 
(1993) 


Az év nyarán felrobbant az epoxi. 
gyantát gyártó Sumilomo Chemical 
gyára Japánban, amely a világter 
melés 60 százalékát udta, Az epoxi. 
Eyantára az áramkörök tokozásánál 
van szükség, a baleset folytán a 
SIMM memnóriák ára a hiány miatt 
néhány hét alatt megduplázódott, és 
sokuk szerint a kereskedők ís meg. 
tettek mindent a drágulás érdeké 
ben, Ebben uz évben jelentette be az 
Intel a PCI sínt, amelynek a haszná. 
latáért nem kellett jogdíjat fizetni. A 
NCXT megszüntette a hardvergyár 
tást, s szándékai ellenére az operá: 
ciós rendszere sem élt tovább. Meg. 
jelent az MS-DOS 6.0, természet 
sen nem védett módú 32 bites, kicsit 
jobb. mint az elődje, de nincs benne 
semmi fontos újdonság. Májusban a 
Windows. Worldön jelenti be Bill 
Gates az NT 3.5-.. A munkaállo. 
más-változat 495, az Advanced 
Server 2995 dollárba kerül, és nem. 
csak x$6. hanem Alpha és Mips 
Platfonnra ís kapható. A. Microsoft 
áz NT-vel nem hagyott kétsége 

lól, hogy hálózati babérokra tőr, 
nyíltan veszélyezteti a Novell pozi 
cióját. Ezt a pine jó ideig nem vette 
tudomásul, három évig (1992, 1993. 
1994) 66 százalék volt a Novell ré 
szesedése a PC-s hálózati piacon, a 
Microsofté pedig 7. 8, illetve 9 szá. 
zalék, A harmadik az IBM volt 7.7, 
illotve 1994-ben 8 százalékkal. 

A kedvező piaci helyzetre tekin 
tettel a Novell felvette a kesztyűt, és 
még ez év júliusában piacra 
Novell DOS 7-et, 
az M$-DOS versenytársa volt. 
Év augusztusában hozta piacra 
Apple az óriási marketinggel te. 
harangozott follas, kézírás-felisme 
róvel, ellátom. kéziszámítógépét, a 


afe. 


vértelműen 


Intermédia § 


Newton MessagcPadet. A Newton 
méretét és szolgáltatásait tekintve 
úttörő volt, , tanar az ántörók min. 
den gyermekbetegségével. Drága 
volt, nem volt ígazi háttere a alkal. 
mazások, PC-s kapcsolat stb. -, a 
kézírás-felismerő pedíg laxsú volt és 
sokat tévesztett. Novemberben már 
Érezni lehetett: pondak vannak az 
Apple-nél, csökken a nyereség, 

Némi hezitálás után ebben a hó- 
napban jelentette be az IBM, hogy 
támogatja az NT-A, 


Megijedt az Intel (1994) 


Az Intel komolyan vette a PowerPC 
fenyegetését és felgyorsította a Pep. 
tam fejlesztést, ennek viszont ké 
sőbb több hátránya ís kiderült. Így 
az első PowerPC platformot meg 
előzve 1993 végén jelentette be a 60 
És 66 megahertzes  Pentiumakat, 
amelyek órajelben ugyanazt tudták 
mint a á86DX2/66-on processzarok 
Az első PowerPC-s  Macíntoshok 
1994. márciusában kerültek pi 
teljesítményfölényük és különböző 
szoftveres emulációk révén néhány 
hónapig komolyan úgy tűnt, hogy 
az x86 altermarívája lehot. 

Folytatva a. nyomulást az asztat 
PC-re a Novell megvásárolta a 
WordpPerfectet, amely a WinWord 
mellett a legelterjedtebb szöveg: 
szerkesztő volt ukkoriban. Június. 
ban írtunk először a Línuxról, az 
volt a 099.11 verziója. A progra; 
mok méretnövekedése miatt nép. 
szerűek voltak a tömörítóprogra- 
mok. A Microsoftnak 120. millió 
dollárt kellett fizetnie, mert a DOS 
6.0 tömörítáprogramjában felhasz 
nálta a Stac Electronics — a Stacker 


tömörítőprogram . készítőjének 
szellemi tulajdonát 


Októberben jelentette be az IBM, 


hogy elkészült a OS/2 3.0, azaz a 
Warp. Az íg 


következő 
yár nyelvű változat í 


megjelei 
az els 


a többprocasszoros 
lépett fel. A lebegőpontos egység 
hibája viszont már mindenkit éri 

hetet, a némi huzavona után elhotá: 
általános csere 475. millió 
dollárjába került az Intelnek. Fel 
bukkantak az első, átfestett hamis 
processzorok. Szin 
rablók törtek be 


a decemberben 


Cynix központjá; 
2800 durab — többsé 
ámozatlan — 486DX 
1994-me a Compag 
lett a legnagyobb PC-gyártó 103 
aga mögé 
utasítva az IBM-et (8.§ százalék). 


ba. és elvittek 
gükben sc 
cs processzort, 


százalékos részesedéssel, 


PRODUCTION 


intermedia2000€mail.datanet.hu 


Budapest, Gazdagrét Regős u. 1 


Tel/fa 


: 246-5464 


Egy évvel korábban még az IBM-É 
volt az elsőség 10.8 százalékkal és a 
Compag a második $.1-gyel. 


Sikeres Warp (1995) 


A Warp a várnál nagyobb sáken 
aratott, egy hónap alatt B00 ezret 
adtak el belőle. 1995 elején a Mic- 
rosoft másfél milliárd dollárért 
akarta megvenni az Intuitot, amely 
az Egyesült Államokban a legnép: 

szerűbb PC-s személyi pénzügyi 
szoftver, a Ouicken készítője. Az 
amerikai Igazságügyi Minisztérium 
azonban a rösztellenes törvényre 
hivatkozva nem engedélyezte az üz. 

letet, Jániusban az IBM megvásá. 
rolhatta a Lotust, amely önálló cég 

ként működért tovább. A Novell se 

hogy sem tudta összeházasítani a 
két operációs renászen, így a nyá. 
ron a Unix-üzletágat eladta az SCO- 
nak. Augusztusban elkészült a Win. 
dows 98, szeptemberben már a ma. 
gyar változat ís kapható volt. Ebben 
a hónapban került a boltókba a ma: 
gyar nyelvű Warp is. Larry Ellison 
kiralálta az NC-t, ennek akkor első- 
sorban Mintsem tochno: 
lógiai Decemberben 
visszatért az IBM-hez a Taligent ne 

vű Ieányváltaláta, amelynek a fel. 


narketing 


adata eredetileg egy teljesen új, a 
PowerfC-n működő operációs rend 
szernek, a Pinknek a kifejlesztése 
volt. Így a PowerPC-szövetsé; 


veiből csak a processzor valósul 
meg. Erre az Apple-nek viszont nagy 
szüksége volt, mert a 68040 után 
következő CPL 
rola sehogy sem akarta kif; 
ni, 1994-ben az IBM még több mint 


generációt a Moto. 


kétszer annyiért adot el szoftvert. 
mint a Microsoft. 1995-ben az IBM 
eredménye 12.8 milliárd, a Micr 
softé 7.2 milliárd dollár 


Windows-úthenger (1996) 


AMD, 
hogy Drezdában építi fel az új, 1.3 


Januárban. jelentette be az 


mulliárd dollárba kerülő peocesszos 
Ez az internet, az intranet, a 


web, a böngészők fokozat 


de bi 

nek az éve. Beindul a 
böngé a kapkodás 

mind az Explorer, mind a Navíj 
tele hibákkal 
szoftverekből még nem lesz ű 
pcs kínálat. erre kellett r 
időközben ve 
vellnek. C 
WordPerfectet 
elnöke, Rob 
mondott 


tos terjedé 


őháború, miatt 


vált No. 
bevétel ís, így a 


teségesé 


adták a Corelnek, a 
cég Frankenherg le 


A nyár közepén elkészült 


egz 
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az NT 40, a Windows-hatás lassan 
visszavonhatatlanná válik Látják 
ezt a versenytársak ix, az IBM szep- 
demberben már úgy jelenti be s 
Warp 4.04, hogy az nem a Win- 
dows versenytársa, hanem az IBM 
tendszerek desktop része. 
szerint ez a visszávonulás előszele 
Ebben a hónapban jelenti be az 
SCO, hogy a Unix népszerűsítésére 
ingyen adja az SCO UnixWaro-t és 
az OpenServert a diákoknuk és az 
oktatóknak. A Fentium-roham ré 
vén az Intel lehagyta a versenytársa: 
kat, novemberben veszteséges lesz 
4 Cyrix, az AMD KS$-je pedig gyen 
gébb a vártnál. Elkezdődik a dátum 
váltásra való felkészülés. Docem. 
beorben az Appic 400 rmillióén meg 
veszi a NEXT-et az elnök Sz 

Jobuszal együtt. 


Sokak 


Az Apple maga í 
bajban van. PC-piaci részesedése az 


előző évi 7.9 százalékról $.2 sz 


lékra csökken, Az 1995-ös 424 m 
liós nyereség után ebben az évben 
$I6 milliós veszteséget hoznak 


Jobsért. fizet 


össze. Valójában 
ennyit. a NeXT 
vajmi keveset tudnak fel 


technológiáj 


A segítség nem várt irányból 
zik. a következő év elején a Mien 
soft szavazat nélküli Apple-részv 


nyeket vásárol 


Intel-tempó (1997) 


Januárban mutatja be az Intel a Pen 
tium MMX-et. Tavasszal b 
AMD és a Cy 


kompatibilis CPU-k 
AMD-vel mi 
celi a techni 


MMX nevet, 


nem csökkenti a tempót, máj 

lenti a Pentium II-t 

Az AMD késve ugyan. de k 

gúta várt Kó-ot. Au 

ban a reménytelen he kerű 
Cyrixot megvásárolja a Nationa 
Semiconductor, de nem na 
vele mit kezdeni. Végül a VIA-k 
kerülnek a Cyrix fejlesztői. Az Int. 
00. millió dollár készpénz; 
egyéb kedvezményekért me 
rolja a DEC Alpha-g 
És a StrongArm technológiát. Vég 
5 PowerPC jetségnek. az IBM 
csak az AIX alatt működő gépeibe 

később pedíg az AS/400-ba 
használja a processzort, a Motorul 
podig leáll a Macintoxh-klónokkal 
csak a beépített vezérlőkben alkal 
mazza őket. 1997 októbe 
Egyesült Államok igazságügy-n 
nix; a napi 1 millió dollár 
akarta büntetni az Microsoftot, me 
feltételül szabta az OEM-gyártók 


5ak. bogy az lmemet Exptonen 
együtt Iisenceljék a Windoes 93- 
sel. Thomas Penkeid Jackson tíró 
mem ítéli meg a sapi egymillsót, de 
felszólítja a Micoscdiot sz addíg 
folytatott gyakoctat megxzak ítására 
A Microsef fellebbez. 


Megzúzletek éve (1998) 


Májusban az amerikai kormány el 
határozza, be 


Iatermet? né 


nagy sehenépű prrmchálózszat epé 
Az elektronákus kerexkede 
metmei az ürbeti élez szinte mu 
területés éri folyása Ösztön. 
ete az adimúi Az u 
piazfc 
2 új dát 
Comtpa 
v árdot fizet a Bay Net 
Windows 98 Mecrmmoftzz 


Az internet élménye (1999) 


Szeretne; hogyiterméke vagy szolgáltatása 
aa leghatékonyabban jusson el a 
147-20"évesi korosztályhoz? 

"Akkor hirdéssen ön is. Budapest 
középiskoláiban a TOPTIME zenés 
reklámműsorban! 


Promociós és reklámfilmek készítése, 
Professzionális rendezvényszervezés 
KREATIV/tervezés, 


Marketing 


WEB design, 


stratégia 


JA coupUTERWORLDSZÁMÍTÁSTÉCHNIKA 


Előzetes 


Sőt minden eddiginél okisabb, ís, 
minthogy az Oki legújabb színes 
nyomtatócsaládjáról, a C7000 soro- 
zattól esik most szó. Az elv válto- 
zatlan: nom lézerrel nyomtatni, hit 
nem LED-sorokkal. A CZO00 csa- 
lódnak négy tagja van; az CZZOO-as 
alapmodell, ebből hálózati kártya 
hozzáadásával jön létre a CT2OOn; 
memóriabővítés, mereviemezzel és 
kétoldali nyorntatásra alkalmas dup- 

lex egységgel való kiegészítés útján 
előáll a CT2OJn, abból pedig a fel: 

bocitás finomítása és memóriabőví- 
tés révén a C7400- nálunk ez a 
legfejlettebb model járt 


Pixel-szemdvics 


Két digitális fényképezőgép (Ko- 
dak) között egy dígitális videoka- 
mera (Sony ez a pisel-szendvics; a 
rőbak szóló cikkben előbb róviden 


elaljuk a digitális fényképe. 
felbontásukat 
ist-halogenides 
nulziójú filmmel működő klasszi 
képezőgépével, majd el 
leményünket a három 
pról (Környezettűrő- 
üről és Aramytégtáról) 


tud az IP? 


ű 


jen peorokoltt 
et nemn firtat 


és képet továbbítani, s ehhez 
Fábnótb a 4 bájtos clmektel 
oparáló IPv4-et valami mással kell 
felcserélni TPAX-szel; TUBA-val 
vagy (a legvalószínűbben) a 16 báj- 
tos címzést használó IPvő-tal 


A köztesszoítver az ügyfél és a kie 
szolgáló közé beékelődő külön 
szoftverréteg; ha például webes 
adatbázis-alkalmazásról van szó, 
akkor a köztesszoftver jóvoltából a 
a végpontokon működő alkalmazás 
fiüggetlenedhet az adatbázistól, és 
saját magas szintű nyelvén vagy 
protokollján át cserélhet adatot a 
köztesszoftverrel, az pedig — kellő 
műveltség" birtokában — több nyel- 
ven is konverzálbat az ügyfelekkel. 
Cikkünk tisztázza ennek az ilyen- 
formán gyógyhatású készítménynek 
a kockázatait és mellékhatásait, s 
azt, hogy melyik betartandó szabály 
hová kerüljön; az adatokra, a feldol- 
zozásra vagy a felhasználói felület- 
re vanatkozó szabályok közé 


Mac 0$ X a gépházban 


Szeptemberben megjelent az Apple 
következő Mac O05-ének a béta-vál- 
tozata. Tom Thompson a Computer 
woridden megírta a vele — a Mac 
OS X-szel— szerzett első tapasztala- 
tajt. Nagyon tetszik neki a Unix 
rendszermagra — épülő operációs 
rendszer stabilitása, az azonban el- 
keseríti. hogy működés küzben már 
nem lehet cserélni a perifériákat 


Infrastruktúra és politika, 
az online világ hátramozdítói 


Mindent — napos oldalt és árnyol: 
dalt — egybevetve csökken az infor- 
mációtechnalógiai különbség Eurő- 
Pa nyugati és keleti vége között 
a gazdasági növekedés, a mindjárt a 
fejlettebb technológiák használata a 
nyugati felé segíti a keleti fertályt, 
a közegellenállás meg visszatartja 
— a viszonylag alacsony jövedelmi 
szint, a kormánypolitika (a túlbar: 
jánzó bürokrácia, a magas költsé- 
zek) és a szegényes infrastruktúra 


MEGRENDELŐLAP 


[di 


GE SZT CRANE Paz nálkénbez MÉ Az MADE sarat 1 kitért 


Lapkiadó 
1530 uzlet. FRgepalk J8K a Far 968-47TI 


Eat, 


dig messze van az elemzők által 
Várt 48 centes értéktől. A My: 
SAP.com licencéből a cégnek 294 
millió eurós bevétele származott, 
21 százaléka az SAP 14 mil 
liárdos összbevételének. (/DGNS. 
London) 


A Microsoft a szeptember 30- 
án lezárult első negyedévében 
2.58 milliárd dolláros nyeresé- 
get termelt, 18 százalékkal töb- 
bet, mint a tavalyi 2.19 milliárd 
dollár. A vizsgált időszakban. § 
százalékkal nőtt a bevétel, 5.8 
milliárd. dollárra, ez azonos áz 
előző negyedév. forgalmával. A 
legtöbb. bevételt a Windows 
2000 telepítése hozta, ezt SZOro- 
san követi a Windows ME. 
Mindkettőt elsősorban az Egye- 
sült Államokban és Ázsiában 
forgalmazták kiemelkedő ered- 
ménnyel; Európában az ered- 
mény gyengébb volt, elsősorban 
az üzleti PC-k gyenge forgalma 
miatt. A Windows 2000 mind- 
összesen 30 százalékot jelentett a 
Microsoft operációsrendszer-for- 
zalmazásában. (IDGNS, Boston) 


A Nokia bejelentette, hogy nye- 
resége a harmadik negyedév. 
ben 892 millió euróra nőtt, ami 
egy részvényre számítva 19 


ELOK emeztsztzág 36 at 
közre 7 szaz izammgyge 22sd 
sszteznasn a. 17.20.78. ő 
19C szemem reztttea Ja 
en Syésna KE 
eáamzásén Degen ma 
gy Dereszan Marsay czakagyártán — TV-V, öld, 
nya KR. Payer, Sava, ARCAT . VIE öld 
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88 Önrvok KED palmat —— 18-10 ot. 
EB mra Va serti, Sot 
DG GW Szimálemeteska Crira —— 37.18 úg 
DO FC éti szére 7d6 
CG egre erén Dgáe Em 26.wtő, 
iztedázmmenyákat szkápyek  — VI sk. 

rágrmááta 230 Tagra vdkeszalnar — 13. 5 
zkt Ft. sat msagedéníká ——— 7T. oet 
agg Tema 1 
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E SZÁMUNK HIRDETÉSEI (ADS" INDEX): 


curóval (13 centtel), Az egy rész. 
vényre vetített érték 2 dollárcent- 
tel nagyobb, mint a First Call 
elemzői által várt 14 dollároent. 
Az elemzők azért csökkentették 
az értéket, mert a cég júliusban 
arra figyelmeztette befektetőit, 
hogy egy részvényre számítot. 
nyeresége valószínűleg nem éri 
cl a második negyedévi 20 centes 
értéket. A cég azonban 
50 százalékkal, 7.58 milliárd 
curóra ugrott az egy évvel koráb- 
bí. 5.04 milliárdról (IDGNS, 
Boston) 


Miután véletlenül megjelentek 
részletek a Sun webhelyén a 
tőzsdezárás utánra tervezett 
mérlegbeszámolóból, a cég úgy 
döntött, idő előtt nyilvánosság- 
ra hozza a jelentést. Eszerint a 
cég nettó nyeresége az első ne- 
gyedévben 510 millió dollár volt, 
85 százalékkal több a tavalyi 276 
milliónál. A. Sun vezető tiszt- 
ségviselői szerint a növekedési 
problémák — nagyobb forgalma- 
zói állomány integrálása és a ké- 
sésben lévő megrendelések telje- 
sítése — fontosabbak a cég szá- 
mára, mint a riválisok felől érke- 
ző piaci nyamás. További gand- 
ként említették az euró hanyatló 
árfolyamát, valamint az alkat 
részhiányt. A Sun bevételei 
egyébként szintén kiugróan ma- 
gasak a tavalyihoz viszonyítva: 
az idei első negyedév 5.045. mil- 
iárd dolláros forgalma 60 száza- 
lékkal múlta felül az egy évvel 
korábbiét. (/DGNS, Boston) 
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Szeresztáségi 
1012 Batapost, Márviay a [7 
Ftutscám IST adagot, PT. 346. 
Telefon. 3S6-ALJOT, 356-OGL,156-EZYI 
Telelin 169777 
temet hp fr ezamaáre nd ha 

4 kézrtokat lebeténépel szert 
(pondotza, áe nem vállalja atok vinozakálkdését, megv. 
zsét A CanyuderoztáSzónéláttecknilálban Ér mel; 
Vékdeteiben megjelénő valamennyi cikket fermdetlben 
agy fondtántsa, minden megjelen képet tábtázsat 
ts szerzőt op vé. Bármulyen misolapon terjeszt. 
ák nyílván vagy úzdei felhasználásuk, kizárólag 2 
adó előzezes cagalélyével táténhet 


1012 Badapcst, Márvány a. 7.4. em 
Levéleíme 1537 Budapest PE JB 

Telefve  356-t9I 

Telefvadetefan. ITSOJ9T 

A türdeséseket a Közdó a legragyabb körühekimésset 
Verelk. de taralmkért nem váltalha feleléméget 
Terjesztési csuport: 

Venetőz Nagy Kétszána - kriszta nagyáftág hu 
NON adápesa Márvány u. 17. 4 em. 

Tvatacárnó IST Busdápést, PE. 386 

Talefonmelték: 22 

Z száz: 06-0.-300-61 

A tapat a HÍRKER RL. a Nemzeti Mértapkereskadetni 
u áltematv terjesítók. egyes számáatrokaihai zak 
üzletek terjeszt. megvásá ható az újasgánneknal "a 
gyesszástok ára 290 Ft. előkzeréknek 192 AL 
ődzetbető a kinő terjesztési oszüklyán, a rlagkés 
testűköél, valas a vádáa pazzahívátalokhan, OTT 
Fazákányáva tmedelherő olemések, az merTekrtnel 
 dlőhzetbesek a 265.-ODIO-s zása ? és 20 ör köv 


őz. Előkités díj egy éve 9984 Ft. 1 érte 40 A. 
eredő 1496 FL 

Mószakó vezető: Man tre - ioitazdttág jar 
Tidetvmznelléke JOK 

Nyomja; a MESTERPRINT KI 

TÍVA Kiadapest, Vak agyán a 0.3 

000458) 

Fdakáa venytős Szlagyi Tamás igazgat ] 


New érvet alormársáni az IK; ügválttatn bég 
akás trsdk, kagyaaksa 4 MATESZ mudaálja. 
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Az igazi nagy Hír mindig kiemett gondoskodást 
igényel. Tölünk megkapja. A Nap híre csak éjfélkor 
tünik el, és akkor sem örökre. 


Archívumunk mindent gondosan feljegyez. 
Wwww.szamitastechnika.hu 


(vagy rövidebben: www.szt.hu) 


KVENTA Optima számítógépek 
53. KVENTA 


ama 


150 9002 minősített gyártással és szervizzel 


LEMEZEK, 
KIADVÁNYOK 
KÉSZÍTÉSE, GYÁRTÁSA 


MPEG-2 ENKÓDOLÁS 


FELIRAT KÉSZÍTÉS 
MENÜ TERVEZÉS 


DVD-ROM 
DVD-VIDEO 
ENHANCED-DVD 


NOVEMBER 7 


Tisztelettel meghívjuk Önt a 
2000. november 7-én az 
EuroTrend Informatikai Kfi 
szervezésében tartandó szakmai napra. 


KVENTA Optima PC. Az 1S0 9002 minősítéssel, Microsoft 
tanusítvánnyal rendelkező KVENTA Optima 2000-ben is az 
egyik legjobb választás. 


A számítógépekhez Hewlett- A 
Packard, Canon és Epson 

nyomtatók és kiegészítők teljes 
választékát ajánljuk. 


KVENTA ; ! 


H-1067 Hadapest, Pext 
Telefon: (JÓ. 1) 309. 
E-muit 


Téma: Precisc Software Solutions — Oracle alapú 
rendszerek teljesítmény monitorozása 
és hangolása 


vi 


Jelentkezés: Bállnt Réka (rbalintéteurotrend.huj 
Tel: 251-8455/158 


nierky 37. / 1199 Bp. Ps 707, 
2 Fat: 663-1316, N12-S824 
magkventa hu 


Precfse i 
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. Az OKI Pictures 
meghívja Önt a 


U 


j/ 
LIGHTS COLOUR ACTION! 


ra! j 


. Oki. /Network Solutions — 
for a Giobal Society 


Fire Wall-1 
. RealSecure 
kh. VEN-I 


ENNYI ideje 
a:-hogy elcsípjen egyet 
"az AkCiÓS készletből 


MINSITA 
GaMms 


NEMZETKÖZI INFORMATIKAI HETILAP 


WWW.SZAMITASTECHNIKA.HU 


Széchenyi-terv 


XV. ÉVFOLYAM 44. SZÁM 


2000. OKTÓBER 31 


Versenyképesség-növelés 
informatikával 


jövő évi költségvetés egyik 
fontos pontja lesz a Széchenyi. 
tervnek nevezett általános gaz. 


daságfejlesztési program. Ennek ín. 


formatikai fejezetéről Cséfalvay 
Zoltán, a Gazdasági Minisztérium 
helyettes államtitkára . nyilatkozott 
lapunknak. 


— Amikor a Széchenyi-terv indí 
tóunyaga elkészült, még nem szere 
pelt benne önállóan az információs 
gazdaság és társadalom fejlesztésé 
nek programja Bár valamennyi 
programponthoz szorosan ka 
dott ez a kérdéskör, de önálló 
közvetlenül. mégsem benne 
Időközben a tervhez azonban szá 
mos hozzászólás érkezett, és szinte 
valamennyi azt hangsúlyozta, hogy 
ha nem sikerül áttörést elérni az in. 
formatikát illetően, akkor 
Van hat az eg 


sz magyar gazdaság 
versenyképességére. Így 


tási folyam 


a módosí 


redménye, hogy a 
végleges változatban már önálló 
programpontként szerepel a te 


Rendkívül szei s dolog, 


eközben a kormányzati mun. 
kamegosztásban is 
változások történtek, s ezek ered 
ménycként létrejött az informatikai 


kormánybiztosság 


így végre gazdát 
kapott a szakterület. Mindemellett 
azonban az információs gazdaság é 
társadalom fejlesztése. több tárca 


úját érinti, így a Gazdasági é 
az Oktatási Minisztériumra is jelen. 


a az egész Széchenyi-terv 


jentált, így erre a fejezet. 


re Az ín. 


ző ez a szemlélet. 
ikával foglalkozó 
Pont három nagyobb területet fog 
kere 
kedelemmel kapcsolatos teendőket, 
másrészt 


program 
át. Egyrészt az elektronikus 


kis- és középvállalkozá 


jok. bekapcsolását az. információs 
társadalomba, harmadrészt pedig a 
kezdő információtochnológiai vál 
lalkozások támogatását. Ezenkívül 
a terv keretében gyorsítani szeret. 
nénk a társadalom információs kul: 


A Camputuowontb Számááeanetnán 
Comptar klörezárn 
elkészítésében közreműködtek. 
Fetetős szerkesztő: Szetg Amor 
Szerkesztő: Varga János 
Tervezőszerkesztű: koze Sand 
Feletós kiadó: hoo ieván 
27 IDG Magyarországi Lapkiadó Kt 
gyveszetéje 


túrájának fejlődését, é 
nek látszik a sz 


szüksége 


abályozottság erősi 


tése. Bár a szektor Önmagát ís sza 
bályozza, de a kettő között egyen. 
súlyra van szükség. Végül, 
utolsósorban feladat az elekt 


azgatás megteremlése ís, 
A kereskedelem . tipikusan. a 
magánszféra területe, Mit tud tenni 
bben az ügyben az áltam 


Az egyik leglényegesebb n 


mentum az elektronikus közbeszer 


zés ügye. Tulajdonképpen ez az a 
Pont, ahol majd a vállalkozók , rá. 
kényszerülnek" az ilyen eszközök 
Mindemellen létezik 
erős szabályozási fel 
kell teremteni a partne 


nságát 


használatára. 


adat is. Me: 
rek jogbi 
at, elsősorban 
májában. Másrészt pei 
ktronikus mintapisc lét. 


arantáló szabá. 


lyok 
néhán: 


rehozására is szükség van. Nagyon 


fontos látni, hogy a beszállítói rend. 
szerek és kapcsolatok kezelése Ma. 
arországon is egyre jobban elekt. 
ronizálódik, és amennyiben a mu 
gyar vállalakozók nem igazodnak 
ehhez a tendenciához, akkor lema: 
k a szállítási lehetőségekről. 

Így e szempontból ís nagyon fontos 


hogy az állam is támogatója legyen 

a fejlesztéseknek 
Mit tud, é 
Br 


elektronikus kereskede 


mit szándék 
abályozás terén 


sGHt. hogy pai Unió má! 


emre vonatkozó dírektíváját 
Ami a jelenlegi állapotot illeti 
zabályozás az 


azok a sza. 


elmondható, hogy a 


bályok születnek meg, umelyek ép. 


zükségesek, mivel e te 
árlag 


pen 
fejlődés még a: snál í. 
abb. A; 
tetlen, hogy 
kedelemről 


mindenképpen elengedhe 
az elektronikus keres: 


törvényi . szabályozás 


szülessen, de még nem lehet tud; 
hogy cz a törvény mikorra realizáló. 


dik. Nagyon bonyolult ugyanis a 


helyzet, több tárca együttműködéső 
A kereskedelmi, fo. 
gyasztóvédelmi fejezetek a Gazda 
ttáskörébe tar 


re lesz szükség 


sági Minisztérium 


technológiai kérdésekben 
natikai ko 
illetékes, és mindemellett nagyon 
fonta zakmának, hi. 
szen véleményével segítheti a mun 


infot mánybiztosság az 


kát. Elméletileg lehet egy kompicn 
dolkodni. sz 
rab elavul. 
örvények 


jogszabályban. ís gú 
sokkal 
mint a külön-külön részk 
Mindenesetre e területen az 
egyik legfontosabb feladat a jogbiz 


Cséfalvay Zoltán, a Gazdasági Miniszté 
helyettes államtítk 


zerű kérdés egy olyan társadalom. 
an. ahol a hagyományos törvények 
követésével ís baj van 

Mivel tudja a ke 

A. gazdasá enni 
kezdő vállalkozások számítanak a 
fejlődés r ának, így a nekik 


nyújtott segítség minden tekintetben 
nagyon hasznos. Egy kockázatit 
kc-alap létrehozásán gondolkodunk 
In az az alapvető probléma, hogy a 


ke 


lalkozásoknak igazán csak s 


tőkéjük van. A szellemi tőkét azon 
ban a hitelpiacon viszonylag ne 

énékelni, mivel a bankok valós va 
gyontárgyakhoz vannak szokva, a 
zellemi értékekre kid 


metodikájuk. Ebből következően ők 


nem ís nagyon szeretnek részt ven. 


mi ilyen üzletek finanszírozásában, 


Nyilvánvaló egy ilyen kocká. A 
tőke-alap létrehozásábai a kapa 
lamnak fontos szerep jut. de az alap AM. 
ak akkor működik igazán jól. ha a 
nugántőke is megjelenik benne, Az nagyobb 
már látszik, hogy az alap létreh k 
sához mintegy egymilhárú ( 


nr tőke szűk az ési 
ban még nem dól 

ebből mekkora lesz a magá: ik ebbe 
tőke aránya. Szintén nem dőlt k 


mil: n" k 
ködik majd k ség 
lehet A 
lalkozásfejlesztési cégen k 
zrül tö amogai 
hogy vannak kezdemén alom 
k a magántóke részér 
Mi közök 
k  információtechnol 
rium kiterjedő tur mák 
iós rendsze 
a hozzákapc 
remtését jelenti. E körbe tartazik 
szágos és regionális elektroniku 
helyfoglaló erek. kiépíi : 
különféle turisztikai termékek értés di 
kcsítését támogató szoftverek 
rehozásának. támogatása. Nyilván b 
való, hogy a vállalkozóknak a spe- adataink 
jáli tvereken kívül egy olya kk 
partnerre ís szükségük van, ami A 
nek létre kell hoznia a teljes kínála 4 
tot összefogó keretrendszert ís. E 4 
Ayan terület, amelynél a vállalkozók kra 
iszonylag harnar érzékelik, hogy nak, (; 
az informatika alkalmazása nyere- fel kell k 
séget hoz, másrészt pedig egyre job-  sabi 
ban látszik, hogy a hagyományos adatokat a 
turisztikai . információs eszközök — leheme, tv 
(prospektusok és egyebek) tere ekkel jás 
vesztenek. Nagyon leegyszerűsítve folgot 


a dolgot: ha az érdeklőd 


bármi 


lyen távol ís vag — nem jut a kivá 


területről s 
akkor az 
rányba kerül. 


hoz a terület versznyhár 


www.szamíitastechnika.hu 


Révész Gábor 


Mindent azintormatikáról! 


Látni a következő lépcsőfokot 


Amikor intormatikai cégekről beszélünk, akkor többny 


érdemes elő- 
ször tisztázni azt, hogy mú 
ről is van szó — kezdte a be- 
szélgetést Kürti Sándor. Magyaror- 
szágon az 1999. évi XCV. törvény 
pontosan definiálja, hogy mit kell 
érteni mikro-. kiv és középvállalko- 
záson, a gazdaság bármely szeg 
mensében. A mikrovállalkozás leg- 
feljebb tíz főt foglalkoztat, éves ár- 
bevétele pedíg nem haladja meg a 
700 millió forintot. Ugyanez a for 
talmi limit érvényes a kisvállalko 
Tásokra is, de ott az alkalmazottak, 
száma 50 lehet. Végül középvállal- 
kozásnak azt nevezzük, amelyben 
legfeljebb 250 fő dolgozik. az éves 
érele pedig nem éri el a 4 mil 
forintot. . (További kikötés. 
hogy legfeljebb 25 százalék lehet az 


kben a vállalkozásokban ) 


Átlag: 528 milllió forint 


e szerint, 1998-ban. az 
mfonnatikai mikro- és kisváltalko- 

sok (IKV-k) száma met 
Dat, teljes forgalmuk pedig 
Ez 


lére a DA 


oaban  korántset 


Ebben a körben az átla 
ikoztatotti létszám 39 fő. 
kkoe a maradék" 2900 kis- 

aszesen is csak 45 mil 
galmat ndotr felmu- 
IKV-k tálnyomó több. 


4 üagyvállalatnak 


minősút: 
£ milhó vállalko- 
a középvállalat, És méz 
£ milfiónak a fele ís alkal; 
kül. 41 százaléka ped 
is nem lép rál 
tatkozás keretein. 


11 750 Ft/36 hónap 


Ha jobban fel akarjuk mérni a kis 
vállalkozások lehetőségeit, érdemes 
tagolni az informatikai piacot Kí. 
nálati oldalon három szegmens lát- 
szik: a handver-előállítás, a szoft- 
verfejlesztés és a hozzándott érték. 
A potenciális vevők négy csoportba 
oszthatók: a külföldi ügyfelek. az 
állami szféra, a multinacionális és 
nagyar nagyvállalatok, illetve az en- 
nél kisebb vevők. A szomorú hely- 
zet az, mondja Kürti Sándor, hogy 
az így képződő mátrix 12 szegmen- 
séből alig pár darabban vannak je- 
en a hazai informatikai kisvállalko- 
zások. Magyar handver-előállításról 
gyakortátilag nem lehet beszélni, 
így ből kiesik. Szoftverfej- 
lesztés folyik, de korántsem ez a jek- 
lemző. A vállalkozások többsége a 
hozzáadon énékekből, azon belül is 
a kereskedelernből akar megélni. A 
piac felsőbb rétegei azonban itt ís el 
vannak zárva előttük: külföldi pia- 
cokon versenyképes áruval vagy 
szolgáltatással alig páran rendelkez 
nek. Az állami szféra a beszállítókra 
vwonztkozó — egyébként helyénvaló 
— szigorú szabályok miatt elérhetet. 
len. A hazai nagyvállalatok inkább 
2 nagy szállítókról rendelnek, a 
multik. pedig sok esetben készen 
hozzák külföldről informarikai kul- 
tárájukat, s ebben a hazzi kisvállat 
kozásoknak nem jut szerep. 


Együtt kell működni 


Vagyis a kisvállalkozások többsége 
ugyanabban az egy piáci szegmens- 
ben próbál érvényesülni: handvert 
vagy szoftvert ad c) a hazai kis- és 
középvállalatoknak, illetve egyéni 
felhasználóknak, Ez a klasszikus 
kisvállalkozói gondolkodásmód ab- 
ból élek meg. hogy veszek vala. 
mit 100-én. és eladom I00-ér Az 
1980-as, 1990-es évek több magyar 
vállalkozása épült erre a modellre, 
de csódjük is bebizonyította, hogy 
mára ez már nem járható út, figyel 
meztetett az TVSZ alelnöke. A do. 
bozolt szoftverek és a kisebb értékű 

2 személyi számítástechnikához 
kapcsolódó — hardverek értékesíté. 
sét sokkal hatékonyabban végzik a 
nagy cégek. a hipermarketek. Rá 
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adásul az ezzel megcélzott vevőkör 
a szolgáltatásokat ís sokkal kevésbé 
igényli, mint a nagyobb cégek, 

Elég sötétnek látszik a helyzet, de 
azén korántsem ennyire rossz. ..Egy 
valamit kell megérteniük a kisválc 
Talkozásoknak: egyedül, közvetlenül 


Kürti Sándor 


nem tudnak bekerülni a nagyobb le- 
hetőségekkel kecsegtető nagyválta- 
lar, államigazgatási vagy külföldi 
piacokra", szögezte le Kürti Sándor, 
Egy lehetőség maradt: együttmű- 
ködni a nagy rendszerintegrátorok- 
kal, megokdásszállítókkal Mindkét 
fel a másikra van utalva, ezért az 
ütműködéssel sokat nyerhetné- 
A kisvállalkozásnak újabb pia 
cak. komoly megrendelések kelle- 
nek. és ezt a nagyobbak oldalvízén 
evezve megszerezhetik. A nagyok 
viszont kapacításhiánnyal küszköd- 
nek: sokszor annyi a megrendelé- 
sük, amennyit csak munkatársaik 
túlzott kihasználásával tudnak telje- 
síteni, Új dolgozókat meg nem ér- 
demes felvenni, mert folyamatosan 
bem tidnak nekik munkát adni. 
Ilyenkor jól jönne egy olyan afvál- 
lalkozó segítsége, amelyik bekap 
csolódna az adott projektbe. Ehhez 
viszont több feltételnek kell telje: 
sülnies a nai ek pontos, meg; 
bízható adatokra van szüksége az in. 
formatikai kisvállalkozásokról, hogy 
adott esetben megkeresse a projekt. 
ből hiányzó szakértelmet biztosítani 
tudó kis céget. Ebben jó segítséget 
nyújthat egy elektronikus fórum 
vagy iparági portál, ahol a piaci sze- 


sgon] 


Résztetfizetési - Mázhozszáltítás! 
feet Az árak az ÁFÁ-t tartalmazzák! 


replők. bemuratkozhatnak, felkínál- 
hatják szolgáltatásaikat és megtalál- 
hatják egymást, Viszont az ís alap 
követelmény, hogy a kisvállalkozás 
be tudjon illeszkedni partnerének 
projektjébe, folyamataiba, munkar 
módszereibe, és Kürti Sándor szerint 
ez nehezebb, mínt első pillantásra 
tűnik, hiszen előfordulhat, hogy na- 
gyon idegen munkahelyi kultúrát 
kell megszokni. Az ís más gondol- 
kodásmódot feltételez, hogy már 
nem egyedül dolgoznak. hanem egy 
nagyobb csapat tagjaiként, uhol a 
többiekre ís tekintette! kell lenni, és 
az irányítás is külső erők kezében 
van, a vezető nem a maga ura többé. 
A módszerek, a technológiák meg: 
ismerésében a nagyok hajlandóak 
segíteni a kicsiknek. állította Kürti 
Sándor: megfogalmazzák a követel; 
ményrendszert, oktatást biztosíta: 
nak, és így tovább, hiszen ez a saját 
jól felfogott üzleti érdekük ís. 

Az IVSZ szerepe ebben csak a 
karalizátoró lehet. folytatta Kürt, 
hiszen nem gazdasági vállalkozás- 
ról van szó. Arra vállalkozhat — és 
ézt meg ís teszi —, hogy támogatja a 
tagokat a piacra jutásban, főrumo- 
kat rendez, találkozási alkalmakat 
teremt az érdekelt felek számára. 
Arra ís igyekszik rávenni az interme- 
tes tochmológiában érdekelt IVSZ- 
tügokat, hogy karolják fel a már em- 
Nített elektronikus portál ügyét. Se 
gíthet az IVSZ abban is, hogy a kís- 
vállalkozások minél több - magyar 
És európai — pályázati pénzt nyer: 
hessenek el. In persze nem valami 
elvtelen kijárásra kell gondolni, ha. 
nem arra, hogy a kis cégek figyel- 
mét felhívják az elérhető lehetősé- 
ekre, és összehozzák őket olyan 
cégekkel, amelyek professzionális 
módon rudnak pályázatokat összeál- 
lítani, mert ez sem egyszerű feladat. 


Nem törhet meg a lendület 


Rákérdeztünk arra, hogy a Kürt Rt 
tizenegy Éves (sikerjtörténete mi- 
lyen tanulságokkal szolgálhat a ha; 
zaú informatikai kisvállalkozások 
számára. Kürti Sándor hangsúlyoz: 
ta, hogy a sikerhez vezető számtalan 
útnak csak egyike az. amit a Kürt 


yire a Compag, az IBM vagy magyar viszonyok között a Synergon és a KFKI jut az eszünk. 
klasszikus jéghegy csúcsát jelentik: annak víz alatt lévő részét azok a kisvállalkozások alkotják, amelyekről jóformán soha 
hete T egyik kiemelt feladatának tartja ezeknek a vállalkozásoknak a támogatását, 


korántsem egyedül — bejárt. Azt csi. 
álta, amit egy EU-dökumentum a 
kisvállalkozások. egyik. alapfelada. 
tának tekint: piaci réseket tárt fel, és 
ezeket igyekezett innovatív. mód. 
szerekkel és technológiákkal meg. 
hódítani, A módszerben nem volt 
semmi titok: kész építőelemek fel. 
használásával és új elemek kítalálá- 
sával, hozzáadásával elkészítették a 
technológiát, x aztán azt szolgálta. 
tásként értékesítették. Így születet 
meg a Kürt első technológiája, a mág- 
nesés adattárolók javítása. Szükség 
volt hozzá természetesen az Összes 
építőelem — maguk a tárolók, a javí- 
tási eljárások és így tovább — magas 
szintű ismeretére. Ezek után alkot 
ták meg az adatmentési technoló. 
giát: ennek alapját már a mágneses 
addattárolók javítása adta, Persze kel. 
lett még számtalan plusz. ismeret 
hogyan épülnek fel az operáci 
rendszerek, az állománystruktúrák, 
milyen elméleti és gyakorlati meg- 
öldásokat alkalmaznak a merevle- 
mezeknél, milyenek az írófolvasó- 
fejek, a hordozóanyagok. Ezekben 
igazából semmi újdonság nem volt, 
csak mi úgy tudtuk felfűzni a meg- 
lévő elemeket egy láncra, ahogy 
senki más nem volt rá képes, így új 
értéket hoztunk létre". mesélt erról 
Kürt Sándor. 

Később az adatmentés alapján 
adatvédelmi technológiát dolgoztak 
ki. a jövő pedig az adatbiztosításé 
Tesz. Vagyis a módszer mindig ha 
sonló volt; vették a meglévő építő. 
elemeket, kitaláltak hozzá néhány 
újat, és lett egy új szolgáltatásuk. 
Kürt szerint ez az innováció lényege: 
venni ismert és ismeretlen dolgok; 
majd ezekből rendszert építeni. Ma- 
gyarországon egyébként ugyanezt 
az utat járta be a MorphoLogic (a 
nyelv, a számítógép és a mátemati- 
ka metszéspontjánál) vagy a Gra 
Phisoft az építészeti szoftverek pi 
cán, és ugyanez az úl mások előtt ís 
nyitva áll. Fontos, hogy a cég min 
dig tovább tudjon lépni, lássa a kö. 
vetkező technológiai lépcsőfokot. 
mert ha a lendület megtörik, a válla 
lat előbb-utóbb lemarad a pinci ver 
senyben. 


Schopp Attila 
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SZŰNETMENTES ÁRAMFORRÁS 


Internet kockázatok és mellékhatások nélkül! 
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Informatikushiány Magyarországon 


agyarocszágon nagy a struk 

turális munkanélküliség. sok 

a képzetlen ember, s ők nem 
könnyen ralálnak munkát; illetve ha 
találnak. ís, nagyon. olcsón veszik 
meg munkacrejüket. Ugyanakkor a 
magasan képzett kategóriában hiány 
mutatkozik, ezt pedig valószínűleg 
csak állami beavatkozással lehet pó- 
tolni — mondja Vadász Pál, az Tafor 
matikai Vállalkozások Szövetségé. 
nek alelnőke. Az informatikai szak. 
ma nem pénzt, hanem embert kér az 
országtól; ennek kapcsári viszont az 
államnak felül kellene vizsgálata 
befektetési politikáját, 

Egyértelmű, hogy Magyarorszá; 
400. hiány. van. informatikusokból, 
még akkor ís, ha ez jobbára struku. 
rális hiány, Ez azt jelenti, hogy na 
gyon sok. a középkorosztályon túl 
lévő kolléga nem tudta magát átké 
pozni,  szaktudásuk megrekedt a 
nyolcvanas évek közepének színyo: 
nalán, illetve fejlődésük nem tart lé 
Pést a technológia előrehaladásával. 

A statisztikák, sajnos, nem szól- 
nak arról, hogy mely szakmákban 
mekkora a hiány, mekkorák az elté- 
rések regionálisan, van-e valamiféle 
belső migráció. A statiszúka hiánya 
Vadász Pál szerint több okra vezet. 
hető vissza. Egyrészt a fejvadászok 
nem vezetnek általános statisztikát 
de az emberek amúgy sem csak raj. 
tuk keresztül helyezkednek el. A 
munkaügyi hivataltól pedig azért 
nem lehet erre vonatkozó adatokat 
kéri. mert a képzett, több nyelven 
beszélő munkaerő nagy valószínű. 


Ségget nem a hívatalon keresztül he- 
lyezkedik el 

A hiány orvoslásának egyik leg; 
fontosabb eszköze a képzés, ez több. 
féle formában történhet. Az állami 
egyetemeken azonban az a problé- 
elsősorban a 


ma, hogy az oktatók 


Vadász Pál, az Kformatikai Váltat- 
kozások Szívetégének alelnóke 


fiatalok — olyan kevés fizetési ki 
nak, hogy inkább az iparba mennek 
dolgozni. Az Össztanári kar átlag. 
Életkora így 57 év, s ez a fluktuáció 

tt évente kettővel növekszik. A 
másik képzési lehetőséget a ma 
gániskolák jelentik. Ez a fajta kép. 
zés az információtechnológiában jó 
üzlet, mindazonáltal az akkreditá- 
Ciós metódus és a különböző támo. 
gatási, számonkérési lehetőségek 
nem egészen korszetűek. Ha elfo- 
adjuk, hogy Magyarországon ösz; 
szességében mintegy 10 ezer infor. 


matikus hiányzik, s a felsőoktatás 
Évente ennek körülbelül 10-15 szá. 
zalókát tudja csak fedezni, van mir 
behozni — mutat rá Vadász Pál. 

Az átképzés ín segíthet a túány 
csökkentésében, Átképzési tanfo. 
Tyamokan részt vehetnek a strukns. 
rális. munkanélküliségtől szenvedő 
kollégák, vagy azok a fiatalabb em 
berek. akik túl általános vagy 
rossz" irányú végzemségük mian 
szorulnak erre. Az átképzési viszont 
intézményesíteni kellene, szélesebb 
körűvé és színvonalaszbbá kellene 
tenni — ezzel adott esztben még az 
értelmiségiek. munkanélkülisége. in 
mérséklődne, arról nem beszélve, 
hogy feltöltódne egy hiányszakma. 
Az infonmációtechnológia minden 
szempontból — feltörekvő . piacnak 
számít. nincs környezetszennyezé 
se, világszerte nagy a felvevőpiaca, 
hagy hozzásdoti énéket képvisel, 
sok bevételt hozhat az országba, s 
ha Magyarország csak egy töredé. 
két kölené erre az ágazatra annak 
az összegnek. amelyet az alapjában 
veszteséges mezőgazdaságra ad ki. 
sokkal jobb lenne a honi helyzet 

A hazai állapotokon a határok 
megnyítása ís javíthat. Kiindulva 
abból, hogy Magyarországról szak 
embereket visznek el a Nyugatra, be 
kellene engedni Kelet-Európából a 
szakképzett munkaerót. A környező 
országoknak ugyanis óriási lehetősé- 
gecik vannak Magyarországon mint 
regionális fejlesztési centrumban. A 
tehetséges És szükséges emberek 
esetében meg kellene könnyíteni a 


munkavállalási engedély kiadását, s 
adon esetben letelepedésüket is 
véli Vadász Pál. 

Az elvándorlás - a magyar agyak 
elszívását — ugyanakkor a távmunka 
támogatásával lehetne enyhíteni. Ez 
azt jelentené, hogy a fejlesztéseket 
ne az ügyfél székbelyén, valahol 
Európában vagy Amerikában vé 
gezzék, hanem innen oldják meg 
távmunka keretében. Ez a (ajta úz. 


IRÁNY NÉMETC 


Arról, hogy a magyar iríteratkai 
muniszerógiac miként reagált a né 
MONCESZÁGJ IMÉZNOGÉSEKTE 048 NE 
sark megbízható ndztok. Vadász 
Pál szerri edd 400-$00 ember je 
lertkezett németországi murkára; ám 
neem tudri, közülük mannyt vetek $öl 
Viszont sokan lehetnek olyanok, ad 
azúrt nem jelentkeztek. mart már 06 
íg is kint tartózkodtak valametyen jogy. 
címen, § most úgymond legakzátták 
holyzotúkat. Ezeket a német murka- 
úgyi hivatal nem új jalértkezőkért re. 
gisztrála, Ha feltétekezzűk. hogy ieg 
feljott; 500 magyar munkaváásló éa 
00zik Németországban az miormadiz 
különbzó területein, ennok hatása a 
honi murkzerópiáor nem veszélyes 
Ós nem ís kelemes. Nem szabad 
ugyznakáar ellotefteni, hogy az Egye. 
sú Átamokban ís létezik zókdkártya 
Tundszer. ám hgy ezt mennyien vatbk. 
igénybe tihonrái, az IVSZ-szel mint 
szakmai szervezetei nem közölték. 


leti modell bizonyos esetekben mű 
ködik ír: égy túzik. ott indulnak na 
tyotb szoftverfejlesztések, abol van 
hasanló profit külföldi anyavállalat 
ilyen példási az Ericsson, a Nokia 
vagy a Siesmezm. Ezek a vállalatok a 
fejlesztéseket nagyon . tudatosan, 
szasztematiksazn, külföldi erheret. 
kel és tapasztalatokkal, s fékep a kül 
fdáön megszerzem pascal e 
hozzák be Magyarországra 
Ezen a piacon ugyamikkor a ma. 
gyar tulajdonú cégeknek nem 
akkora szerepük, mint korább 
mélni kemcsett. Az állam 
adókedvezményt csak szgyberuti 
zóknak ad, a ezt a 
cég merupen tudya megszer 
zel a 


nú. Éz 


smuogztási rendszetrel az ál 


szagyzr közé 

állítja Vadász Pi 
hetettenélését idéz elő tc 
is. hogy a kevéske 
erőt a multik szívják fel 


ábbá az 


szabad munka 


A hiány azt erm 


munkaadók anyagilag igencsak me; 
becsülik informatikai, Már 
frren vé 


aa kezdi 
hav 


fizetése zámjegyű, ki 


künleges tudás esetén pedig 


onyokat jól 


Mártonffy Artíla 


GBW, ABW 


DLL, MLLN 


Novacom Internet Solution Center 


DOM (BIX), ABW, TCP/IP, 
TOMZI00M/GBIC/ATM 


Hang és háló 


WWW.novacom 


[Hang T Adat ] Internet ] 


RENDEZD ÚJRA! 


Egy számla 
Egy ügyfélkapcs 
GB 6 ABW, ABW 0GBW 
Költséghatékonyság 


BIX, Virtoat Mail, 
Web, FTP, SSK, DNS, 20468 


Novacom szolgáltatáscsomag 


árusítja 


- Van aki a; 
felhaszná 


-Vanaki 
irigyli an 


És 


Az AVERY címketen 
számítástechnik 
kí 

Az AVERY termé! 
legnépszerűbi 
Microsoft" Word, / 
Lotus" Word Pro" 


Avery Dr 
Címkegyártó" 
6000 Kecskem 
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Az e-business 


2. €-busívess több. részletből 
összetevődő fogalomkor, tevé. 


kenység: az ember akkor ís az 


elektronikus 
ha például 


dc leginkább a válk 


köztt elekiru 
56. folyamat 


letve a kemő összekötését jek 
vállalat számára egés 


Egy 
feji 


dési út 


szen efelé halad a világ 


Szekfü Bala: 


kereskedelmi 


sok Szövetség 


6 üzletvitel szerint jár el, 
c-mailbon. komrnunikál, 
és ügyfelei 
onikus kapcsolatot, a bel. 
tok. automarizálásál 


ha tevékeny 
internettechnolágiá 
utat rá 
5. az Informatikai Vál 
elektronikus 
a szakosopartjának ve 


zetője. a Camution Intemet Consul 


ting Rt. elből 
már mondhat 


k-vezé 


azgatója 
leten belül 
uk nyugodtan, hagyo- 

al almat 


pvető fv 


a vállalatok. 
ik felé irányuló B2C 
ik közti, B2B kereske 
C esélyei jelenleg ir 


k Amenkában 


1 
act értéke 
Szekfü 


bizonyos, intemetáruházakban ed. 
úg látatlanban vásárolt ruhadara, 
bok 60 százalékát valamilyen kifo. 
ssal visszaküldték az e-boltba. Ez 
bogy azok a márkák, 
nagyvállalatok lesznek életképesek, 
amelyek. komoly — infrastruktúrát 
hoztak létre a vevő kiszolgálására 
Hasonlóképpen, azoknak a cégek. 
nek — bankoknak, biztosítóknak, köz- 
üzemi és mobilszolgáltatóknak — az 
esélyei ís megnőnek az új gazdaság. 
ban, amelyek komoly kapcsolatot 
alakítottak ki a vevőkkel, mélyreha. 
tó vevői adatbázisokat építettek fel, 
arra törekedve a versenyben. hogy 
az. utolsó pillanatig kapcsolatban 
álljanak az ügyféllel. Egyidejűleg a 
Uotcom cégek lassan már arra kény. 
szerülnek, valóságos. alakot 
öltsenek: Szekfü Balázs szerint nem 
lehetetlen, 
hamarosan könyvesboltot nyít az üt 
A B2C.wilágról általános. 
ságban elmondható, hogy nagy csat 
ám 
alálja a réseket, jól járhat 


azt. jelent 


hogy 
hogy az Amazoncom 
casarkon. 


táknak lehetünk tanúi a piacon, 


aki n 


Továbbra is kereszttek lesznek még 
a szoftverek és más digitalizálható 
termékek. 

Hazánkban március-áprílísban in, 
dult be a B2C-üzlet, kis túlzással azt 
y szinte kétna- 
mek fel új e-kereskedelmi 
helyek a kibertér magyar szegletében 

zabb üzleti modellel. A 
an eléri az 1.5 
ennek 


lehet mondani, ho 


írd forintot, igaz, hogy 


Szekf 
alapul készpénzfos 


zerint csak 
mon, a többi 


Balázs 


bartet és kedvezmény. Mindazonál; 
tal már az ís biztató jel, ha az inter. 
netes vállalkozások 10 százaléka évi 
30-100 millió forintos forgalmat bo- 
nyolít le. Hosszabb távú sikerek el- 
érésébez azonban már mindenkép- 


Szekfű Balázs, az Informatikai Váltalkozá- 
sok Szövetsége elektronikus kereskedelmi 


szakcsoportjának vezetője 


pen szükség van valamiféle stabil 
háttérre, infrastruktúrára. A magyar 
B2C-vállalkozások jelenleg főként 
hardvert, szoftvert, könyvet, CD-t 
értékesítő cégek. Két modell túlélé. 
indent kínáló szuper: 
markcté És a nagyon specializált 
szinte már butik jellegű c-boltoké. 


se várható; a 


SÍKETTE Programozzuk INNIN 


1031 


! Interm 


www.frcesofi.hu. 


Budapest, Gyorskocsi u. 5-7. Tel. 489-4500, fax: 489-4501 


A vállalatok. közötti kereskede- 
lem esetében kicsit más a helyzet, 
ín az internet eleve csuk mint esz- 
köz került bele a cégek közti kom- 
munikációba. Érdekes átrendeződés 
mindazonáltal ítt ís megfigyelhető, 
A jelek szerint az úgyneve- 
zett független piacterek nom- 
igen működnek, számukra a 
ichető legrosszabb kilátáso- 
kut jósolják az elemzők. B 
Piacterek. megpróbáltak  kö- 
zépen maradni, mindenkivel 
barátságosan" viselkedni, 
ám éppen ez az, ami nem 
megy. Ha ugyanis azt állít 
ják, hogy segítségükkel a ve 
vő a legolcsóbban tud vennú, 
az cladó pedig a legdrágáb- 
bun eladni, olyan kicsi lesz 
az árrés, hogy szinte nem is 
lesz bevételük, s csak az in. 
formációént, illetve a tranz. 
akcióért lehet csak valami 
tuinímális összeget kérni. Ez 
az űzleti modell tehát nem 
működik. 

Működnek viszont bízo- 
nyos vállalatok közös beszer- 
zési piacai. Erre Magyaror: 
szágon is van már példa, két 
horizontális piacot ís létre- 
hozrak általános vagy indirekt — te. 
hát nem a fő tevékenységhez szük- 
séges — termékek vásárlására. Ilye- 
nek az irodaszerek, számítógépek, 
autók stb. , u stratégiai árukészlet be- 
szerzéséhez azonban még túl kicsik 
a venikumok Magyarországon. Nem 
így külföldön: az Egyesült Álla. 


BaSys Corn, a multirnédia disztribútor 


mokban már működik autóipari, re 
Pülőgépagyártási ós vegyipari e 
piac, Ezek esetében viszont nagyon 
komoly irösztellenes kérdések me- 
rülhemek fel - mutat rá Szekfü Ba 
lázs —, ugyanis ogy beszerzési kar. 
toll nagyon könnyen árkartolté ala. 
kulhat. A hazai B2B vertikális por 
tálok kilátásait illetően elképzelhe. 
1ó, hogy egy ágazatnak inkább re. 
gionális — például közép-európai 
tömörülés létrehozása éri meg, 

A B2B terén nagyon sok fajta 
kezdeményezés van a magyar pia 
con, a ez felvet bizonyos cash-ilow 
igényeket ís. Nagyobb az esély a ki 
bontakozásra. ukkor, hu komolyabb 
infrastruktúra áll a vállalkozás háta 
mögött, viszont ebben az csetben 
lassúbb a mozgás, Ha ugyanis egy 
vállalat bevételeinek csak 1,5 száza. 
lékát hozza az internet, nagyon 

agy eltökéltség, szervezeti intell- 
gencín kell ahhoz, hogy erre a terül. 
letre fokuszálják az anyagi forráso. 
kat, s ne helyezzék ki ezt a fajta te. 
vékenységet a cégen kívülre — emeli 
ki Szekfű Balázs. A webes üzlet fel. 
építése ugyanakkor nem olcsó do- 
1og, ha csak a front-end részét néz. 
zük, legalább évi 20-50 millió forint 
kell ahhoz, hogy egy cég képben 
legyen" a neten, Összehasonlítás- 
képpen, ez az összeg csak töredéke 
például a  marketingköltségeknek; 
ehhez jön még hozzá az az akár 
nagyságrendileg több kiadás, amibe 
a háttérrendszerekhez való kapcso- 
Tódás kerül. 


Mártonffy Attila 
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jnítztátető 


ú állapotát tekintve ugyanaz az esze 
Közetben is megfigyelhető kettősség 
jellemzi a hazai fejlődést, mint 
amely világszerte tükröződik az ága- 
zat folyamatos fejlődésében. 


A világban egymásnak erősen ellent 
mondó előrejelzéseket lehet olvas- 
nishallani arról, hogy a vállalatok 
közötti vagy a közvetlen elektroni- 
kus kereskedelem lesz-e a győztes 
Nos, Magyarországon még kialaku 
latlanok a. frontok, de az biztosan 
látszik, hogy a vállalatok közti ke- 
reskedelem tekintetében a multina- 
cionális cégek kivőtelével még nem 
ébredt fel az igény a megvalósítás: 
Mm. A nagy informatikai cégek vi- 
szont szép csendben egymás után 
Magyarországra alkalmazva ís ki 
építenék, az ilyen típusú működés- 
hez szükséges . infrastruktárájukat 
És minden akadály, valamint a meg. 
felelő törvény hiánya ellenére hasz- 
nálják azt. 

Ami a közvetlen kereskedelmet 
illeti; ítt jóval vegyesebb a kép, S0- 
káig ugyanis szinte nem volt senki a 
Piacon, viszont az elmúli hónapok. 
ban kisebb vagy nagyobb hírverés. 
sel 10-IS elektronikus bolt ís meg- 
nyült, így lassan a weben ís megta. 
lálhatja mindenki azt, amire éppen 
szüksége van. E szegmensben — bár 
az üzletnyítás nem akadályozza — a 
forgalmat. erősen csökkenti a kár- 
tyás fizetési lehetőségek hiánya, 


informatikusok az élen 


A sorban az első a Cisco volt, üzleti 
modellje alapvetően e csatomára 
Épült, és partnereinek felkészültsége 
Magyarországon is előrte a kívánt 
szintet. Bár az Intel kevés szárnú 
céggel — és ráadásul azokkal is az 
curópai szervezetén és nem magyar 
képviseletén keresztül — tart kapcso. 
latot, színtén elég hamar átállíthana 
partnereit e vonalra. Mindemellett a 
hazai leányvállalat ogy zárt infor. 
mációs rendszert ís fenntart partne- 
telnék, A számítógépgyártók közül 
Magyarországon az első a Compag 
volt — a Compag Depo forgalma ta. 
valy jóval meghaladta a 100 millió 
forintos forgalmat -, ez évtől pedig 
a HP és a Dell ís elérhető elektrom- 
kusza, Eltérés viszont a különböző 
megvalósítások közör, hogy míg a 
Dell új csatornát hozott létre a we. 
ben, azaz nem kapcsolja be a folya. 
mátba üzleti partnereit, addig a HP 
És a Compag — védve hagyományos 
satomájt — a logisztikai láncba be- 
ÉPÍ viszontaladóit ís oly módon. 
hogy a szerződéskötést, a szállítást 
És sok esetben a pénzügyi művelete. 
ket iv ráhagyja. 

Mélyehbre tekintve persze az ís 
látszik, hogy ez a kéndés összefügg 
(gyak az elektronikus kereskode- 


tan és az informatikai pincon folyó 
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Helyzetjelentés a magyarországi webes kereskedelemről 


kiélezett harcban senki 
sem mer 
A BZB típusú kereskedelem terü. 


tetén markánsan 
irodatcchnika, ítt mogikírj já 


fotexnatnu 


nem üzemszerűen foglalkozókasál jó, 
ha van egy olyan rendszergazda. aki 
többé vagy kevésbé felügyeli a gé 
Peket, arra azonban már nincs sze. 
mélyzet, hogy a napi webhely-kar- 


HETES LÉ van va 


e. fdsártós saspntsége 


aAZnEaEK 
kan 
Ter álllt 8 Ez 
ELNEÉS — reg 
aan. Tutatá, sz 
5 Gama éti satan tá eimzzás. szsábe ss Seant ans 2 
a ereryiraz 
bat nme vista Vzuszsz, Hiaznláln aa sets — 
Linestgágmtái tananas f— gat 
Fasza eesszezzelt — ől 
— 
EBESZETOS temmün sen E 
SAÖRÉB OO támaattntaretl ed 
A Fotexnet nyítóoldata 
tulajdonában lévő  írodaszereom — bantartást elvégezze. Így mindad 


volt, rajta kívül még az Office Depo 
érdemel említést, és ezzel körülbe. 
Túl le is lehet zárni az ilyen jellegű 
Webhelyek felsorolását. 

Ami az egyéb szegmenseket (az. 
az a kereskedelem túlnyomó részén) 
illeti, itt még teljes a csönd, Annyi- 
ra teljes. bogy még az információs 
belyig is csak a vállalatok kisebbik 
része jutott el (pedig ez lenne az el 
ső lépés a webes kereskedelem felé 
vezető úton), legnagyobb részének 
még működő honlapja sincs. Ezeket 
a cégeket mozdíthatják ki azok a 
most formálódó portálkezdeménye- 
Zések, amelyek forráskihelyezéses 
jelleggel kínálnak majd helyet a je- 
lentkezőknek, Azt azonban még nem 
lehet tudni. hogy ők miképp hatol. 
nak be olyan szegmensekbe. ahol 
előretolt hadállásaik és szervezet: 
szerű kapcsolatnik csekélyek. Min- 
dencsetre ígen ésszerű gondolatnak 
tűnik, hogy az egyik konzorcium 
magához kapcsolta az SAP-t a vál, 
Talatirányítási rendszeren keresztűl 
való belépés ugyanis még. mindig 
egyszerűbbnek látszik, mint bármi 
lyen más megjelenési mód. 


Nagyon nehéz n 
kérdést, bagy miért. tornyosulnak 
még mindig igen komoly akadályok 
az ágazat fejlődésének útjátun. A 
legkézenfekvőbb válasz a konzorva. 
tívízmus vádja", de ennél valászi 
nűleg árnyaltabb a kép. Az azonnali 
kiszolgálású . webhelyhez . ugyanis 
egy online és a szó legszigorúbb ér. 
telmében véve valós idejű készlet 
nyilvántanó rendszer kell, ehhez 
Pedig a fenti követelményeknek 
megfelelő adatbázis-kezelő szüksé- 
ges. Márpodig a vállalatok legna- 
gyobb része nem rendelkezik ilyen- 
nel, így előbb. informatikai. infrm 
struktúráját kellene felújítanán. Ez 
Pedig olyan költséggel járna, ame. 
lyet a webbolttal elérhető költség- 
megtakarítás nem fedez, tehát köz- 
azdasági oldalról a kérdés nem in- 
dokolható meg. Igen fontos — és 
egyre inkább azzá válik — a napi 
karbantartáséni felelős személyzet 
kérdése. Ugyarús az informatikával 


dig. amig a kereskedelmi személy. 
zemek nem válik runnjává c feladat 
ís, addig komoly gondokkal kell 
szembenézniük a piacra készülők- 
nek. Végül, de nem utolsósorban a 
kereskedelmi ágak jelentős részé. 
ben nincs olyan éles napi verseny, 
És főképp nincs olyan vásárlói ré 
teg. amely szükségessé és kifizető- 
dővé tenné a komolyabb webes je- 
lenlétet Ez alól csak az építőipar 
egy része jelent kivételt, abol a mul. 
tínacionális tulajdonos a főbb piaco- 
kan végrehajtott beruházásával egy 
időben várhatóan nálunk is megte. 
szi ezi a lépést. Ezeknél a cégeknél 


előnyt a nagy vásárlók korlátozott 
száma jélenthet, mivel néhányszor 
tíz ismert kereskedő kiszolgálása 
még a szigorú követelmények elle- 
nére sem jelent gondot. 


Pizza és könyv... 


Éveken kervsztűl. az elektronikus 
kereskedelemről. tartott előadások. 
ban a lemaradás érzékeltetéséte az 
egyik kedvenc példa a pizzarende- 
lés volt. Nos ma - legalábbis Buda- 
pesten - némiképp változott a hely- 
zot, a közvetlen kereskedelem egyik 
emblematikus  szegmensének  szá- 
mító ételrendelésre van pozitív pél- 
da. Érdekes dolog lámi, hogy nem a 
telefonos rendelésben élenjárók kö- 
zül kerülnek kí azok a vállalatok, 


A GRoly teljes kínálata — 2700-féle árucikk — a weben 


amelyek üzemszerűen működnek 
webes felületen keresztül ís. Ma 
még a PizzáHot ís csak ott tart. 
hogy gyűjtöget; ki és milyen gyako- 
risággal és milyen fizetési móddal 
rendelne, ha lehete. Ermél azén 
már mások továbbléptek, szemtbetű. 
BŐ viszont, hogy az élelrendelési 
helyek fő belépési pontja a különbő- 
ző népszerű webhelyeken van. való. 
színűleg azért, mert e jól látogatott 
Pontok segítségével megtakarítható 
a mépszerűsítésre egyébként fardí 
tandó költség jelentős része. A mó. 
sik fő árocikk-területen — a könyv. 
CD-video-DVD vonaton — jelem 
kezőkből és részvevőkból már elég 
sok van, a megvalósítás is elég sak. 
színő, Vannak közöttük szabványos 
áruházszoítvere (legnagyobb ré 
szükben a StorcWizardra, mint wo. 
kak szerint a legkönnyebben imple 
mentálható alapra) épített alkalma. 
zások, van azonban olyan is — ilyen 
például a közelmúltban elindított 
Uhu.hu —, ahol az adatbázis keze. 
lést és a valós idejű kiszolgálást te. 
kintik a legfontosabb feladatnak, itt 
általában valamilyen saját felületet 
építenek a meglevő rendszer eléré 
sére. Azt azonban még nagyon ke. 
vesen ismerték fel. hogy az ilyen 
termékeket értékesítő helyek meg. 
valósításának egyik kulcskérdése a 
kercsőrendszer, ők arra számítanak. 
hogy a vásárlók kószálással és sze. 
mezgetéssel választanak a kínálat 
ból, vagy pedig pontosat ismerik a 
kereseti mű címét, kiadóját és egyéb 
Paramétereit. Márpedig 
Így, és a vevőjelölt, ha nem talál 
meg valamit azonnal, akkor elég ha- 
mar feladja 


Van még egy nagyon érdekes 
szegmens, Ez az élelmiszer-keres 
kodelem. A nagy áruházláncok még 
csák ot tartanak, hogy weblapjukon 
akcióikat ismertetik, de odáig még 
nem jutottak el, hogy szavazni vagy 
véleményt nyilvánítani lehetne nő 
luk. Ebből következően arról aztán 
szó sem csik, hogy lehetőséget ad- 
vának vásárlásra. Van azonban egy 
kiskereskedő Budapesten, a G"Roby, 
amely nemcsak teljes kínálatát sze. 
repelteti webhelyén (ez most 2700 
árucikket jelent), hanem módot ad 
vásárlásra ix. Ezzel a lehetőséggel a 
tulajdonos elérte, hogy az egy boli- 
négyzetméterre eső bevétele nagy- 
méntékben megugrott. 

Sajátos a helyzet az általános áru- 
házak tekintetében. Az első a Nép- 


Viszont az első olyan áruházat, 
amefy teljes mértékben elektrünuk us 
vásártásó hely. a Fotex építette fel 

A fotexnmer haz tlajósozmának . a Fo. 

texnek ögyanus sikerült átvázma az 
2 gpediuszi camók, amely az eleki 

ronikus fizetés körül kiatakolt A 
megoldás nagyon egyszerű: banki 
húnérrel egy olyan vásártási kártyás 
bazatt létre, amely nem közvetlenül 
kínődik a felhasználó folyúszámlá 

jához. így az elektronikus útan való 
vásárlással szemben felbazoti leg 
gyakoribb érv, a fizetés megaláut 

lansága sutomatikusan elvész 


Fizetni, de hogyan? 


Ezzel pedíg elérkeztünk a közvetlen 
webes kereskedelem egyik legna 
gyobb kérdéséhez. a Özesési módhoz 
in az elmúlt években minden tech, 
nikzi fejlődés ellenére szem történt 
komoly előrelépés. Banki körökben 
nem terjed a SET-es fizetési méd, éz 
a 128-bitcs, tehát e szegmensben a 
világban mindenüni elfogadott utko- 
sítási algoritmusok megléte ellenére 
sem kodvelt az egyéb kártyás fizeté 
xi lehetőségek használata Ez való- 
színűleg több okra vezethető vissza 
Így a konzervativizmus, a bankkác. 
tyák vásárlási cétra való használatá. 
ú. egyébként ís alacsony szintje, a 
ság) kérdésekben tapasztalha 
tó félelmek összessépe elvezet a ti 
gyon alacsamy mértékű has 


bizti 


nálang 
Egyes feltételezések szerint ez nem, 
zedéki kérdés is, de azén gyorsítani 
lehetne az ügyön, például egy olyan 
szabályozással, amely nem tetné le- 
hetővé a bankoknak, hogy szabály 
ratzikban különböző fenyegetéseket 
helyezzenek el az interneten vásá 


mini merészelókkel szemben. Így 
most csak az előre fizetés meg az 
utánvétes mód van dívatban. 


egyik sem tekinthető különönkép- 
pen korszerű megoldásnak 


Szállíttatni, de kivel? 


Végül, de nem utolsásorban nagyon 
súlyos kérdés a logisztikai 
ügye. Mindaddig. amág kevesen 
vannak ebben a szegmensben. nem 
jelentkezik. ilyen probléma. Azon. 
bar bogy a rés: vők száma 
nő, és vele együtt növekszik a ki. 
szállítandó csomagok száma ix, rög. 
tön alapkérdéssé válik. hogy ki is 
viszi ki az árut például egy ka falu. 
ba. Erre ugyanis nem megoklás az. 
ami ma a legnépszerűbb. a kerexke. 
dő cég tart fent kiszállító hálózatot 
ív, ez ugyanis minden, csak nem kt 
fizetődő üzlet. Amiben reményked. 
ni lehet, hogy egyrészi a Magyar 
Posta elérkezik átalakulási folyama. 

tának arra a pontjára, amikor sor ke. 
től logisztikai. infrastruktúrájának 
régen tervezett megújítására. és így 
például. megvalósul az internetes 
Csomagkövetés lehetősége ís, más 

részt pedig. ha sokáig fennmarad a 
mostani hiány, akkor előbb-utóbb 
Valaki csak létrehoz egy modem bel. 

földi szállítmányozó vállalatot 


Révész Gábor 
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MINT compurERwoRuD SZAMÍTASTEGHNIKA 


I a Mark L. Chambers 


Hewlett-Packard Hi los CD-író kézikc 


A több mint 300 oldalas - Amerikában már 
nogy sikert aratott — . szakkönyvünk elenged- 
hetetlen. segítség mindazoknak, akik akór 
kezdő, haladó, esetleg profi szinten használ- 
jók otthoni vagy irodai célra a CD-írást, 

Szakkönyvünk lépésről lépésre ad útmu- 
tatót pl.: videó CD-felvételhez, digitális fo- 
tóalbumhoz, hordozható multimédia megal- 
kotásához, CD menü tervezéséhez, Mixed. 
Mode CD-k írásához, zenei (MP3) CD-k 
készítéséhez. Egyéni cimkekészítésen kívül 


Könnyedén elsajátíthatja az Easy CD 
Creator, az Adaptec DireciCD és az Adaptec 
Toast használatát, mellyel az elrontott CD 
lemezeinek számát gyakorlatilag nul- 
lára csökkentheti, 


[www.Isoft.hu 


A könyv ára: 4990 Ft. 
Megvásárolható a nagyobb számítástechnikai könyvesboltokban és a kiadónál. c szakértői rendszer 
1096 a könyv nettó árából, ha megrendelése (postán, 

a, e-mailben) 2000. november 15-ig beérkezik kiadónkhoz, és ennek 


vbevételét kéri megrendelőlapján. 


Ilítás eseté 


somagolási és postázási költséget számítunk fel.) 


INELKÜLÖZHETETLEN SEGÉDANYAG, BÁRMILYEN CD-ÍRÓVAL RENDELKEZIK! 


BÉDA Books Kiadó Kft. AT 
Cam 285 Snlreátr BENE EKLÉR EKE KSERKEMERESBERMÉBO (42) 416-072 
E-mail infogbedebosks-hu " Web: www.bedabsoks.hu 3 (1) 204-3519 


Az Info 2000 kiállítás 
önyvsikere: 


NetworkAppliance" 
Jási- és Web gyorsító megoldások 


NerCache 
Nagyobb web 
teljesítmény, 
alacsonyabb 
VELSTEZE 


általános i: 
Kárépis 
feröleti erdesesie 


központ 
PonTot e vodák 


korlátlan 
az egybe 


372 oldal információ! 
Nélkülözhetetlen kézikönyv 
a kezdő és haladó PC tuningolóknak! 
Megrendelhető az IDG Lapkiadó ügyfélszolgálatánál. 
Információ: a 06-80-200-263-as ingyenes zöldszámon. 
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